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Resumen 

Las importaciones contribuyen al desarrollo económico de un país mediante la 

adquisión de materias primas, productos o bienes, que potencian procesos de 

industrialización, producción o comercialización, ante esto las importaciones del sector 

automotriz representan beneficios económicos para el estado mediante el pago de 

tributos y a los importadores por la alta rentabilidad, por tal razón, el siguiente trabajo 

establecio como objetivo: diseñar un plan de importación para repuestos automotrices 

de vehículos livianos provenientes de China para que sean comercializados en el 

mercado ecuatoriano. El tipo de investigación según su finalidad es aplicada, porque 

mediante los conocimientos adquiridos en la carrera de comercio internacional, una 

entrevista a la importadora RPG e investigación documental se propuso un plan de 

importación. Los resultados indican que importar los repuestos automotrices como 

bujías de chispa, empaquetaduras, pistones y correas de distribución tienen un costo 

total de importación de $8.896,99 dólares y que se debe considerar un pertinente 

diagnostico de importación, elección del incoterm, forma de pago, tributos y costos 

internos. Se concluye que el plan de importación es una guía para evaluar la ganancia de 

comercialización, inversión y cumplir con los requerimientos aduaneros. 
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Abstract  

Imports contribute to the economic development of a country through the acquisition of 

raw materials, products or goods, which promote industrialization, production or 

commercialization processes, in view of this, imports from the automotive sector 

represent economic benefits for the state through the payment of taxes and to the 

importers due to high profitability, for this reason, the following work was established 

as an objective: to design an import plan for automotive spare parts for light vehicles 

from China to be marketed in the Ecuadorian market. The type of investigation 

according to its purpose is applied, because through the knowledge acquired in the 

international trade career, an interview with the importer RPG and documentary 

research, an import plan was proposed. The results indicate that importing automotive 

parts such as spark plugs, gaskets, pistons and timing belts have a total import cost of 

$8,896.99 dollars and that a pertinent import diagnosis, choice of incoterm, method of 

payment, must be considered. taxes and internal costs. It is concluded that the import 

plan is a guide to evaluate the profit of commercialization, investment and comply with 

customs requirements. 

Keywords: import plan, automotive parts, Ecuadorian market 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Introducción  

Se comprende como importación al ingreso legítimo de mercancías provenientes de 

territorios extranjeros, principalmente con fines de carácter comercial, o de carácter 

social o benéfico, entre otros, permisible siempre y cuando se cumpla con la legislación 

pertinente (PROMPERÚ, 2015). Al igual que las exportaciones, las importaciones 

contribuyen al desarrollo económico de un país, ya que mediante estas se adquieren 

materias primas, productos o bienes que no se hacen internamente y que mejoran la 

calidad tanto en los procesos de industrialización, producción o comercialización 

(Sánchez et al., 2020).  

En este sentido, las importaciones totales del Ecuador en el primer trimestre del año 

2022, fueron en valor FOB de $7. 152,5 millones de dólares, 42% más que el año 

pasado en el mismo periodo (BCE, 2022). Estas importaciones se dividen en materias 

primas, bienes de consumo, bienes de capital, combustibles y lubricantes y diversos, 

siendo la mayoría de origen de China y de la Unión Europea, lo que se importa en 

mayor cantidad son los combustibles y lubricantes, pero lo que se comercializa con 

mayor frencuencia son los bienes de consumo duraderos, que son los automóviles, 

medicinas, articulos electrodomésticos, repuestos automotrices, entre otros ((DEECO)-

MPCEIP, 2022). 

En referencia a las importaciones de los repuestos automotrices, (Quinde et al., 2021), 

mencionan que realzan al sector automotriz ecuatoriano, ya que desarrolla un papel 

importante dentro de la economía del país, puesto que genera ingresos fiscales mediante 

los impuestos y aranceles, crea plazas de empleo ya sea durante procesos de 

ensamblajes o la comercialización de los mismos. Este sector ha estado en crecimiento 

en los ultimos años, desde que la población optó por importar bienes duraderos 

directamente ante la desconfianza del sistema financiero ecuatoriano (Zea et al., 2021). 

Ante lo atractivo que ha resultado ser el sector automotriz sobre todo en los repuestos 

automotrices de vehículos livianos, reflejándose en la cantidad de compras en el exterior 

de autopartes que ascendió en CIF a un total de USD 473.425.992,92 millones en el año 

2021 (Salazar, 2022),  aumentaron las empresas que se desean  comercializar este tipo 

de productos, con la visión de ser importadores directos, ya que la importación directa 

accede a reducir costos mediante la disminución de intermediarios, permite establecer 



precios de venta competitivos, facilita abrir otros canales de distribución y tener más 

control sobre la mercancía que importa (Paez, 2021).  

Esto se fundamenta en el trabajo desarrollado por (Salazar, 2022), dónde realiza un plan 

de importación de repuestos automotrices para vehículos livianos provenientes de China 

y sintetiza que la viabilidad del proyecto es buena porque se obtuvo un 38,25% de 

rentabilidad con un retorno de inversión de 3 años. Así mismo, (Barreno, 2019), en su 

trabajo de investigación de importaciones de repuestos automotrices, concluye que la 

importación directa de estos productos no solo beneficia a la empresa sino a la sociedad 

en general, por los tributos que se paga al estado y la oportunidad de generar más 

empleo. 

Sin embargo, para ejecutar el proceso de importación se deben seguir requerimientos de 

acuerdo al producto y país de origen, ya que implica de ciertos conocimientos previos 

como los incoterms, la clasificación arancelaria, la declaración aduanera de 

importación, los documentos de acompañamiento y de soporte, entre otros (SENAE, 

2021). Además, de acuerdo (Méndez, 2018), la competencia en precios en el sector 

automotriz está condicionada por los intermediarios en el proceso de venta, 

encareciendo así los productos para el consumidor final y disminuyen las ganancias para 

la empresa.  

Ante esto, la herramienta para llevar a cabo este proceso es un plan de importación 

porque comprende estos requisitos previos, además analiza la industria, la competencia, 

los posibles clientes, el entorno político, jurídico, entre otros aspectos claves (Lofton, 

2021). En este sentido se plantea la siguiente pregunta de investigación: ¿Cómo diseñar 

un plan de importación para repuestos automotrices de vehículos livianos provenientes 

de China para que sean comercializados en el mercado ecuatoriano? 

La importancia de un plan de importación impera en la planificación, organización y 

sistematización que conlleva el proceso de importación, además para conocer si la 

importación es viable o no en términos de rentabilidad y legalidad, considerando 

factores como el tipo de producto, el origen, el transporte, la carga, entre otros 

elementos (Servicios Aduaneles de México, 2022). Por tal razón el siguiente trabajo de 

investigación tiene como objetivo diseñar un plan de importación para repuestos 

automotrices de vehículos livianos provenientes de China para que sean 

comercializados en el mercado ecuatoriano.  



El presente estudio aporta una guía de importación de repuestos automotrices para 

vehículos livianos desde China, con el fin de que las empresas que se dedican a 

comercializar estos productos, tengan orientación sobre un proceso de importación y 

conozcan los beneficios que pueden obtener siendo importadores directos.  

Metodología 

La presente investigación según su finalidad es aplicada, porque de los conocimientos 

adquiridos propone una solución especifica de acuerdo al contexto (Lozada, 2015), es 

decir, de los conocimientos adquiridos en la carrera de comercio internacional se 

propone un plan de importación de repuestos automotrices provenientes de China, 

orientando así al sector comercial automotriz a conseguir beneficios económicos con la 

reducción de costos y gastos de inversión. 

 De acuerdo a su carácter es descriptivo y de enfoque cualitativo, porque se abstrae y 

describe información detallada, especifica y sistemática del problema de investigación, 

es decir del plan de importación (Guevara et al., 2020). Para llevar a cabo la 

investigación nos basamos en la estructura del plan de importación propuesta por 

(Zhingre et al., 2020), ya que proporciona una guía eficiente y pertinente al presente 

estudio. Y se usaron los métodos teóricos: analístico-sintético, inductivo-deductivo y de 

sistematización para procesar y organizar toda la información obtenida. 

También, se realizó una entrevista, porque permite la recolección de datos de forma 

profunda mediante la interacción directa con el sujeto de investigación, otorgando 

también percepciones o condiciones que se tiene acerca del problema de investigación 

(Troncoso & Amaya, 2017). La entrevista se la realizó de forma presencial al gerente de 

la empresa RPG importaciones, para conocer el proceso de importación de la empresa y 

los repuestos automotrices con mayor demanda en el mercado nacional. 

Para la obtención de información y argumentación de la investigación se efectuó un 

estudio de documentos obtenidos de bases de datos como: Redalyc, Dialnet y Scielo, 

mientras que, la información estadística, económica, normativa y comercial se las 

obtuvo de las siguientes bases de datos: BCE, Ministerio de Producción, Comercio 

Exterior, Inversiones y Pesca (MPCEIP), SENAE y PROECUADOR.  

 

 



Resultados y discusión 

Antes de iniciar un proceso de importación, se debe conocer los pasos previos a realizar 

y cumplir con la normativa ecuatoriana. Según el (SENAE, 2021), pueden importar 

personas juridicas o naturales ecuatorianas o extranjeras que vivan en el país y se han 

registrado como importador en el sistema Ecuapass, previamente aprobado por el 

SENAE. 

Además, se debe tener el Registro Único de Contribuyente (RUC), certificado de firma 

electrónica en un token, instalar el sistema Ecuapass, registrase como importador en el 

sistema informático de la aduana, conocer sobre las restricciones de los productos a 

importar y contratar a un agente de aduana para la desaduanización de las mercancías y 

transmisión de la declaración aduanera de importación (SENAE, 2021). 

Después de gestionar estos requisitos y ser aprobado por el SENAE como importador, 

se puede iniciar un proceso de importación. Por otra parte, la elección de los repuestos 

automotrices para vehículos livianos provenientes de China, se basó en la experiencia y 

necesidades de la empresa RPG importaciones, ubicada en el cantón Machala, de la 

provincia de El Oro, la cual se dedica a la comercialización masiva de partes y 

suministros de vehículos livianos. Mediante una entrevista estructurada el propietario 

del negocio indicó que los principales repuestos automotrices que tienen mayor acogida, 

margen de ganancia y salida en el mercado ecuatoriano, son los repuestos de motor, por 

tal razón iba a empezar a ser importador directo en esta línea de repuestos automotrices. 

A continuación, el plan de importación se divide en 4 secciones, la primera es el 

diagnóstico de importación, en dónde se establecen los productos a importar, de acuerdo 

a la necesidad de la empresa encuestada, posterior se realiza la cotización de los 

repuestos con la clasificación arancelaria de cada uno, con los proveedores 

internacionales, también se establece el incoterm a negociar, el flete, el seguro, la forma 

de pago, en la segunda sección se realiza la tabla de liquidación de importación, dónde 

se calculan los tributos a pagar, la tercera sección es la Declaración Aduanera de 

Importación con sus respectivos documentos y finalmente en la cuarta sección se 

presentan los costos y gastos totales de la importación. 

 

 



1. Diagnóstico de importación 

En referencia a la encuesta realizada a la empresa RPG, indicó que deseaba importar 

repuestos de motor, por el alto margen de ganancia y la acogida en el mercado, a tal 

efecto se va a realizar la importación de los repuestos de motor con mayor demanda. 

Mediante la selección de un régimen aduanero, las mercancías reciben un 

tratamiento aplicable de acuerdo a lo solicitado por el declarante y la legislación 

aduanera vigente, en este caso el régimen aduanero es el de importación a consumo, 

que se estipula en el Art. 120 del Código Orgánico de la Producción Comercio e 

Inversiones (COPCI), el cual permite el ingreso de mercancías al país de forma 

definitiva.  

 

1.1. Productos a importar  

Los repuestos de motor a importar son bujías de chispa, la junta de estanqueidad o 

empaquetaduras, pistones y correas de distribución. Estos productos se los van a 

importar desde la República de China, mediante la página web Alibaba, que es la 

plataforma más grande de comercio electrónico de origen asiático, donde diferentes 

distribuidores ofertan sus productos. 

Para conocer el porcentaje de tributos que debe pagar cada producto para ingresar al 

mercado ecuatoriano, se utiliza la clasificación arancelaria, que es marcar a los 

productos con un código en específico para conocer sus aranceles y concretar una 

operación de comercio exterior (ALADI, 2020). En este caso el SENAE, en su 

página web proporciona una plataforma para buscar por descripción del producto o 

subpartida.  

Cabe mencionar que en el Ecuador existen 4 tributos fijos a la importación, que son: 

 

 

 

 

 



     Tabla. 1 

      Tributos al comercio exterior  

AD- VALOREM (Arancel 

Cobrado a las Mercancías) 

Es establecido por la autoridad 

designada y de acuerdo al tipo de 

mercancía. Se aplica sobre la suma 

del Costo, Seguro y Flete (Base 

imponible de la importación) 

FODINFA (Fondo de Desarrollo 

para la Infancia) 

Corresponde al 0.5% y se aplica 

sobre la base imponible de la 

importación. 

ICE (Impuesto a los Consumos 

Especiales) 

Es un porcentaje que varía variable 

según los bienes y servicios que se 

importen y se aplica a los bienes 

con elevados costos sociales 

IVA (Impuesto al Valor 

Agregado) 

Grava la transferencia de dominio 

y corresponde al 12% sobre: Base 

imponible + ADVALOREM + 

FODINFA + ICE. 

       Nota: Adaptado de: (SENAE, 2021) 

 Luego de realizar la búsqueda de los productos por descripción, se presenta 

continuación la partida arancelaria y los tributos que deben pagar para ingresar al 

mercado ecuatoriano.  

       Tabla. 2. 

       Partida arancelaria y ad-Valorem de los productos a importar 

Subpartida 

arancelaria 
Producto Ad- Valorem 

9305.91.14.00 Pistones 25% 

8511.10.90.00 Bujías de chispa 10% 

8484.20.00.00 Empaquetaduras 5% (Kg) 

4010.11.00.00 
Correas de 

distribución 
5% 

            Nota: Tomado de (SENAE, 2023) 

 

1.2.Cotización  

A continuación, se presentan la cotización de los productos a importar, el proveedor 

es de Zhejiang, China, es una empresa fabricante de repuestos automotrices para 

vehículos livianos y se llama CNFULO. Negocia bajo los términos de negociación 

internacional: FOB, CIF y EXW, mediante transporte marítimo. 



Tabla 3.  

Productos a importar  

Producto Cantidad (u) P/U 
Precio FOB 

($) 

Pistones 100 18,84 1884,00 

Bujías de chispa 10.000 0,15 1,500,00 

Empaquetaduras 1000 0,95 950,00 

Correas de 

distribución 
300 6,80 2,040,00 

Total 11.400  6,374,00 

     Nota: Adaptado de (Alibaba, 2023)            

    El peso total de la carga es de 5.667 kg 

 

1.3. Término de negociación 

Para establecer una relación de compra y venta entre el ofertante y el demandante en 

el comercio internacional, se usan los términos de negociación internacional 

denominados INCOTERMS, los cuales se eligen de forma voluntaria para establecer 

las obligaciones y derechos del comprador y vendedor, existen once incoterms hasta 

la actualidad (JVC, 2020). Y su aplicación es importante porque ayuda a regular la 

transición de riesgos y costos de la mercancía (Jimenez, 2021). 

En Ecuador, el incoterm que se usa para  negociar las exportaciones por vía 

marítima, es el  Free On Board (FOB), en inglés y en español, se traduce a hasta la 

borda del buque, es decir, que la responsabilidad y obligación del vendedor llega 

hasta que la mercancía este en la borda del buque, mientras que, para negociar 

importaciones marítimas, se usa el incoterm Cost, Insurance and Freigt, en inglés y 

en español se traduce a Costo, Seguro y Flete, dónde el comprador debe hacerse 

cargo de la mercancía cuando esta subida a la borda del buque, paga un seguro y el 

transporte internacional para que llegue hasta el puerto de destino (Piltz, 2020). 

En este caso, se selecciona el incoterm CIF, para realizar la importación por vía 

marítima, por lo que se debe considerar los valores del transporte y seguro. Para 

establecer estos valores, se discurre a una resolución publicada por el (SENAE, 

2015), dónde se establece que, si el valor de los productos supera los $2.000,00 



dólares, se debe aplicarse un monto presuntivo para el flete del 10% del valor FOB 

y para el seguro del transporte será del 1% del valor de las mercancías.  

En relación a la forma de pago, existen tres medios conocidos internacionalmente 

que son el pago simple, la remesa documentaria y el crédito documentario, la 

elección de cada forma de pago depende del grado de confianza, el nivel de 

seguridad y los costes operativos que represente la transacción comercial (Rodés, 

2017), ya que algún tipo de inconveniente entre el comprador y vendedor influye en 

el aumento  de costos de la mercancía de objeto de negoción (Anguera, 2007). En 

este caso, por la experiencia del importador y las referencias del comprador, se 

precisa realizar la forma de pago simple, a través de transferencia bancaria. 

 

2. Tabla de liquidación de importación 

Se procede a realizar la tabla de liquidación de los tributos a pagar aduana, dónde se 

incluye, el precio FOB de la mercancía, el valor del flete, el valor del seguro, el AD-

VALOREM, FONDINFA y el IVA. La suma del precio FOB, más el valor del flete 

y el valor del seguro, dan como resultado el valor declarado en aduana y a este 

valor, se le calcula los tributos como AD-VALOREM, FONDINDA e IVA.  

                   Tabla 4.  

                  Liquidación de tributos  

Descripción Valor 

Valor de la mercancía $6.374,00 

Valor del flete $637,40 

Valor del seguro $63,74 

Valor declarado en 

aduana  

$7.075,14 

AD-VALOREM $353,76 

FODINFA $35,38 

SUBTOTAL $7.464,27 

IVA  $895,71 

TOTAL  $8.359,99 

                   Nota: Elaborado por los autores 

 

 



La siguiente tabla muestra los valores a pagar en aduana: 

                   Tabla 5. 

                   Valores a pagar en aduana 

AD-VALOREM $353,76 

FODINFA $35,38 

IVA  $895,71 

TOTAL  $1.284,85 

                 Nota: Elaborado por los autores 

 

3. Declaración Aduanera de importación (DAI) 

La declaración aduanera de importación es un documento en el cual se debe ingresar 

datos generales de la mercancía que se va a importar, este formulario se debe transmitir 

mediante el sistema Ecuapass por un agente aduanero, que debe estar acreditado por el 

SENAE, siendo el plazo de su transmisión 30 días después del arribo de las mercancías 

y 15 días antes de la llegada de las mercancías y en función al tipo mercancías a 

importar debe adjuntar documentos de acompañamiento, que son aquellos de control 

previo y documentos de soporte que son los que soportan la DAI, como la factura 

comercial, certificado de origen, documentos de transporte y autorizaciones 

previamente solicitadas por el SENAE (SENAE, 2021). 

El agente aduenaro de importación suele cobrar por cuotas o procesos, en este caso el 

valor puede ocsilar  entre $300,00 a $500,00 dólares, para este proceso se estima $350 

dólares, mientras que la emisión del certificado de origen tiene un valor de $10,00 

dólares, el certificado de calidad tiene un valor de $22,00 dólares y el porteo del 

contenedor es de $80,00 dólares (Monteros, 2020). También se debe considerar el 

transporte interno, que compre desde el puerto hasta la empresa, este se estima $60, 

porque el puerto maritimo se encuentra en la misma ciudad que la empresa, el 

almacenamiento de la mercancía del puerto hasta que se regule la documentación tiene 

un costo de $50, 00 dólares y el debido porteo de la mercancía tiene un costo de $45,00 

dólares (Dirección de Integración y Facilitación, 2019). 

 

 

 



4. Costos totales de Importación 

En consecuencia, se presentan todos los costos totales de la importación de repuestos 

automotrices seleccionados para carros livianos, en la tabla 6: 

                       Tabla 6.  

                       Costos totales de importación 

Valor de la mercancía $6.374,00 

Valor del flete $637,40 

Valor del seguro $63,74 

Valor declarado en 

aduana 
$7.075,14 

AD-VALOREM $353,76 

FODINFA $35,38 

SUBTOTAL $7.464,27 

IVA $895,71 

TOTAL $8.359,99 

Agente de aduana $350,00 

Certificado de Origen $10,00 

Certificado de calidad $22,00 

Almacenamiento en el 

puerto 
$50,00 

Porteo de contenedor $45,00 

Transporte interno $60,00 

COSTO TOTAL DE 

IMPORTACIÓN 
$8.896,99 

                      Nota: Elaborado por los autores 

De acuerdo a los cálculos el costo total de importación de los repuestos automotrices 

para vehículos livianos como las bujías de chispa, empaquetaduras, pistones y correas 

de distribución mediante el término de negociación CIF es de $8.896,99 dólares 

americanos.  

 

5. Tabla de proceso de importación de los repuestos automotrices para 

vehículos livianos 

A continuación, se realiza un cuadro de procesos explicando los pasos secuenciados del 

proceso de importación para los repuestos automotrices: 

Tabla 7.  

Plan/Proceso de importación 



# Pasos Detalle 

1 Diagnóstico de importación  Identificar los productos a importar de 

acuerdo a un estudio de mercado, 

necesidad de la empresa o tendencia de 

compra. 

2 Buscar proveedores en páginas 

internacionales oficiales 

Se debe confirmar la fiabilidad y 

veracidad del proveedor mediante las 

entidades correspondientes del país a 

importar 

3 Establecer términos de 

negociación  

Delimitar el incoterm y forma de pago 

4 Contratación de agente de aduana Se necesita la contratación de un agente 

de aduana para que ayude a realizar las 

formalidades aduaneras y garantice que 

la importación se ha hecho de forma 

correcta. 

5 Contratación de transporte 

internacional y seguro 

Se debe contratar a la naviera con 

anticipación al igual que al seguro de 

mercancías 

6 Ejecutar formalidades aduaneras Se empieza con la transmisión de la DAI 

y los documentos de soporte 

7 Pago de tributos Luego de la presentación de la factura 

comercial y la DAI, el SENAE le 

presenta la liquidación de tributos a 

cancelar 

8 Pago de bodegaje y porteo de la 

mercancía  

Se debe cancelar el tiempo de 

almacenamiento y el porteo de la 

mercancía 

9 Contratación de transporte interno Finalmente, se debe contratar el 

transporte interno para que traslade la 

mercancía desde el puerto hasta la 

empresa 

Nota: Elaborado por los autores 

La importación de repuestos automotrices requiere el cumplimiento de requisitos y 

procesos a seguir para realizar la importación de un determinado bien (Tejeda et al., 

2019). Por ello, la empresa RPG importaciones, ubicada en el cantón Machala, 

provincia de El Oro, dedicada a la comercialización masiva de partes y suministros de 

vehículos livianos, previo a importar repuestos automotrices, elabora un análisis de 

mercado para observar cuales de los productos que oferta tiene más acogida en el 

mercado, para realizar una óptima inversión, considerando que realizar un análisis 

previo a invertir minimiza el riesgo de una mala inversión (Benítez et al., 2020); 

(Civetta et al., 2020). 



En base a la entrevista del propietario del negocio, indicó que los repuestos de motor 

son aquellos que más adquieren los clientes, es así que, realizar la importación directa 

de estos productos para comercializarlos en el mercado nacional, implica para el 

empresario conocer los pasos previos a realizar de acuerdo a la normativa ecuatoriana. 

Cabe mencionar que es de suma importancia según (Ramírez & Arias, 2022) reconocer 

que existen pasos a seguir, documentación y requisitos que se deben cumplir ante las 

autoridades pertinentes para que el proceso se ejecute de manera formal. 

El SENAE que es el ente vigilante y regulador de los procesos de comercio exterior, 

define que para importar el usuario debe contar con un registro aprobado de importador 

en el sistema Ecuapass, adjunto a la información requerida como RUC, certificado de 

firma electrónica, solicitada para el usuario jurídico (Suárez & Alvarado, 2022). Esto se 

confirma con las primicias de (Terán et al., 2021), que fundamente que cumplir con la 

disposición normativa implica evitar multas, que pueden acarrear sanciones por ingreso 

de mercadería clandestina. 

En ese contexto, establecer un plan de importación permite considerar una planificación 

previa a importar, aquello se sustenta con (Baena, 2018) que expone que este contribuye 

a estimar costos, conocer requerimientos a cumplir de acuerdo a información solicitada, 

establecer estrategias de importación ante barreras arancelarias; definir el proveedor de 

la mercancía, establecer precios, fechas de pago y de importación, y más.  

En efecto, realizar una planificación previa faculta estimar costos y sucesos imprevistos 

que pueden acontecer a fin de establecer estrategias para cumplir objetivos (Salas et al., 

2019). La importación de mercadería implica la cancelación de tributos al SENAE y el 

Servicio de Rentas Internas (SRI), requerimientos indispensables que todo importador 

debe cumplir para ingresar un producto extranjero al país. Según fundamenta (Soriano 

et al., 2021) importar una mercadería para comercializar permite al importador 

proyectar atractivos ingresos, debido al bajo costo de adquisición y sobre todo por la 

compra directa sin intermediarios.  

Ante aquello, importar conlleva seleccionar de acuerdo a la legislación aduanera y al 

tipo de bien, el régimen aduanero e incoterms correspondiente, según lo pactado entre 

las partes (comprador-vendedor), con el propósito de definir los costos y riesgos de 

traslado del bien adquirido. Es así que, (Molinares et al., 2021) y (Hermann et al., 

2020), coinciden en que los incoterms son requerimientos básicos en un proceso de 



comercio exterior que documentan las responsabilidades del transporte de mercadería 

para su despacho aduanero, según acuerdos entre las partes, a fin de conocer quien 

asume los riesgos y costos de traslado hasta su llegada al lugar pactado. 

En relación al cálculo del costo total de importación, que en este caso fue de $8.896,99 

dólares, depende del tipo de mercancía a importar y autorizaciones previas que parten 

de la clasificación arancelaria del producto, tal como lo indican (Guncay et al., 2020) y 

(Larco & Bazurto, 2020), que para conocer de forma certera los tributos como Ad-

Valorem, FODINFA, ICE, IVA a cancelar se debe reconocer la clasificación del 

producto y su subpartida. 

Por otra parte, al poseer un plan de importación, se puede reconocer la rotación del 

inventario, para abastecerse de producto necesario para satisfacer las necesidades de los 

clientes, e incluso incluye un cronograma de periodo de importación, para considerar los 

costos y seleccionar el Incoterm óptimo para su traslado desde el exterior (Manrique et 

al., 2019). Cabe mencionar que estimar los costos permite definir un precio de venta que 

sea atractivo para el consumidor (Franco et al., 2019); (Aldana & Ruz, 2017). Acotando 

a ello, (Zambrano & Orellana, 2018) recomiendan contratar un seguro que permita 

salvaguardar la mercadería, por ende, recuperar parte del valor invertido, según las 

condiciones determinadas en el contrato. 

El análisis del plan de importación, constata que la empresa a través de la importación 

del repuesto de motor obtendría el producto a un mejor precio y por ende utilidad 

(Mendoza, 2017), que lo convierte en un proveedor competitivo para el mercado 

interno, brindado este plan información necesaria en cuanto a documentación necesaria 

que se debe presentar para importar, así como los costos y responsabilidades que 

conlleva, siendo una óptima inversión que a futuro le permite ser un importador directo. 

La limitación de la presente investigación se basa en el acceso a datos y procedimientos 

específicos del proceso de importación que canaliza y regula solo las entidades 

pertinentes, a tal efecto se propone para futuras investigaciones realizar un acercamiento 

a las entidades publicas competentes mediante una técnica de investigación como la 

entrevista.  
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