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RESUMEN

La investigacion se encuentra basada en el andlisis de regimenes aduaneros para la
importacion de insumos, donde se incluyd las barras de acero inoxidable como insumo
para el sector metalmecanico, se conceptualizo los términos importantes que interviene
con el proceso de importacién, tomando en cuenta los acuerdos comerciales y los
beneficios que existen entre Ecuador y Per, siendo Peru el pais de donde se va a importar
el insumo.

Ademas, se tomo dos precios referenciales, uno de Ecuador que es el pais interesado y el
precio de la empresa peruana Inamesa donde se realizaron los calculos de importacion
con y sin preferencias arancelarias, dando como resultado un beneficio econémico para

el importador, generando asi una estrategia de diferenciacion por costos.

palabras claves: importacion, insumos, costo de importacion, beneficios arancelarios,

estrategia de diferenciacion.



ABSTRACT

The research is based on the analysis of customs regimes for the importation of inputs,
where stainless steel bars were included as an input for the metalworking sector, the
important terms that intervene with the import process were conceptualized, taking into
account the agreements trade and the benefits that exist between Ecuador and Peru, Peru
being the country from which the input will be imported.

In addition, two precise references were taken, one from Ecuador which is the interested
country and the price of the Peruvian company Inamesa where the import calculations
were made with and without tariff preferences, resulting in an economic benefit for the

importer, thus generating a cost differentiation strategy.

keywords: import, inputs, import cost, tariff benefits, differentiation strategy.
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INTRODUCCION

El sector metalmecanico, se ha convertido en un area principal de desarrollo e
innovacion a través de la soldadura, produciendo asi el fortalecimiento de la
economia ecuatoriana, ya que es uno de los sectores que genera oportunidades de

trabajo, por tal motivo la industria requiere de inversion en maquinaria e insumos.

La cadena productiva del sector, desde la obtencién de la materia prima hasta el
proceso para la obtencion del producto terminado, infieren en el costo final,
provocando un analisis exhaustivo de cada una de sus areas, para poder implementar

estrategias competitivas, ya sean en costos, diferenciacion u otros elementos.

La importacion mantiene varias criticas, positivas y negativas, aunque para muchos
esta representa pérdidas para el Ecuador, no todas son asi, ya que el mercado de
bienes esta en una competencia continua, donde los productores buscan minimizar
costos y aumentar beneficios, pero, la utilizacion del délar hace que los productos y

mano de obra encarezcan por el indice de vida del pais.

En el Ecuador los costos que incurren a insumos para los diferentes sectores, son
mas costosos que otros paises como Perd, debido a que la mano de obra en nuestro
pais es mas alta que la de otros paises; uno de los insumos mas utilizados para la
elaboracion de articulos metalicos para el hogar, es el acero inoxidable debido a las

ventajas que este material presenta.

Por lo antes mencionado, el presente trabajo busca analizar los regimenes aduaneros
para la importacién de acero inoxidable para el sector metalmecanico, a través del
analisis de los regimenes aduaneros de importacion establecidos en el COPCI y su
reglamento, para adoptar la mejor alternativa de importacion de acero inoxidable,
obteniendo asi una ventaja competitiva en relacién a costos.La metodologia a
desarrollarse en el presente trabajo mantiene un enfoque cualitativo, ya que busca

analizar un caso sobre la realidad social sobre importaciones.

El trabajo se encuentra estructurado por tres secciones; en primer lugar, se encuentra
la seccidn introductoria; seguidamente la seccion principal, donde se desarrolla el
disefio tedrico de la investigacion, en esta seccion encontramos tres capitulos: el
capitulo 1: marco teorico, capitulo 2: metodologia, el capitulo 3: propuesta del caso;
y por ultimo la seccion de anexos, concluyendo asi la estructura del disefio de

investigacion empleada.



2. DISENO DE INVESTIGACION

En el presente apartado se encuentra el desarrollo de la investigacion, marco tedrico,
objetivos de la investigacion, metodologia, desarrollo y propuesta del caso con su debido
resultado.

2.1. Marco tedrico

2.1.1. Sector metalmecanico

El sector metalmecanico es uno de los sectores productivos mas importantes del Ecuador
y de los paises en desarrollo, ya que de esta depende el desarrollo y construccion de
maquinarias y materiales, ya sean de bronce, hierro, cobre, acero, aluminio, etc.; en
todas las actividades productivas en el pais interviene maquinaria y herramientas
provenientes de este sector los insumos utilizados principalmente en este sector

actualmente es el aluminio, acero y hierro.

La industria metalmecanica es uno de los principales componentes de la industria
manufacturera en Ecuador; est& constituido por la industria siderdrgica, metalmecanica
basica y de transformacion, generando materiales, insumos, bienes de capital, partes y

servicios diversos. (Ekos, 2018)

caracteristicas del sector metalmecénico
e La metalmecanica provee de maquinaria y herramientas a otras industrias.
e El hierro, acero y metal son los suministros basicos del sector.

e Mantiene una cadena productiva amplia.
2.2. Objetivo de la investigacion

2.2.1. Objetivo General

Analizar los regimenes aduaneros para la importacion de Acero inoxidable para el sector

metalmecanico
2.2.2 Objetivos especificos
e Analizar los regimenes aduaneros establecidos en el COPCI y su reglamento.

e Adoptar la mejor alternativa de importacion de acero inoxidable.

2.3. Marco conceptual



2.3.1 Comercio internacional

El comercio internacional segin lo establece Lerma y Marquéz (2015) citado en
(Mérquez, Cosio, Marquez, & Manrique, 2020) “es una actividad vital dentro de los
negocios internacionales y consiste en comercializar los productos o servicios fuera de
los limites territoriales del pais al que pertenece el oferente, junto con las importaciones

integra el concepto de comercio internacional” (pag. 11).

Es el acto de compraventa internacional, donde interviene un sistema aduanero, que se
rige a codigos, reglamento, leyes y demas disposiciones; cuyo objetivo es regular el
trafico internacional, ademas de proporcionar el cumplimiento del pago de tributos al

comercio internacional.
2.3.2. Importacion

“Las importaciones definidas como todos l0s bienes y servicios adquiridos por un pais

o region del extranjero para distribuirlos en su interior” (Gémez Sanchez & Ramirez

Gutiérrez, 2017, pag. 44).

De acuerdo con lo que establece Gomez y Ramirez, la importacion es el traslado de la
mercancia de un pais al interior del territorio, sea esta producida o no dentro del pais,
con mira hacia los beneficios que otorga la adquisicion de bienes a un menor costo e

inclusive en variedades.

2.3.3. Importacion a consumo

La importacion al consumo implica la que la compra del bien en un pais extranjero
ingresa al territorio ecuatoriano con el fin de ser comercializado dentro del mismo,
como esta establecido en el reglamento del cddigo organico de la produccién, comercio
e inversiones, (COPCI , 2010) “Es el régimen aduanero por el cual las mercancias
importadas desde el extranjero o desde una Zona Especial de Desarrollo Economico
pueden circular libremente en el territorio aduanero, con el fin de permanecer en el de
manera definitiva, luego del pago de los derechos e impuestos a la importacion, recargo
y sanciones, cuando hubiere lugar a ellos, y del cumplimiento de las formalidades y

obligaciones aduaneras. (pag. 29)

Este régimen es usado mayormente por las personas naturales que desean importar

productos terminados para comercializarlos dentro del territorio.



2.3.4. Admision temporal para reexportacion en el mismo estado

Régimen aduanero que permite la introduccion al territorio aduanero de determinadas
mercancias importadas, para ser utilizadas en un fin determinado, con suspension total
o parcial del pago de los derechos e impuestos a la importacion y recargos, con
excepcion de la depreciacién normal originada por el uso que se haya hecho de las
mismas, para ser reexportadas en un plazo determinado sin experimentar modificacion

alguna, segun se determine en el reglamento. (COPCI , 2010, pag. 29)

Este régimen permite la importacion de mercancia cuyo fin se encuentre amparado en
el articulo 124 del reglamento del COPCI, para la industria el fin admisible son moldes

y matrices y herramientas o equipos de reparacion.
2.3.5. Admision temporal para perfeccionamiento activo

Régimen aduanero que permite el ingreso al territorio aduanero ecuatoriano, con
suspension del pago de los derechos e impuestos a la importacion y recargos aplicables,
de mercancias destinadas a ser exportadas luego de haber sido sometidas a una operacién
de perfeccionamiento, bajo la forma de productos compensadores. (COPCI , 2010, pag.
29)

Este régimen es el regimen industrial mayormente usado por las empresas que importan
suministros que se utilizan mayormente para empaca, envasar o embalar un producto,

ya que estos no sufren ninguna transformacion.

2.3.6. Reimportacion en el mismo estado

régimen aduanero que permite la importacion para el consumo con exoneracién de los
derechos e impuestos a la importacion, recargos aplicables de las mercancias que han
sido exportadas, a condicion que no hayan sido sometidas a ninguna transformacion,

elaboracion o reparacion en el extranjero. (COPCI , 2010, pag. 30)

Este régimen se basa especialmente en mercancias que hayan sido exportadas
previamente y por efectos secundarios, como dafios y perjuicios sea devuelta, es decir
rechazada por el importador. Dentro del comercio existen barreras arancelarias y
barreras no arancelarias y afirma que (Baena, 2018)“el uso excesivo de medidas
proteccionistas tales como las BA y BNA, pueden afectar la dinamica del comercio

internacional y por ende de la economia mundial” (Baena, 2018, pag. 3).



2.3.7. La comercializacion

“La comercializacion es una estrategia, que representa un conjunto de normas a tener en
cuenta para hacer crecer una empresa, respondiendo a las necesidades de los clientes y

consumidores” (Rizo, Villa, & Vargas, 2017, pag. 92).

La comercializacion de productos como estrategia, depende de la capacidad de
produccion de la empresa, costos y calidad, a traves de la comercializaciéon de los
productos terminados, se puede establecer estrategias de diferenciacion.

2.3.8. Incoterms

Los Incoterms, son términos internacionales utilizados para determinar las obligaciones
de las partes que intervienen en el contrato de compraventa internacional, la eleccion
del término a utilizar depende de ambas partes, de manera voluntaria. Estos términos

son actualizados cada década.

Llamazares (2011) manifiesta que “los Incoterms son términos de comercio
internacional; estos términos de tres letras cada uno, que reflejan las normas de
aceptacion voluntaria por las dos partes compradora y vendedora, acerca de las
condiciones de entrega de las mercancias y/o productos” (Mejia, Galofre, & Silva, 2017,
pag. 47).

2.3.9. Estrategias de diferenciacion

Las estrategias de diferenciacion es un proceso o plan de mejora e innovacion de un
producto o servicio, con el fin de lograr que dicho producto o servicio se posicione en

el mercado, sea este nacional e internacional.

Esta estrategia, “se puede realizar a través del disefio y desarrollo del producto o
servicio, en las compras y abastecimiento, en la trasformacion del producto, es decir su
proceso productivo y la diferenciacion en la distribucion y transporte” (Chirinos &
Rosado, 2016, pag. 168). Cuando los autores manifiestan la compra y abastecimiento,
se refieren a la obtencidn de insumos y maquinarias para la elaboracion de un producto

terminado, es ahi donde interviene la importacion.

2.3.10. Contrato internacional

El contrato es un acuerdo elaborado y firmado por dos 0 mas personas, empresas 0
paises, este contrato segiin (IRALDO, 2019) “no es inmutable; es cambiante y se adapta

a los cambios sociales y econdmicos y a las distintas formas de Estado con las que ha

convivido” (pag. 2).



El contrato internacional como tal se rige a través de ordenamientos o leyes establecidas
por ambos paises, a través de consentimiento libre y mutuo, este contrato se encuentra
bajo la proteccion de leyes; este contrato contiene los datos personales de las partes o
personas involucradas; elementos formales establecidos en acuerdos internacionales a
los que son miembros los paises negociadores; los datos del bien o servicio que es objeto
de negociacién y las responsabilidades de ambas partes.

2.3.11. Despacho aduanero

“El despacho aduanero se puede definir en forma simple como el cumplimiento del
conjunto de formalidades aduaneras (trdmites o requisitos) que exigen en un pais para

el ingreso o salida de mercancias” (Nunez, 2017, pag. 5).

El despacho aduanero es el acto de cumplimiento con formalidades establecidas en
codigos, reglamentos y leyes del pais, con referente al ingreso de la mercancia al
territorio nacional; para ello se trabaja bajo sistemas electronicos aduaneros, en el caso

del Ecuador, con el sistema Ecuapass.
2.3.12. Ecuapass

Es un sistema aduanero implementado por el estado ecuatoriano, como medio de agilizar
los procesos que intervienen dentro del comercio internacional y minimizar el consumo
de papel. Esta plataforma permite al operador de comercio exterior registre los

documentos que respaldan la transaccién comercial.

Segin (Barragan & Guevara, 2016) “Para el Ministerio de Telecomunicaciones del
Ecuador, la importancia del uso y aprovechamiento de las TIC se evidencia en el
impacto sobre “los niveles de productividad de las empresas, ademas de mejorar la
productividad laboral” (pag. 112).

2.3.13. Certificado de origen

Es un documento de carécter formal, donde se establece el pais de origen de la
mercancia; es decir, donde fue elaborada. Este es uno de los mas importantes dentro del
ambito del comercio internacional, ya que debido a la presentacién del mismo se puede
acceder a todos los beneficios estipulados dentro de normativas, acuerdos o bloque

econémico.

2.3.14. transporte internacional

El transporte internacional es un acto que se desarrolla luego de haber realizado una

transaccion comercial y firmado un contrato internacional de compraventa; este acto



consiste en trasladar productos o pasajeros de un pais a otro. “El transporte de carga
internacional es una de las variables mas relevantes, implicitas en el analisis del

comercio internacional” (Zamora & Gonzalez, 2019, pag. 140)

2.3.15. Relacién entre Ecuador y Peru

En el proceso de intercambios comerciales entre paises se debe tener en cuenta, que
acuerdos o a que blogue econdmicos pertenece tanto el pais importador como el pais
exportador, para el desarrollo de este caso se tomd en consideracion al mercado peruano
arrojando como resultado los beneficios del “Acuerdo Amplio Ecuatoriano-Peruano de
Integracion Fronteriza, Desarrollo y Vecindad”; ambos paises pertenecen al bloque
Economico de ALADI, el cual “nace con el Tratado de Montevideo de 1980, luego de
la caida de la Asociacion Latinoamericana de Libre Comercio, nacida bajo el Tratado
de Montevideo en 1960; con objetivos mas flexibles que mantiene su vigencia”

(Bartesaghi & Pereira, 2016, pag. 94).

Ademas, ambos paises se encuentran dentro de la comunidad andina de naciones
(CAN); este “es un organismo con caracter supranacional, pese a lo cual los paises que
lo integran establecen su propia normativa de manera independiente (en ocasiones,
incluso en contradiccion con las directrices de este organismo)” (Heredia & Sanchez,

2016, pag. 227).

Una de las ventajas que implica pertenecer a un bloque econémico, es que se puede
gozar de los beneficios establecidos por los mismos; beneficios que pueden llegar a ser
la exoneracion total o parcial de los tributos al comercio exterior.

2.4.  DISENO METODOLOGICO

En este capitulo se establece la metodologia empleada para el desarrollo del caso.

2.4.1. Metodologia

El presente trabajo se desarrolla en base al analisis de los regimenes de importacion,
establecidos en el COPCI, para la aplicacion del régimen adecuado para la importacion
de acero inoxidable; por lo cual la metodologia empleada es el estudio de caso con un
enfoque cualitativo. Esta metodologia consiste en analisis de caso, intentando construir
un conocimiento util para la realidad social que atraviesa el Ecuador respecto a la
obtencion de insumos, a través de cualidades de la importacion para establecer una

comparacion de precios.



Ademaés, la presente investigacion se realiz6 a través de datos cualitativos para
identificar la ventaja de adquirir insumos a menor costo, para la elaboracion de
productos terminados, que posteriormente pueden ser comercializados. Para la
aplicacion de este método de investigacion se tomo en cuenta el recurso humano, los
recursos materiales como son: computadora, internet para el ingreso a las bases de datos,
donde se encontrd informacion confiable y materiales de oficina basico

2.5. Desarrollo y propuesta del caso

Plantear diferentes alternativas que podria aplicar una persona natural para la importacion
de insumos necesarios para su actividad productiva.

2.5.1. Solucién del caso

2.5.1.1. justificacion

Los costos por adquisicion de insumos en el Ecuador son mas altos que otros paises,
debido a que la mano de obra es mas econémica, lo que conlleva a que el costo del
producto elaborado incrementa en comparacion a otros mercados. Por lo que, el caso
sobre las alternativas de importacién que puede aplicar una persona natural respecto a la
adquisicién de insumos para su produccion, puede aplicar para desarrollar una estrategia
de comercializacién, que puede ser la de diferenciacion por costo.

El insumo a importar es el acero inoxidable proveniente de Peru, tomando en cuenta que
ambos paises gozan de beneficios y preferencias, para realizar la consulta de arancel
célculo.

2.5.1.2. Resultado

2.5.1.2.1. Mercado peruano

Per( es un pais que mantiene un indice de desarrollo humano alto, y a la economia se
considera media alta, en relacion a costumbre y vestimenta son similares a la del
Ecuador. Las principales actividades son la agricultura, ganaderia, pesca, construccion
y comercio internacional, en el Gltimo punto ingresa los bloques a los que pertenece
Pera.

INAMESA, es una empresa ubicada en Peru, esta se dedica a la comercializacion de

planchas entre otros accesorios de acero inoxidable.
2.5.1.2.2. Producto

Barra de acero inoxidable utilizadas mayor mente para la elaboracion de estructuras

decorativas, alimenticias y ornamentales.



Subpartida; 7218.10.00.00 (Anexo 1) impuestos  fijos:  Ad-valorem 0%,

fodinf % e IVA 12% 4
Detalle del producto (anexo 2) odinfa 0,5% e 0 (anexo 4)

Cadigo liberatorio: 0064 (Anexo 3) Valor unitario: $14 (Anexo 5)

2.5.1.2.3. Régimen de importacion

Luego del anélisis de cada uno de los regimenes de importacion que se encuentran
establecidos en COPCI y su reglamento, se determina que el mejor régimen para la
importacion de acero inoxidable en lingotes, es por el régimen basico de importacion,
que es el régimen de importacion para el consumo, debido a que el régimen de admisién
temporal para reexportacion en el mismo estado, no puede ser porque el insumo a
importarse va a sufrir transformacion, ya que su fin es la elaboracion de equipos
utilizados en el sector alimenticio, salud y decoraciones; el régimen de admision
temporal para perfeccionamiento activo, ya que permite un proceso de
perfeccionamiento mas ni de transformacion, y el régimen de reimportacion en el mismo

estado es comun para mercancias que han sido rechazadas.

2.5.1.2.4. Estrategia de diferenciacion

La estrategia que se define, es la de diferenciacion por costos, debido al precio es mas
econdmico trayéndolo del Per(. Para la comparacion se tomé un precio referencial del

mercado libre Ecuador, no se encontrd exactamente el producto, pero la barra de 3/8"de
acero de 1 metro de largo y 8 mm de didmetro cuesta 12,50 (anexo 6)

Tabla 1: Costo de importacion normal

COSTO DE IMPORTACION
VALOR A PAGAR EN

UNIDADES 1000,00 ADUANA $1.953,58
VALOR UNIT $14,00
FOB $14.000,00
FLETE 10% | $1.400,00 VALOR A PAGAR EL | $17.507,5
CFR $15.400,00 IMPORTADOR 8
SEGURO 1% | $154,00
CIF $15.554,00
ADVALORE
M 0% | $0,00




0,5

FODINFA % $77,77
EXADUANA $15.631,77
IVA 12% | $1.875,81
TOTAL $17.507,58

Tabla 2: Costo de importacion con codigo liberatorio

COSTO DE IMPORTACION

21

VALOR A PAGAR EN

ADUANA $1.866,48
VALOR A PAGAR EL | $17.420,4
IMPORTADOR 8

UNIDADES 1000,00
VALOR UNIT $14,00
FOB $14.000,00
FLETE 10% | $1.400,00
CFR $15.400,00
SEGURO 1% | $154,00
CIF $15.554,00
ADVALORE
M 0% | $0,00

0,0
FODINFA % $0,00
EXADUANA $15.554,00
IVA 12% | $1.866,48
TOTAL $17.420,48




CONCLUSION

El sector metalmecanico es uno de los sectores mas importantes de la economia de
los paises, especialmente de los paises en desarrollo, ya que es el sector que mas
plazas de empleo, debido a su amplia cadena de productiva que demanda mano de
obra; por lo tanto, la adquisicion de insumos para este sector depende del pais de

donde se va a importar y del producto.

El régimen aduanero a la que se puede acoger una persona natural para la
importacion de barras de acero inoxidable, es el régimen de importacion para el
consumo, ya que el insumo es requerido para realizar trabajos para diferentes

sectores y los otros regimenes no atienden los requisitos del importador.

La adquisicion de barras de acero inoxidable provenientes del Perd mantiene un ad-
valorem del 0%, generando una mayor ventaja al momento de importar, sumado a
este el codigo liberatorio 0064 que libera el 100% de los tributos excepto el IVA. El
precio de las barras de acero inoxidable de Peru tiene un valor menor notable ante el

precio de un producto similar en Ecuador.
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ANEXOS

Anexo 1

2 | 2w -+ 9= Voo v et v Qoo | @ B B | 4
TITMOO0 - Los demis ! Kg ] |
111 ACERO INOXIDABLE
= Acero inoxidable en lingotes o demis formas primarias; productos
intermedios de acero inoxidable.
THB 00000 - Lingotes o dems formas primarias Ke [
- Los demas:
T2IE91.00.00 - = De seccidn transversal rectangular Kg o
TULHIN000 - - Los demis Kg o
18 Productos laminados planos de acero inexidable, de anchura
superior o igual a 600 mm.
- Simplemente laminados en caliente, enrollados:
TUGILO000 - De espesor superior a 10 mm Kg 0
219120000 - De espesor superior o igual a 4.75 mm pero inferior 0 igual a 10 mm | Kg [
TAOIL000 -~ De cspesor superior o igual a 3 mm pera inferior a 4,75 mm Kg [
TH9I40000 - De espeser inferior a 3 mm Ke 0
- Simplemente laminados en caliente, sin enrollar:
TUI2A0000 - D espeser superior a 10 mam Ke ]
729220000 - De espesor superior o igual a 4,75 mm pero inferior 0 igual a 10 mm | Kg 0
T219.23.00.00 - = D espesor superion o igual a 3 mm pero inferior a 4,75 mm Kg o
219240000 -~ De cspeser inferior a 3 mm Kg [
- Simplemente laminados en frio:
THOI 0000 -~ De espesor superior o igual a 4,75 mm Ke [
79320000 - De espesor superior o igual a 3 mm pero inferior a 4.75 mm Kg 0 .
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Anexo 5

jueves, 22 de octubre del 2020
FACTURA PROFORMA 0130/2020

Las Barras Cuadradas de Acero Inoxidable
suministrados por INAMESA SAC.

Las barras cuentan con un didmetro exterior
de

3/879.52, y una longitud de 6 metros
Con un

costo unitario de $ 14

Se aplican en

elaboracién de piezas
d ias mineras,

e
alimentarias, petroleras y quimicas

$14,00

$14.000,00

INAMESA es una empresa peruana con mas de 36 afios de
presencia en el mercado peruano

Anexo 6

£ Descarga gratis 1a app de Mercado Libre

Cleatucusits  igresa M &

Eje Varlila Acero 8mm
Diametro 1 Metro Cnc
Impresora 3d Nema

Z U3$S 12°
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