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Financial Leverage and its impact on covid-19 time as a profitability strategy in the 

micro-company “FERREARMIJOS SA” 

Resumen: El objetivo principal de la investigación centra la necesidad de evaluar la incidencia 

del apalancamiento financiero de la empresa “FERREARMIJOS SA”, a través de la aplicación 

de herramientas financieras, para el reconocimiento y medición estratégica de la rentabilidad. 

Para el respectivo estudio, se empleó la metodología de investigación de tipo cualitativa-

descriptiva, siendo así la principal herramienta de medición: los Estados de Resultados y los 

Estados de Situación Financiera de los períodos 2019-2020. Los resultados demostraron que la 

empresa en ambos períodos aumentó su nivel de apalancamiento financiero y de la misma 

manera obtuvo rentabilidad; a pesar de que en el año 2020 si obtuvo rentabilidad, los valores 

monetarios disminuyeron respecto al período anterior, precisamente por toda la crisis 

económica que ocasionó el virus Covid-19 a nivel mundial. 
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Abstract: The main objective of the research focuses on the need to evaluate the incidence of 

financial leverage of the company “FERREARMIJOS SA”, through the application of financial 

tools, for the recognition and strategic measurement of profitability. For the respective study, 

the research methodology of qualitative-descriptive type was used, being thus the main 

measurement tool: the Statements of Results and the Statements of Financial Position for the 

periods 2019-2020- The results showed that the company in both periods increased its level of 

financial leverage and in the same way obtained profitability; in spite of the fact that in the year 

2020 it did obtain profitability, the monetary values decreased with respect to the previous 

period, precisely because of the whole economic crisis caused by the Covid-19 virus 

worldwide. Therefore, it was concluded that financial leverage helps in obtaining profitability, 

but the higher the level of indebtedness, the greater the risk that profitability will decrease. 
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Introducción  

Las pequeñas y medianas empresas a nivel mundial se han convertido a lo largo de la 

historia en uno de los negocios más selectos para la economía dentro de un país, esto debido al 

gran número de productos o servicios que ofertan en el mercado. Teniendo en cuenta que este 

tipo de entidades ante situaciones de emergencias sanitarias o desastres naturales son las más 

afectadas, para lo cual optan por apalancarse con instituciones financieras o con proveedores. 

Este tipo de decisiones pueden conllevar a dos tipos de situaciones: ayudar al desarrollo 

económico de la empresa o pueden ocasionar problemas de insolvencia, liquidez o disminución 

de la rentabilidad; todo depende que el gerente tenga conocimiento de financiación y de esta 

manera pueda realizar un análisis antes de tomar cualquier decisión. 

A partir de esta premisa García et al. (2017) mediante el análisis de varias 

investigaciones, establecen que en las Pymes de países de América Latina y el Caribe, no 

pueden obtener un adecuado desarrollo económico al finalizar un periodo, debido a una 

inadecuada evaluación financiera, lo cual genera que tomen decisiones incorrectas en cuanto a 

la financiación con terceros ocasionando elevados costos en los pasivos corrientes 

específicamente en la cuenta contable de obligaciones con instituciones financieras. Para lo 

cual, estos autores definen que se debe considerar la utilización y aplicación de distintas 

técnicas y herramientas financieras para el logro de la maximización, sostenibilidad y 

estabilidad en las utilidades. 

De modo similar, en un estudio realizado a las pequeñas y medianas empresas 

ecuatorianas, establecen que al menos un 64% de los casos, no tienen implementado políticas 

o estrategias que les permita escoger la mejor alternativa de fuentes de financiación para que 

la empresa satisfaga necesidades específicas e importantes y a su vez que garantice un 

apalancamiento financiero eficiente y se vea reflejado en la rentabilidad que la empresa genera 

a sus accionistas (Capa et al., 2018). 

En el caso de “FERREARMIJOS SA”, una empresa dedicada a la venta de artículos de 

materiales para la construcción y ferreteros, desde que empezó la pandemia del COVID-19 

presenta una inadecuada evaluación del apalancamiento financiero respecto a la rentabilidad, 

esto debido a una deficiente aplicación de fórmulas financieras, y que, sumado a la incorrecta 

toma de decisiones de financiación, originan errados cálculos sobre el nivel de endeudamiento, 

presentando deficiencia en la rentabilidad de la empresa. 

Por tal motivo, el presente estudio investigativo radica en evaluar la incidencia del 

apalancamiento financiero en la microempresa “FERREARMIJOS SA”, a través de la 

aplicación de herramientas financieras, para el reconocimiento y medición estratégica de 

rentabilidad, durante los períodos 2019-2020. 

  

 

 



Marco teórico 

Gestión Empresarial 

Las necesidades existentes dentro de la vida social humana, obliga a la generación de 

recursos económicos a partir de la creación de un emprendimiento o una personería jurídica; 

por lo que se debe realizar un exhaustivo análisis de mercadeo para designar la orientación de 

la actividad económica de la misma. Así como lo describe Rodríguez (2019), para la creación 

de una empresa con actividad económica debe estar precedida de una iniciativa emprendedora 

con la suficiente innovación para el atractivo comercial del mercado para sus clientes. 

De esta forma las empresas deben seleccionar el sector al cual centraran sus intereses, 

por lo que “FERREARMIJOS SA” dirige su ejercicio económico a la comercialización de 

artículos para la construcción y ferreteros, en donde hay un amplio eje competitivo, por lo que 

según Martínez et al. (2018) describe que la versatilidad empresarial hacia un mismo sector 

mejora la calidad de los productos ofertantes del mercado, ejerciendo un desarrollo sostenible 

en la zona donde se realiza la actividad económica, siendo esta la provincia de El Oro. 

Una vez identificado el direccionamiento de mercadeo de la entidad, es importante 

designar la sistematización de funciones dependiendo del sector estratégico elegido; cómo lo 

determina Tundidor et al. (2018) la aplicación de las leyes destinados a ese sector, en conjunto 

de las normativas contables como tributarias deben ser seguidas a pie de la letra, en conjunto 

con cada una de las contingencias que puedan ocurrir, la creación de un cronograma con pasos 

a seguir para la toma de decisiones, tanto de inversiones como de deuda, por lo que no solo 

requiere de una gestión empresarial para cada uno de los controles internos que se recrean 

dentro de la gestión empresarial, si no, también es necesario la planificación por parte de una 

Gestión Financiera para la eficiente toma de decisiones. 

Gestión Financiera 

Luego de la identificación y direccionamiento en dónde “FERREARMIJOS SA” 

centrará sus actividades, es necesario determinar cada una de las políticas financieras, más 

conocido como la implementación de una gestión financiera empresarial. Según Mendoza 

(2013, como se citó en  Vargas y Casas, 2019) es necesario crear este tipo de gestión para evitar 

un cierre prematuro de las actividades del objeto de estudio, impidiendo el derroche ineficiente 

del presupuesto o capital de trabajo de la empresa, tomando como una herramienta de control 

financiero a este tipo de gestión. 

Así mismo el eficiente manejo de esta herramienta de control otorga un eje de calidad 

importante para la toma de decisiones de la organización, así como Rodríguez et al. (2017) 

afirman que existe una relación entre la gestión financiera y la calidad, como una de causalidad, 

ya que mantienen un fuerte vínculo resultante de la acción de una toma de decisiones 

competente, al resultado derivado de la misma para una excelente calidad de  solvencia 

financiera dentro de los indicadores de liquidez y sus resultados operacionales. 
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De esta manera, la calidad lleva consigo una excelente competitividad para la 

supervivencia en el mercado sobre las demás organizaciones, según García et al. (2019) 

describen que la gestión financiera debe abordar una comprensión compartida con un sistema 

de objetos y fenómenos económicos, tomado como un todo para la generación de ventajas 

competitivas convenientes y competentes para “FERREARMIJOS SA” como mecanismos que 

ocurran en su entorno. 

Las tomas de decisiones se dan a través de los resultados obtenidos de una eficaz gestión 

financiera, esta última se mide a través de varias herramientas de cálculo que nos brinda la 

administración financiera, como lo son: 

-          Ratios Financieros, 

-          Apalancamiento Total; y, 

-          Evaluación de Inversiones. 

 Administración Financiera 

Además, la importancia que las empresas logren obtener utilidades dentro de un periodo 

contable, ha generado en gran medida que se evalúe la forma de administración de cada uno de 

los recursos económicos, materiales y la forma de generar ingresos a través de prestaciones e 

inversiones efectuadas. Según Zambrano et al. (2018) describen que la administración 

financiera corresponde al campo de la administración, la cual se encarga de salvaguardar los 

recursos financieros de la entidad; específicamente se centra en el análisis financiero de los 

recursos más importantes como son la rentabilidad y la liquidez. 

Para la incorporación de cada una de las herramientas financieras de control 

anteriormente descritas que nos otorga la administración financiera, hay que tener en cuenta a 

qué herramienta de control dentro de la organización va a dirigirse el análisis financiero. 

Tomando al objeto de estudio como eje principal, la necesidad de conocer como la situación 

sanitaria del resultado de la pandemia del Covid-19 afectó al equilibrio funcional de 

“FERREARMIJOS SA”, aplicando el apalancamiento financiero como un impulso de 

inyección de capital de trabajo a manera de estrategia de rentabilidad. 

Dentro del ámbito económico se ha identificado una disminución considerable en los 

funcionamientos y resultados operacionales en el mercado global, además de un incremento en 

los pasivos financieros de muchas organizaciones reflejados en sus Estados Financieros; así 

como Rodríguez (2018) afirma que el nivel informativo que otorgan los estados financieros 

son de esencial importancia, ya que otorga la información de todas las actividades de una 

empresa, de esta forma para el apalancamiento financiero con una entidad financiera más 

conocido en el plan de cuentas como obligaciones con instituciones financieras, remiten 

peticiones sobre el nivel de liquidez que mantiene el deudor, evaluando cada una de las diversas 

posibilidades de acción de la empresa tanto en presente como futuro, siendo los Estados 

Financieros quiénes engloban toda esta información. 



  

De esta manera se interpreta este tipo de decisiones de apalancamiento y obligaciones 

como la implementación de un activo financiero razonable dentro de las actividades de la 

organización para su eficiente funcionamiento resultante, según Salazar (2018) las personas 

naturales o jurídicas que adquieren algún tipo de financiamiento esperan obtener resultados 

favorables para su personería, sin embargo, al momento de adquirir el monto económico, 

también aceptan el riesgo interdependiente de los pagos de dicho apalancamiento. A partir de 

lo anteriormente descrito, se debe realizar una evaluación de endeudamiento medible a través 

del nivel de endeudamiento de la empresa. 

 Indicadores de Endeudamiento 

Cómo Peralta et al. (2019) afirma que los indicadores de endeudamiento muestran el 

costo que incurre cualquier entidad en la adquisición de obligaciones, también especifican de 

manera cuantificada la utilidad dirigida a los accionistas de la empresa y para responder las 

obligaciones contraídas con terceras personas. 

Así pues, según Caldas et al. (2020) describe que el indicador de endeudamiento 

determina en qué cantidad monetaria se han financiado los activos totales de la empresa entre 

los propietarios de la misma y terceras personas como instituciones financieras, proveedores y 

demás accionistas que se encuentren relacionados con la entidad. Éste tipo de indicador además 

de otorgar la información situacional, infiere en futuras decisiones de inversión, siendo esta 

como aportación de socios o ya sea por terceros como un apalancamiento financiero. 

Como lo afirma Fajardo & Soto (2018) el indicador o razón de endeudamiento mantiene 

los siguientes ratios para obtener un análisis más preciso de su estado económico, como lo son: 

- Nivel de deuda=(Pasivo/(Total de Activos))*100 

- Nivel de deuda/patrimonio=(Pasivo/(Total de Patrimonio))*100 

- Cobertura de intereses 

          De esta manera, aplicando los dos ratios económicos más importantes para esta 

investigación se ha tomado en cuenta aplicar el nivel de deuda y deuda/patrimonio a 

“FERREARMIJOS SA”, para el correcto estudio y determinación de un apalancamiento 

financiero en la organización. 

 Apalancamiento financiero 

El apalancamiento financiero es un concepto que se debería utilizar mayormente en la 

economía de las empresas, este indicador permite analizar cuál es el efecto que tiene el 

endeudamiento, o dicho de otro de otro modo, cuál es el efecto de la utilización de deuda-

pasivo sobre la rentabilidad que la empresa genera a sus accionistas. 

Tomando como referencia a Chagerben et al. (2017) describen que el financiamiento 

representa para las grandes empresas el surgimiento del dinero para llevar a cabo grandes 



proyectos de inversión, mientras que para las medianas y micro empresas son parte muy 

importante para la creación de las mismas, esto debido a que se obtiene el dinero suficiente 

para la adquisición de capital de trabajo y de esta manera se pueda llevar a cabo el ciclo 

operativo de la entidad, obteniendo rentabilidad y permanencia en el mercado competitivo. 

Por otro lado, uno de los tipos de fuentes de financiamiento más utilizados es el externo, 

las empresas acuden a este tipo de financiamiento cuando los recursos resultan insuficientes 

para solventar aquellos desembolsos que son necesarios para el funcionamiento adecuado de 

la entidad, para lo cual resulta necesario recurrir a terceros, un ejemplo claro de esto son los 

créditos o préstamos otorgados por entidades financieras (Torres, Guerrero, & Paradas, 2017). 

Es por tal motivo, que Jurado et al. (2017) analizan que el método de apalancamiento 

financiero es considerado como una de las técnicas más eficientes por parte de los especialistas 

financieros, esto debido a que les permite realizar una evaluación y proyección sobre el 

rendimiento financiero-económico de la empresa. 

Nivel de Apalancamiento Financiero 

Una vez que se ha descrito teóricamente a los indicadores básicos de endeudamiento, 

se debe realizar un último paso, con la finalidad de obtener resultados realmente confiables y 

así mismo elaborar un correcto análisis respecto al nivel de apalancamiento financiero que ha 

obtenido la empresa. 

Por consiguiente, el cálculo de apalancamiento financiero permite obtener valores 

numéricos en cuanto al nivel de endeudamiento, y se lo obtiene a partir de la siguiente ecuación 

financiera: 

𝐴𝑝𝑎𝑙𝑎𝑛𝑐𝑎𝑚𝑖𝑒𝑛𝑡𝑜 𝐹𝑖𝑛𝑎𝑛𝑐𝑖𝑒𝑟𝑜 =
Utilidad Antes de Intereses e Impuestos

Utilidad Antes de Impuestos
 

Básicamente, la ecuación para medir el apalancamiento financiero se da a partir del 

Estado de resultados de un determinado período contable, el cual permite conocer cuál es el 

diferencial que por la carga financiera, es decir por los intereses, la empresa logra obtener 

beneficios. 

 Tomando como referencia a Gitman & Zutter (2012) establecen que cuando se obtiene 

un nivel de apalancamiento financiero mayor a 1, quiere decir que la empresa se encuentra 

apalancada financieramente y cuanto mayor resulte este valor, mayor sería el nivel de 

endeudamiento, y existen altas probabilidades de que contribuya en la mejora de la 

rentabilidad. Sin embargo, Minsky (1982, como se citó en, Gil et al. 2018) destacan que cuando 

la empresa tiende a aumentar su endeudamiento, son altas las probabilidades de que entre en 

un estado de insolvencia, inestabilidad financiera o crisis económica; por consiguiente, esta 

problemática ocasiona que su apalancamiento financiero disminuya, precisamente por los 

problemas económicos que presenta la entidad. En análisis a lo descrito anteriormente, se 

obtiene que cuando el apalancamiento financiero es menor a 1, implica que su nivel de deuda 

actual está perjudicando a la empresa, debido a que disminuye su rentabilidad. 



Jordán et al., (2003, como se citó en Granados & Fernández, 2020) destacan la 

importancia de que una empresa se financie con recursos externos y mantenga de una u otra 

forma un nivel de deuda considerable, esto se debe a que si la empresa mantiene una correcta 

estructura financiera, estaría generando suficiente información al mercado financiero y por 

ende, estaría incrementando su valor de mercado; todo depende de la administración que 

mantenga la gerencia al momento de tomar decisiones de financiamiento, proyectando un 

futuro con resultados económicos positivos para la empresa. 

Decisiones Financieras 

El tema de financiamiento requiere obligatoriamente de un adecuado análisis en cada 

una de las políticas ofertadas por parte de los proveedores bancarios, así como también tener 

en consideración el uso, los costos y condiciones de pago. De acuerdo a Torres et al. (2017) 

resulta imprescindible que todas las entidades al momento de tomar una decisión de 

financiación, tenga en cuenta que su vez estaría asumiendo un riesgo financiero y este riesgo 

estaría en aumento, cuando únicamente se establece como estrategia de crecimiento el contraer 

deudas con terceros. Sumando el riesgo de mercado, esto se puede dar cuando existe una 

reducción de la demanda durante una recesión económica, colocando a la empresa en una 

situación incontrolable y por consiguiente a un peligro económico debido a la variabilidad en 

las tasas de intereses. 

Sumado a esto, Carvajal & Carvajal (2018) considera que cuando existen problemas 

para enfrentar los costos de los prestaciones y consecuentemente aumente las probabilidades 

de quiebra, quiere decir que la empresa ha contraído altos niveles de deuda debido a una 

deficiente administración ocasionando una mala toma de decisiones de financiación. Sin 

embargo, Soler et al. (2018) destaca que los riesgos también pueden llegar a distinguir todas 

las oportunidades o mejoras que podrían ser ventajosas para la entidad; pero para ello, se debe 

seguir un procedimiento, el cual consiste en: identificar, clasificar, evaluar sobre todos los 

riesgos, peligros y analizar qué tan vulnerables son todos estos eventos para la empresa. 

Por otro lado, Mejía (2019) describe que las razones por la cual es importante las 

decisiones financieras, es porque permite realizar una proyección sobre la rentabilidad mínima 

que la empresa debería alcanzar en una inversión. Esto se debe a que la rentabilidad proyectada 

debe ser mayor que todos los costos producto de la financiación. Es decir, una correcta toma 

de decisiones de financiación contribuye en gran medida a un crecimiento óptimo en la 

rentabilidad. 

Rentabilidad de la empresa 

Si bien es cierto cuando una empresa decide apalancarse financieramente mayormente 

lo realiza con la finalidad de invertir ese dinero en el negocio y por consiguiente obtener 

rentabilidad. Dicho de otro modo, todas las empresas independientemente de la actividad que 

realicen, buscan la máxima rentabilidad a través de la distribución correcta de sus recursos, 

actividades, operaciones e inversiones. 



La rentabilidad es el resultado del comportamiento comercial, decisiones financieras y 

estratégicas tomadas por una empresa, estos resultados se ven reflejados principalmente en el 

porcentaje de beneficio o excedente creado por la propia entidad, de tal manera que se considera 

para su uso durante un período de tiempo. Además, es considerada como un valor porcentual 

que mide la efectividad de su actividad empresarial, así como las inversiones realizadas por 

parte de la entidad (Navava & Navava 2009, como se citó en Ayón et al., 2020). 

Dentro del mismo contexto, Bonsón et al. (2009, como se citó en Puerta et al. 2018) 

describe que una empresa es responsable de saber cómo medir y generar un excedente de 

beneficios económicos para la distribución a sus accionistas, esto resulta comparable a los 

recursos totales invertidos en la entidad, como una medida de la eficiencia alcanzada. 

Desde el punto de vista de Ramírez & Maldonado (2020) cuando una empresa decide 

apalancarse financieramente mayormente lo realiza con la finalidad de invertir ese dinero en el 

negocio y por consiguiente obtener rentabilidad; por tal razón es fundamental que se realice un 

análisis financiero respecto a los costos de financiación, de manera que la empresa realmente 

encuentre un punto de equilibrio de solvencia y estabilidad económica con los ingresos 

obtenidos dentro de un periodo contable. 

Por lo tanto, al contraer una obligación con terceros, resulta de suma importancia que 

la gerencia monitoree constantemente las actividades ejecutadas por cada departamento de la 

empresa, de manera que se obtengan resultados de acuerdo a los objetivos planteados y 

consecuentemente una correcta administración del efectivo; todo esto con la finalidad reducir 

el riesgo de pérdidas económicas Gutierrez et al, (2020). 

Metodología  

Para el cumplimiento del objetivo de estudio, se adoptó la metodología de investigación 

de tipo cualitativa-descriptiva; los datos se obtuvieron a través de la información financiera de 

la empresa “FERREARMIJOS SA”, siendo los períodos de análisis 2019 y 2020. De manera 

que, los Estados Financieros anuales de la empresa ferretera se convierten en la principal 

herramienta de medición, los cuales permitieron desarrollar una matriz con los cálculos de los 

ratios de endeudamiento y el nivel de apalancamiento financiero, otorgando una eficiente toma 

de decisiones financiera, para posteriormente realizar una evaluación sobre el impacto 

económico que ha tenido el COVID-19 respecto al apalancamiento financiero. 

Resultados y Discusión  

Mediante la aplicación de las técnicas de recolección de datos, y de acuerdo al análisis 

de la información, se logró obtener los principales hallazgos de la investigación: 

La empresa “FERREARMIJOS SA” dedicada a la venta al por mayor de artículos de 

materiales para la construcción y ferreteros, utiliza varias funciones dentro del ámbito 

financiero para realizar inversiones e incrementar su rentabilidad, una de las más reconocidas 

dentro del mercado: las financiaciones con instituciones financieras. 



Éste tipo de prestaciones crediticias, identificadas como Apalancamiento Financiero en 

el núcleo de la Administración Financiera, no se elabora sin antes realizar una eficiente 

estrategia y planificación dirigida respecto a la utilización de este tipo de instrumento 

financiero, en relación a sus utilidades obtenidas durante el período económico. 

Para llegar a la elección de adquirir una obligación con alguna entidad financiera, es 

necesario aplicar una herramienta de evaluación conocida en el ámbito de la administración 

financiera como los ratios financieros de endeudamiento. Dentro de este grupo se encuentra la 

Razón de Deuda, que las instituciones financieras antes de otorgar préstamos realizan esta 

evaluación empresarial para conocer la viabilidad de liquidez de la organización. 

Según Fajardo & Soto (2018) describen que la razón de deuda se conoce mayormente 

como razón de apalancamiento de financiación, en donde se busca como resultado primordial 

un bajo nivel del mismo, así pues, la aplicación de este indicador en “FERREARMIJOS SA” 

es muy importante, ya que se busca enfocar la aplicación de esta herramienta financiera y cómo 

influye a la toma de decisiones de adquirirla y ésta misma afecta a su rentabilidad; un resultado 

a partir de esta herramienta se obtiene de la siguiente manera: 

Nivel de deuda=(Pasivo/(Total de Activos))*100 

A continuación, se aplica la formulación de la razón de deuda, razón de 

deuda/patrimonio y nivel de apalancamiento a “FERREARMIJOS SA”: 

Tabla 1 

Indicadores de Endeudamiento 

NIVEL DE ENDEUDAMIENTO AÑO 2019 AÑO 2020 

Razón de Deuda (Pasivo/ Activo) 73,40% 68,35% 

Razón de Deuda-Patrimonio (Pasivo/ Patrimonio) 275,99% 215,96% 

Fuente: Estados Financieros de FERREARMIJOS SA 

Elaborado por: Los Autores 

Luego de aplicar la formulación planteada anteriormente por Fajardo & Soto (2018) en 

el objeto de estudio, los resultados obtenidos reflejan una disminución de 5,05% en su razón 

de deuda, siendo esto una disminución de $0,05 centavos por cada dólar generado en paga para 

instituciones financieras o terceros, siendo este cambio muy significativo en disminución de 

obligaciones y más ganancias para los accionistas de la organización.. Tenemos un cambio 

favorable para “FERREARMIJOS SA” del año 2019 al 2020, ya que en el 2019 la empresa 

mantenía un 73,40% de deuda en relación a la inversión con sus activos; lo que significa que 

por cada dólar ganado en la empresa, $0,73 centavos son financiados por instituciones 

bancarias o terceros, comprometiendo la solvencia de la entidad, sin embargo, también se 

observa en cómo el estado sanitario mundial debido a la pandemia del Covid-19 afectó 

profundamente a las Microempresas en el 2020, así pues se interpreta que a pesar de las 

complicaciones, el negocio mantuvo un 68,35% de deuda en relación a la inversión con sus 
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activos, representando que para este periodo, por cada dólar de ingreso generado, $0,68 

centavos son financiados por instituciones financieras o terceros, comprometiendo de menor 

manera la solvencia de la entidad. De esta forma, esta evaluación efectuada mantiene un 

resultado favorable para la empresa ya que genera una mayor adquisición de apalancamiento 

para el funcionamiento de la misma para el siguiente periodo. 

De esta forma, en la aplicación de razón de deuda sobre el patrimonio, más conocido 

como el endeudamiento a largo plazo, se interpreta que en el año 2019, la empresa arroja un 

275,99%  en relación al patrimonio, mientras que en el año 2020, otorga un valor de 215,96%  

en relación al patrimonio; interpretando que en el 2019 la empresa tenía un valor porcentual 

alto lo disminuyó en el 2020 en un 60.03% de deuda en relación a su patrimonio, presentando 

una reducción en el riesgo de la solvencia de la organización. 

Sin embargo, Muñoz (2018) afirma que el nivel de apalancamiento mide el compromiso 

que mantiene el patrimonio con las deudas, siendo su formulación la siguiente:  

Tabla 2 

RAZÓN DE DEUDA A CORTO PLAZO RESPECTO AL PATRIMONIO 

NIVEL DE 

APALANCAMIENTO 

AÑO 2019 

AÑO 2020 

Pasivo Corriente/Patrimonio                1,87 1,37 

Fuente: Estados Financieros de FERREARMIJOS SA 

Elaborado por: Los Autores 

         Luego de la aplicación de ésta fórmula, se evidencia en la tabla 2 que la empresa para 

el año 2019 por cada $1,00 de patrimonio mantiene una deuda de $1,87; y para el 2020, 

mantiene una disminución de deuda importante para su empresa en $1,37 por cada $1,00 de 

patrimonio. Así pues, esta formulación refleja un cálculo generalizado tomando en cuenta 

únicamente los pasivos corrientes, por lo que no otorga información general de sus pasivos; a 

partir de esta premisa, con una deficiente información, se tomarán decisiones equívocas para 

el funcionamiento de la empresa. 

Por lo tanto, una vez analizado estos tres indicadores de endeudamiento, como lo son: 

Razón de Deuda, Razón Deuda-Patrimonio y Nivel de Apalancamiento, se profundiza el tema 

de endeudamiento para una efectiva toma de decisión financiera, se debe calcular el nivel de 

apalancamiento financiero, con la finalidad de obtener resultados realmente firmes que permita 

realizar un análisis que sirva para la toma de decisiones. 

Por tal motivo, se procede a realizar una matriz donde se detalla el nivel de 

apalancamiento financiero de los años 2019 y 2020, la cual permitirá evaluar el impacto 

económico que ha tenido el COVID-19 respecto al Apalancamiento Financiero:  



Tabla 3 

EVALUACIÓN DEL APALANCAMIENTO FINANCIERO 

DETALLE AÑO 2019 AÑO 2020 

Utilidad Antes de Intereses e Impuestos 437.728,25 467.640,76 

(-)Intereses 24.991,15 48.792,87 

Utilidad antes de impuestos 412.737,10 418.847,89 

(-)Impuestos 149.615,99 164.592,05 

(=)Utilidad Neta 263.121,12 254.255,84 

(-) Dividendos Preferentes 87.705,42 101.764,87 

(=) Ganancias Disponibles accionistas comunes 263.121,12 254.255,84 

Rentabilidad Financiera(Utilidad Neta / Patrimonio) 25,01% 19,41% 

Apalancamiento Financiero 1,06 1,12 

Fuente: Estados Financieros de FERREARMIJOS SA 

Elaborado por: Los Autores 

En la Tabla 3 se demuestra que la entidad en el año 2019 obtuvo un nivel de 

Apalancamiento Financiero de 1,06, lo cual contribuyó a generar una rentabilidad de financiera 

de 25,01% en relación de su Utilidad Neta del Ejercicio y de su patrimonio, presentando que 

antes de la situación crítica sanitaria perseguía su meta organizacional; consecuentemente, en 

el año 2020, en pleno auge de la situación crítica económica, su nivel de apalancamiento 

financiero aumentó en 1,12, y a pesar de que la empresa logró obtener rentabilidad, pero que 

en relación con el período anterior disminuyó en un 19,41%, en relación de su Utilidad Neta 

del Ejercicio y de su Patrimonio. 

En ambos períodos la empresa obtiene un nivel de apalancamiento financiero mayor a 

uno, lo cual comprueba el análisis que los autores Gitman & Zutter (2012) describen en su libro 

que cuando se obtiene resultados mayor a uno, significa que la empresa se encuentra 

apalancada financieramente y que por lo tanto influye de manera relevante en la rentabilidad 

de la empresa. 

El endeudamiento financiero realizado por parte de la empresa durante el período 2020 

se lo considera beneficioso, logrando obtener rentabilidad, pero comparado con el período 

anterior aumenta en 0,0658 puntos. Precisamente, dentro de los resultados obtenidos por 

Carranza et. al, (2014, citado en Casamayou, 2019) dentro de su investigación  demuestran que 

el apalancamiento financiero es fructífero cuando su nivel de endeudamiento influye 

positivamente en la rentabilidad de la empresa; caso contrario, si no aumenta la rentabilidad, 

quiere decir que no fue productivo el endeudamiento. Teniendo siempre presente que toda 



empresa mientras más obtenga beneficios económicos y reconocimiento de su marca con los 

consumidores, tendrá mayor factibilidad de crecimiento y desarrollo productivo, económico, 

administrativo y financiero (Padilla, Quispe, Nogueira, Hernández, & Moreno, 2018). 

De modo similar, a través del análisis realizado por Amaya (2017, citado en Apaza et 

al. 2020) determina que el apalancamiento financiero actúa de forma positiva en la rentabilidad 

si previamente se ha realizado un correcto análisis sobre todos los determinantes de un 

endeudamiento. 

Además es importante realizar un análisis de la rentabilidad del negocio en éstos 2 años 

de estudio, por lo que se aplican las formulaciones y compartiendo el análisis de Fajardo & 

Soto (2018) en las razones de rentabilidad desarrolladas a continuación: 

Tabla 4 

EVALUACIÓN DEL RENDIMIENTO ECONÓMICO RESPETO AL TOTAL DE 

ACTIVOS Y PATRIMONIO 

NIVEL DE RENTABILIDAD AÑO 2019 AÑO 2020 VARIACIÓN 

Razón de Rendimiento sobre 

Activo (Utilidad del Ejerc./Total de 

Activos)*100 

6,65% 6,14% -0,51% 

Razón de Rendimiento sobre 

Patrimonio (Utilidad del 

Ejerc./Total de Patrimonio)*100 

25,01% 19,41% -5,60% 

Fuente: Estados Financieros de FERREARMIJOS SA 

Elaborado por: Los Autores 

De esta forma la tabla 4 presenta que la empresa en el año 2019 la organización en la 

razón de rendimiento sobre activo otorga $0,07 (6,65%) de ganancia neta en relación al total 

de activos y en el 2020 genera $0,06 (6,14%) de ganancia neta en relación al total de activos, 

dando como resultado una disminución de este indicador financiero de $0,005 (0,51%). Por lo 

tanto, a partir de estos resultados queda comprobado que la aplicación de un aumento en el 

apalancamiento financiero en el negocio también podría resultar deficiente ya que genera 

disminución de ganancias en el periodo 2020, de la misma forma, en la razón de rendimiento 

sobre patrimonio en el año 2019 la empresa obtiene  $0,25 (25,01%) de ganancia en relación 

al total del patrimonio, mientras que en el 2020 se observa una decremento de $0,19 (19,41%) 

de ganancia en relación al total del patrimonio, lo que da un total de devaluación de $0,05 

(5,60%). 

Con todos los resultados obtenidos, se ha demostrado que existen algunos estudios de 

investigación científica donde afirman que el apalancamiento financiero influye de manera 

significativa en la rentabilidad, teniendo en cuenta que, si la empresa desea obtener resultados 

https://paperpile.com/c/m9df7D/lX9u/?noauthor=1


favorables, debe realizar una correcta toma de decisiones con relación a su apalancamiento 

financiero. 

Conclusiones 

Mediante la aplicación de las fórmulas financieras, se pudo evaluar en primera instancia 

que durante los períodos del 2019 al 2020, el endeudamiento en relación a la inversión con el 

total de activos y patrimonio resultó favorable, ya que a pesar de la crisis económica refleja 

una solvencia positiva y a su vez obtiene una mayor capacidad para apalancarse con terceros. 

En lo que respecta al nivel de apalancamiento financiero, en ambos períodos es mayor 

a uno, lo que significa que si se encuentra apalancada financieramente. Es importante resaltar, 

que la empresa al aumentar su nivel de endeudamiento en tiempo de Covid-19, se lo considera 

una toma de decisión muy delicada, debido a que, mientras el riesgo de endeudamiento 

aumenta, la capacidad de rentabilidad reflejada disminuye por la existencia de cambios 

drásticos en el mercado. 

Por lo tanto, se afirma que el apalancamiento financiero influye en la rentabilidad de la 

entidad, sea esta de manera positiva o negativa, pero para la obtención de buenos resultados, 

se recomienda que la empresa en tiempo de crisis económica considere las ventajas y 

desventajas de contraer obligaciones con terceros, seguidamente, administrar de manera 

correcta los fondos monetarios contraídos de la deuda en conjunto de un análisis minucioso y 

responsabilidad sólida resultantes de la obligación contraída. 
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Anexos 

Anexo 1 

Oficio de solicitud de permiso a la empresa FERREARMIJOS SA 

 

 
 

 



Anexo 2 

Estado de Resultados-Período 2019 

 

FERREARMIJOS SA 

ESTADO DE RESULTADOS 

AL 31 DE DICIEMBRE DE 2019 

(EN DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMÉRICA-US$) 

DENOMINACIÓN VALOR 

INGRESOS 9.244.469,63 

INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS 9.191.621,89 

VENTAS NETAS LOCALES DE BIENES GRAVADAS CON 

TARIFA DIFERENTE DE 0% DE IVA 8.642.851,16 

VENTAS NETAS LOCALES DE BIENES GRAVADAS CON 

TARIFA E 0% O EXENTAS DE IVA 548.770,73 

INGRESOS NO OPERACIONALES 52.847,74 

OTROS INGRESOS 52.445,46 

POR REEMBOLSOS DE SEGUROS 52.445,46 

OTROS 52.445,46 

INGRESOS FINANCIEROS Y OTROS NO 

OPERACIONALES 402,28 

INTERESES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 8,89 

NO RELACIONADAS LOCAL 8,89 

OTROS 393,39 

(=)INGRESOS BRUTOS TOTALES SEGUN 

CONTABILIDAD 9.244.469,63 

COSTO DE VENTAS 7.357.240,50 

INVENTARIO INICIAL DE BIENES NO PRODUCIDOS POR 

EL SUJETO PASIVO 1.555.373,42 

(+)COMPRAS NETAS LOCALES DE BIENES NO 

PRODUCIDOS POR EL SUJETO 

PASIVO 7.464.138,41 

(+) IMPORTACIONES DE BIENES NO PRODUCIDOS POR EL 

SUJETO PASIVO 299.039,45 



(-) INVENTARIO FINAL DE BIENES NO PRODUCIDOS POR 

EL SUJETO PASIVO 1.961.310,78 

GASTOS 1.474.492,03 

GASTOS OPERACIONALES 1.396.653,14 

GASTOS POR BENEFICIOS A LOS EMPLEADOS Y 

HONORARIOS 647.589,16 

SUELDOS, SALARIOS Y DEMÁS REMUNERACIONES QUE 

CONSTITUYEN MATERIA GRAVADA DEL IESS 440.552,02 

BENEFICIOS SOCIALES, INDEMNIZACIONES Y OTRAS 

REMUNERACIONES QUE NO CONSTITUYEN MATERIA 

GRAVADA DEL IESS 77.488,99 

APORTE A LA SEGURIDAD SOCIAL (INCLUYE FONDO DE 

RESERVA) 79.453,02 

HONORARIOS PROFESIONALES Y DIETAS 37.347,42 

JUBILACIÓN PATRONAL 8.172,59 

DESAHUCIO 4.575,12 

GASTOS POR DEPRECIACIONES 58.366,40 

DEL COSTO HISTÓRICO DE PROPIEDADES, PLANTA Y 

EQUIPO NO ACELERADA 58.366,40 

OTROS GASTOS 423.237,46 

PROMOCIÓN Y PUBLICIDAD 31.137,79 

TRANSPORTE 9.710,79 

CONSUMO DE COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES 37.056,64 

GASTOS DE VIAJE 5.168,00 

GASTOS DE GESTIÓN 32.888,74 

ARRENDAMIENTOS OPERATIVOS 99.404,42 

SUMINISTROS, HERRAMIENTAS, MATERIALES Y 

REPUESTOS 69.090,07 

MANTENIMIENTO Y REPARACIONES 107.523,26 

SEGUROS Y REASEGUROS (PRIMAS Y CESIONES) 18.150,41 

IMPUESTOS, CONTRIBUCIONES Y OTROS 13.107,34 



OPERACIONES DE REGALÍAS, SERVICIOS TÉCNICOS, 

ADMINISTRATIVOS, DE CONSULTORIA Y SIMILARES 267.460,12 

IVA QUE SE CARGA AL COSTO O GASTO 57.482,64 

SERVICIOS PÚBLICOS 38.936,14 

OTROS 171.041,34 

GASTOS FINANCIEROS Y OTROS NO OPERACIONALES 77.838,89 

COSTOS DE TRANSACCIÓN (COMISIONES BANCARIAS, 

HONORARIOS, TASAS, ENTRE OTROS) 33.234,11 

NO RELACIONADAS LOCAL 33.234,11 

INTERESES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 44.604,78 

NO RELACIONADAS LOCAL 44.604,78 

TOTAL COSTOS Y GASTOS 8.831.732,53 

UTILIDAD BRUTA 1.834.381,39 

UTILIDAD OPERACIONAL 437.728,25 

UTILIDAD ANTES DE PARTICIPACIÓN A 

TRABAJADORES 
412.737,10 

CALCULO DE BASE PARTICIPACIÓN A 

TRABAJADORES 412.737,10 

BASE DE CÁLCULO DE PARTICIPACIÓN A 

TRABAJADORES 412.737,10 

DIFERENCIAS PERMANENTES 61.910,57 

(-) PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES 61.910,57 

UTILIDAD GRAVABLE 350.826,54 

IMPUESTO CAUSADO 87.705,42 

UTILIDAD NETA DEL EJERCICIO 263.121,12 

Fuente: Formulario 101-Declaración del Impuesto a la Renta 

Elaborado por: Los Autores 

 

 

 

 



Anexo 3 

Estado de Resultados-Período 2020 

 

FERREARMIJOS SA 

ESTADO DE RESULTADOS INTEGRALES 

AL 31 DE DICIEMBRE DE 2020 

(EN DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMÉRICA-US$) 

DENOMINACIÓN VALOR 

INGRESOS 9.914.066,92 

INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS 9.882.809,20 

VENTAS LOCALES DE BIENES 9.882.809,20 

GRAVADAS CON TARIFA DIFERENTE DE 0% DE IVA 9.264.959,07 

GRAVADAS CON TARIFA 0% DE IVA O EXENTAS DE IVA 617.850,13 

INGRESOS NO OPERACIONALES 31.257,72 

OTROS INGRESOS 30.861,10 

POR DIVIDENDOS 11.784,72 

UTILIDAD EN VENTA DE PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 11.784,72 

POR REEMBLSO DE SEGUROS 19.076,38 

OTROS 7.766,08 

OTROS 11.310,30 

INGRESOS FINANCIEROS Y OTROS NO OPERACIONALES 396,62 

INTERESES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 14,46 

NO RELACIONADAS 14,46 

LOCAL 14,46 

INTERESES DEVENGADOS CON TERCEROS 382,16 

NO RELACIONADAS 382,16 

OTROS 382,16 

COSTOS Y GASTOS 9.495.219,03 

COSTO DE VENTAS 7.685.223,13 

INVENTARIO INICIAL DE BIENES PRODUCIDOS POR EL 1.961.310,78 



SUJETO PASIVO 

COMPRAS NETAS LOCALES DE BIENES NO PRODUCIDOS 

POR EL SUJETO PASIVO 7.124.638,11 

IMPORTACIONES DE BIENES NO PRODUCIDOS POR EL 

SUJETO PASIVO 683.480,26 

(-) INVENTARIO FINAL DE BIENES NO PRODUCIDOS POR EL 

SUJETO PASIVO 2.084.206,02 

GASTOS POR BENEFICIOS A LOS EMPLEADOS POR 

HONORARIOS 655.063,44 

SUELDOS, SALARIOS Y DEMÁS REMUNARACIONES QUE 

CONSTITUYEN MATERIA GRAVADA DEL IESS 446.341,08 

BENEFICIOS SOCIALES, INDEMNIZACIONES Y OTRAS 

REMUNERACIONES QUE NO CONSTITUYEN MATERIA 

GRAVADA DEL IESS 83.692,11 

APORTE A LA SEGURIDAD SOCIAL (INCLUYE FONDO 

RESERVA) 87.122,36 

HONORARIOS PROFESIONALES Y DIETAS 22.223,83 

JUBILACIÓN PATRONAL 9.491,43 

DESAHUCIO 6.192,63 

GASTOS POR DEPRECIACIONES 136.540,63 

DEL COSTO HISTÓRICO DE PROPIEDADES, PLANTA Y 

EQUIPO 136.540,63 

NO ACELERADA 136.540,63 

PÉRDIDAS NETAS POR DETERIORO EN EL VALOR 6.182,69 

DE ACTIVOS FINANCIEROS (DE PROVISIONES PARA 

CRÉDITOS INCOBRABLES) 6.182,69 

OTROS GASTOS 932.158,55 

PROMOCIÓN Y PUBLICIDAD 54.992,18 

TRANSPORTE 51.560,28 

CONSUMO DE COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES 40.778,23 

GASTOS DE VIAJE 4.529,21 

GASTOS DE GESTIÓN 15.862,30 

ARRENDAMIENTOS OPERATIVOS 96.618,72 

SUMINISTROS, HERRAMIENTAS, MATERIALES Y REPUESTOS 104.726,74 

MANTENIMIENTO Y REPARACIONES 188.790,43 



SEGUROS Y REASEGUROS (PRIMAS Y CESIONES) 18.372,14 

IMPUESTOS, CONTRIBUCIONES Y OTROS 13.487,33 

OPERACIONES DE REGALÍAS, SERVICIOS TÉCNICOS, 

ADMINISTRATIVO, DE CONSULTORÍA Y SIMILARES 342.440,99 

IVA QUE SE CARGA AL COSTO Y GASTO 62.662,73 

SERVICIOS PÚBLICOS 36.983,40 

OTROS 242.794,86 

GASTOS FINANCIEROS Y OTROS NO OPERACIONALES 80.050,59 

GASTOS FINANCIEROS 80.050,59 

COSTOS DE TRANSACCIONES (COMISIONES, BANCARIAS, 

HONORARIOS, TASAS, ENTRE OTROS) 31.236,65 

NO RELACIONADAS 31.236,65 

LOCAL 31.236,65 

INTERESES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 48.813,94 

NO RELACIONADAS 48.813,94 

LOCAL 48.813,94 

UTILIDAD BRUTA 2.197.586,07 

UTILIDAD OPERACIONAL 467.640,76 

UTILIDAD ANTES DE PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES 418.847,89 

CALCULO DE BASE PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES 418.847,89 

BASE DE CÁLCULO DE PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES 418.847,89 

DIFERENCIAS PERMANENTES 62.827,18 

(-) PARTICIPACIÓN A TRABAJADORES 62.827,18 

UTILIDAD GRAVABLE 356.020,71 

IMPUESTO CAUSADO 101.764,87 

UTILIDAD NETA DEL EJERCICIO 254.255,84 

Fuente: Formulario 101-Declaración del Impuesto a la Renta 

Elaborado por: Los Autores 

 

 

 

 



Anexo 4 

Estado de Situación Financiera-Período 2019 

 

FERREARMIJOS SA 

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

AL 31 DE DICIEMBRE DE 2019 

(EN DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMÉRICA-US$) 

DENOMINACIÓN VALOR 

ACTIVO 3.955.352,71 

ACTIVOS CORRIENTES 3.094.699,10 

EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL EFECTIVO 77.937,47 

ACTIVOS FINANCIEROS 969.863,60 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR CLIENTES 

NO RELACIONADOS LOCALES 955.197,31 

(-) DETERIORO ACUMULADO DEL VALOR DE 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR 

COMERCIALES POR INCOBRABILIDAD (PROVISIONES 

PARA CRÉDITOS INCOBRABLES) 

42.716,62 

OTRAS CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR 

CORRIENTE NO RELACIONADOS LOCALES 57.382,91 

INVENTARIOS 1.961.310,78 

INVENTARIO DE PROD. TERM. Y MERCAD. EN 

ALMACÉN (EXCLUYENDO OBRAS/INMUEBLES 

TERMINADOS PARA LA VENTA) 1.961.310,78 

OTROS ACTIVOS CORRIENTES 85.587,25 

ACTIVOS NO CORRIENTES 860.653,61 

PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 847.866,83 

TERRENOS 225.000,00 

COSTO HISTÓRICO ANTES DE REEXPRESIONES O 

REVALUACIONES 225.000,00 

MAQUINARIA, EQUIPO, INSTALACIONES 

y ADECUACIONES 404.463,38 

COSTO HISTÓRICO ANTES DE REEXPRESIONES O 

REVALUACIONES 404.463,38 



MUEBLES Y ENSERES 59.906,78 

EQUIPO DE COMPUTACIÓN 31.724,57 

VEHÍCULOS, EQUIPO DE TRANSPORTE Y 

CAMINERO MOVIL 249.919,95 

(-) DEPRECIACIÓN ACUMULADA DE 

PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 123.147,85 

COSTO HISTÓRICO ANTES DE REEXPRESIONES O 

REVALUACIONES 123.147,85 

ACTIVOS POR IMPUESTOS DIFERIDOS 2.697,90 

POR DIFERENCIAS TEMPORARIAS 2.697,90 

OTROS ACTIVOS NO CORRIENTES 10.088,88 

PASIVO 2.903.361,85 

PASIVOS CORRIENTES 1.972.195,19 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 

CORRIENTES 
1.533.067,15 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 

COMERCIALES CORRIENTES RELACIONADAS 

LOCALES 89.162,54 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 

COMERCIALES CORRIENTES NO RELACIONADAS 

LOCALES 1.443.904,61 

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES 

FINANCIERAS - CORRIENTES 219.296,33 

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS - 

CORRIENTES NO RELACIONADAS LOCALES 

219.296,33 

OTROS PASIVOS FINANCIEROS 2.870,23 

IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR DEL EJERCICIO 
2.870,23 

PASIVOS CORRIENTES POR BENEFICIOS A LOS 

EMPLEADOS 
109.808,16 

PARTICIPACION TRABAJADORES POR PAGAR DEL 

EJERCICIO 
61.910,56 

OBLIGACIONES CON EL IESS 11.748,11 



OTROS PASIVOS CORRIENTES POR BENEFICIOS A 

EMPLEADOS 36.149,49 

OTROS PASIVOS CORRIENTES 107.153,32 

OTROS 107.153,32 

PASIVOS NO CORRIENTES 931.166,66 

OTRAS CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR NO 

CORRIENTES 730.017,86 

A ACCIONISTAS, SOCIOS, PARTICIPES. 

BENEFICIARIOS U OTROS TITUALES DE 

DERECHOS REPRESENTATIVOS DE CAPITAL- 

LOCALES 

730.017,86 

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES 

FINANCIERAS-NO CORRIENTES 
155.891,57 

NO RELACIONADAS LOCALES 155.891,57 

OTROS PASIVOS FINANCIEROS NO CORRIENTES 2.697,90 

PASIVO POR IMPUESTO A LA RENTA DIFERIDO 2.697,90 

PASIVOS NO CORRIENTES POR BENEFICIOS A LOS 

EMPLEADOS 42.559,33 

JUBILACIÓN PATRONAL 31.762,40 

DESAHUCIO 10.796,93 

PATRIMONIO 1.051.990,86 

CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 200.800,00 

RESERVA LEGAL 26.312,11 

UTILIDADES ACUMULADAS DE EJERCICIOS 

ANTERIORES 588.069,74 

UTILIDAD DEL EJERCICIO 236.809,01 

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 3.955.352,71 

Fuente: Formulario 101-Declaración del Impuesto a la Renta 

Elaborado por: Los Autores 

 

 

 

 

 



Anexo 5 

Estado de Situación Financiera-Período 2020 

 

FERREARMIJOS SA 

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

AL 31 DE DICIEMBRE DE 2020 

(EN DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMÉRICA-US$) 

DENOMINACIÓN VALOR 

ACTIVO 4.138.145,71 

ACTIVOS CORRIENTES 3.389.564,38 

EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL EFECTIVO 454.421,64 

ACTIVOS FINANCIEROS 611.767,02 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR 

CLIENTES NO RELACIONADOS LOCALES 618.268,95 

(-) DETERIORO ACUMULADO DEL VALOR DE 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR 

COMERCIALES POR INCOBRABILIDAD 

(PROVISIONES PARA CRÉDITOS INCOBRABLES) 48.890,11 

OTRAS CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR 

CORRIENTE OTRAS NO RELACIONADOS LOCALES 42.388,18 

ACTIVOS POR IMPUESTOS CORRIENTES 95.715,95 

CRÉDITO TRIBUTARIO A FAVOR DEL SUJETO 

PASIVO (ISD) 29.812,38 

CRÉDITO TRIBUTARIO A FAVOR DEL SUJETO 

PASIVO (IMPUESTO A LA RENTA) 65.903,57 

INVENTARIOS 2.084.206,02 

INVENTARIO DE PROD. TERM. Y MERCAD. EN 

ALMACÉN (EXCLUYENDO OBRAS/INMUEBLES 

TERMINADOS PARA LA VENTA) 2.084.206,02 

GASTOS PAGADOS POR ANTICIPADO 

(PREPAGADOS) 143.453,75 

OTROS ACTIVOS NO CORRIENTES 143.453,75 

ACTIVOS NO CORRIENTES 748.581,33 

PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 737.724,60 

TERRENOS 225.000,00 



COSTO HISTÓRICO ANTES DE REEXPRESIONES O 

REVALUACIONES 225.000,00 

MAQUINARIA, EQUIPO, INSTALACIONES 

y ADECUACIONES 387.011,21 

COSTO HISTÓRICO ANTES DE REEXPRESIONES O 

REVALUACIONES 387.011,21 

MUEBLES Y ENSERES 63.449,64 

EQUIPO DE COMPUTACIÓN 35.543,21 

VEHÍCULOS, EQUIPO DE TRANSPORTE Y 

CAMINERO MOVIL 201.296,15 

(-) DEPRECIACIÓN ACUMULADA DE 

PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 174.575,61 

COSTO HISTÓRICO ANTES DE REEXPRESIONES O 

REVALUACIONES 174.575,61 

ACTIVOS POR IMPUESTOS DIFERIDOS 6.136,41 

POR DIFERENCIAS TEMPORARIAS 6.136,41 

OTROS ACTIVOS NO CORRIENTES 4.720,32 

PASIVO 2.828.460,50 

PASIVOS CORRIENTES 1.795.705,54 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 

CORRIENTES 1.370.785,16 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 

COMERCIALES CORRIENTES 1.370.785,16 

RELACIONADAS 50.021,80 

LOCALES 50.021,80 

NO RELACIONADAS 1.320.763,36 

LOCALES 1.320.763,36 

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES 

FINANCIERAS - CORRIENTES 222.528,45 

NO RELACIONADAS 120.763,58 

LOCALES 120.763,58 

OTROS PASIVOS FINANCIEROS 101.764,87 

IMPUESTO A LA RENTA POR PAGAR DEL 

EJERCICIO 101.764,87 

PASIVOS CORRIENTES POR BENEFICIOS A 

EMPLEADOS 120.019,88 



PARTICIPACIÓN TRABAJADORES POR PAGAR 

DEL EJERCICIO 62.827,18 

OBLIGACIONES CON EL IESS 13.488,35 

OTROS PASIVOS CORRIENTES POR BENEFICIOS A 

EMPLEADOS 43.704,35 

OTROS PASIVOS CORRIENTES 82.372,05 

OTROS 82.372,05 

PASIVOS NO CORRIENTES 1.032.754,96 

CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR NO 

CORRIENES 583.037,25 

OTRAS CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 

NO CORRIENTES 583.037,25 

A ACCIONISTAS, SOCIOS, PARTÍCIPES, 

BENEFICIARIOS, U OTROS TITULARES DE 

DERECHOS REPRESENTATIVOS DEL CAPITAL 583.037,25 

LOCALES 583.037,25 

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES 

FINANCIERAS - NO CORRIENTES 394.404,02 

NO RELACIONADAS 394.404,02 

LOCALES 394.404,02 

OTROS PASIVOS FINANCIEROS NO 

CORRIENTES 2.697,90 

PASIVOS POR IMPUESTO A LA RENTA DIFERIDO 2.697,90 

PASIVOS NO CORRIENTES POR BENEFICIOS A 

LOS EMPLEADOS 52.615,79 

JUBILACIÓN PATRONAL 37.556,27 

DESAHUCIO 15.059,52 

PATRIMONIO 1.309.685,21 

CAPITAL SUSCRITO Y/O ASIGNADO 200.800,00 

RESERVA LEGAL 26.312,11 

UTILIDADES ACUMULADAS DE EJERCICIOS 

ANTERIORES 824.878,75 

UTILIDAD DEL EJERCICIO 257.694,35 

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 4.138.145,71 

Fuente: Formulario 101-Declaración del Impuesto a la Renta 

Elaborado por: Los Autores 


