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Resumen
La aparición del Covid-19 ha perjudicado bruscamente la economía mundial. En el Ecuador,
las medidas de restricción dispuestas por la pandemia, afectaron en gran magnitud a la
economía de las empresas del país. Debido a los cambios presentes en el medio empresarial
respecto a la pandemia, la mayoría de las empresas, han incurrido en problemas económicos
y financieros, siendo el peor de los casos el cierre de sus actividades; es entonces donde
intervienen los indicadores financieros que facilitarían la obtención de información más
acertada respecto a la situación del negocio. La investigación tiene como objetivo analizar el
impacto económico y financiero de la empresa Transpecarba S.A. a través de los indicadores
financieros de liquidez, endeudamiento y rentabilidad, determinando la situación de la
entidad en tiempos de Covid-19. Para ello se ha empleado una metodología descriptiva con
enfoque cualitativo, utilizando las cifras dadas por los estados financieros para realizar los
respectivos indicadores, además de la entrevista que nos permitió tener información
privilegiada de la situación del negocio. Los resultados obtenidos según cada grupo de
indicadores permitió evidenciar la realidad de cada ratio, y analizando cada uno de ellos se
consiguió determinar un impacto económico favorable y desfavorable en los parámetros
estudiados.
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Abstract

The appearance of Covid-19 has sharply damaged the world economy. In Ecuador, the

restriction measures ordered by the pandemic greatly affected the economy of the country's

companies. Due to the current changes in the business environment with respect to the

pandemic, most of the companies have incurred economic and financial problems, the worst

case being the closure of their activities; It is then where the financial indicators intervene

that would facilitate the obtaining of more accurate information regarding the business

situation. The research aims to analyze the economic and financial impact of the company

Transpecarba S.A. through the financial indicators of liquidity, indebtedness and profitability,

determining the situation of the entity in times of Covid-19. For this, a descriptive

methodology with a qualitative approach has been used, using the figures given by the

financial statements to perform the respective indicators, in addition to the interview that

allowed us to have privileged information about the company. The results obtained according

to each group of indicators made it possible to demonstrate the reality of each ratio, and by

analyzing each of them it was possible to determine a favorable and unfavorable economic

impact on the parameters studied.
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1. Introducción

En el año 2008 la economía mundial enfrentó la conocida Burbuja inmobiliaria, que trajo

consigo consecuencias, mismas que conmocionaron a múltiples sectores, como resultado de

la sucesión rentable, de los recursos, servicios y provisiones, además del aprovechamiento de

bienes provenientes de la actividad financiera; algunos investigadores en torno al tema han

enunciado que esta situación derivó a varios factores en la parte financiera y económica de

empresas públicas y privadas, donde se otorga de cierta manera responsabilidad al

endeudamiento excesivo de las personas, desmesurada liquidez y rentabilidad del sistema

financiero (Álvarez, 2017).

De forma directa el sobreendeudamiento, la excesiva liquidez y rentabilidad, afectaron países

europeos tales como España, Francia, Reino Unido e Italia, a la vez derivando a una crisis

económica global que se vio reflejada en la ejecución de las actividades económicas,

productivas y financieras, removiendo negativamente el patrimonio de los países, como

Australia, Estados Unidos, Japón, Sudáfrica y Ecuador.

Otro suceso que marcó la historia y sin duda alguna la economía del Ecuador, fue la

transición de sucres a dólares que sufrió en los años 1999 al 2000 misma que supuso una

crisis económica, que se vio afectada por algunos factores como lo fueron la presencia de

deficientes prácticas administrativas y de supervisión en el sistema financiero, además de

pésimas políticas económicas y financieras; a efecto de esta crisis, se dieron varias

consecuencias como la disolución de varios bancos, la presencia de problemas de liquidez en

empresas del medio, ausencia de solvencia en el sector financiero y un excesivo porcentaje de

desempleo en el país, desistiendo con ello al alcance de la productividad empresarial en el

mercado nacional (Guilcaso et al., 2019).

Para el año 2020, la economía mundial se vio perjudicada de forma brusca por la aparición

del covid-19, donde no solo afectó al sistema financiero como el año 2008, sino a la

economía productiva, compuesta por empresas de producción, pequeñas y medianas,

incluidos sus trabajadores; esta crisis económica no tiene comparación, puesto que no solo se

vieron afectadas los países subdesarrollados sino también las potencias; trajo consigo

repercusiones en la oferta y demanda, además de tarifas de interés históricamente bajas,

sobretodo trajo serias afectaciones en las cadenas de suministro que conforman actividades de



transformación, producción, transporte, almacenamiento y demás acciones para la

distribución de un producto (Cifuentes, 2020).

Sin lugar a dudas en el Ecuador, el gobierno con las medidas de restricción dispuestas por la

pandemia, ha dejado de lado a las empresas que ayudan esencialmente a la activación de la

economía como lo son aquellas actividades del sector de servicios, principalmente el

transporte, tanto de personas como de bienes para la venta, exportaciones e importaciones, lo

que directamente a ocasionado el cierre de pequeños negocios e inclusive la disminución de

actividades turísticas (Altamirano et al., 2020). Así, según el Valor Agregado Bruto (VAB)

del sector de transporte, durante el año 2020 disminuyó en un 13,8%, de igual forma se

observa un decrecimiento del 19,4% en el consumo de diésel y gasolina extra, empleados en

la transportación por tierra y mar (Banco Central del Ecuador, 2021).

El problema de la actualidad, radica en que, debido a los cambios presentes en el medio

empresarial respecto a la pandemia suscitada por el virus, la mayoría de las empresas, han

incurrido en problemas económicos y financieros, que en el peor de los casos las han llevado

al cierre de sus actividades; es entonces donde intervienen los indicadores que facilitarían la

obtención de una información más acertada respecto a los niveles de liquidez, endeudamiento

y rendimiento del negocio, ayudando así a determinar la situación actual de la entidad. A este

problema, se suma la disminución del VAB en el sector de transporte, por lo que es necesario

aplicar estos indicadores en una empresa del sector, lo cual nos ayudará a tener un mejor

panorama de su situación empresarial.

Por lo anteriormente expuesto, la investigación tiene como objetivo, analizar el impacto

económico y financiero de la empresa Transpecarba S.A, mediante la aplicación de los

indicadores de liquidez, endeudamiento y rendimiento, para determinar la situación del ente

en tiempos de COVID-19.

Para ello se ha empleado una metodología descriptiva bajo un enfoque cualitativo, donde la

información para la determinación de los ratios será recolectada del estado de situación

financiera y del estado de pérdidas y ganancias de la empresa Transpecarba S.A. de los

periodos 2019 y 2020; se recalca que la interpretación de los resultados de los indicadores

financieros se ejecutará mediante la revisión de literatura de artículos científicos, textos

académicos y demás fuentes bibliográficas de información verídica, que nos permitirán tener



bases más acertadas para su análisis, además de la aplicación de una entrevista al gerente de

la empresa, con la que podremos obtener información privilegiada sobre la situación del ente.

1.1  Pandemia por Covid-19 y medidas emergentes en Ecuador

El término pandemia es un fenómeno único, impredecible que no ocurre de forma común

(Muñoz A., 2020). La caracterización de pandemia por parte de la Organización Mundial de

la Salud hace referencia a que la enfermedad se ha expandido a diferentes países, continentes

o de manera mundial, y que, además ha perjudicado a un número de personas

considerablemente (Organización Panamericana de la Salud, 2020).

El Covid-19 o también denominado novel coronavirus, es una enfermedad respiratoria aguda

que tuvo sus inicios en el mes de diciembre de 2019 en Wuhan perteneciente al país China.

En gran parte los casos de este virus se han presentado en adultos, y la letalidad de esta

enfermedad se ha dado mayormente en adultos de edad avanzada. Este virus es altamente

contagioso, por lo que ha inducido a una pandemia declarada oficialmente el 11 de Marzo de

2020 (Castro, 2020). Su transmisión ocurre de persona a persona a través de gotas producidas

por una persona infectada cuando tose, estornuda o habla, así mismo se ha comprobado que

el contagio también puede darse al tener contacto con áreas que han sido infectadas con gotas

de personas que poseen el virus (Garcés & Millán, 2020).

Esta enfermedad de gran magnitud dejará como consecuencia numerosos estragos tanto

económicos como sociales. Esta potente pandemia requiere la atención y conciencia no sólo

de quienes laboran en el área de salud sino también de la comunidad en general y sus líderes

públicos, para poder afrontar eficientemente la realidad actual y sus grandes repercusiones

futuras (Garzón, 2020).

En Ecuador se decretaron una serie de medidas para enfrentar la crisis generada por el

coronavirus, de entre ellas las más significativas fueron:

1) Cierre de servicios públicos a excepción de salud, seguridad, servicios

de riesgos.

2) Hospitales, tiendas de barrio, mercados y supermercados permanecerán

abiertos.

3) Suspensión total de la jornada laboral presencial del sector público

y  privado  a  partir  del  martes 17 de marzo.

4) Toque de queda (para vehículos y personas) desde martes 17 de marzo

del  2020  desde  21h00  a  5h00 del siguiente día.



5)      Suspensión de vuelos nacionales de pasajeros.

6)      Suspensión de transporte interprovincial. (Santillán & Palacios, 2020, p. 2)

1.2. Estados Financieros

En una entidad, el gerente, al finalizar un periodo contable, solicita los denominados estados

financieros, los cuales proporcionan información fundamental y detallada del ente, para que

el mismo realice un estudio sobre la situación de la empresa. Debido a esta particularidad,

cada gerente o administrador que cuente con la información necesaria, veraz y pertinente,

podrá enfrentarse a las dificultades empresariales que se presenten, pudiendo a futuro tener

éxito en sus actividades, o, por otro lado, de no contar con la información de los estados

financieros el administrador tomaría decisiones erróneas que en el peor de los casos podría

llevar a la disolución del ente (Parrales et al., 2020).

Estado de Situación Financiera

También conocido con el nombre de balance general, es aquel documento de la rama

contable, que pone a disposición de los directivos, la situación actual del ente económico

dentro de un determinado periodo; este documento, está formado por 3 importantes rubros, el

activo, pasivo y patrimonio; para su desarrollo se debe basar en un formato, mismo en el que

sus cuentas pueden variar según la perspectiva del encargado de elaborarlo, motivo por el que

su manera de presentarlo no cumple con un estereotipo habitual, es decir su presentación es

flexible (Elizalde, 2019).

Estado de Resultados Integrales

Llamado de esa forma por ser aquel documento en contabilidad, que presenta el resultado de

la actividad empresarial en un determinado periodo contable, considerando los ingresos y

gastos realizados por el ente, este documento facilita el resultado del periodo, sea pérdida o

ganancia, demostrando las categorías de los ingresos sea por servicios, bienes, prestaciones y

de igual manera los egresos sean estos en costos por servicios, por ventas, por productos y

demás gastos del periodo (De la O & Blanco, 2018).

1.3. Análisis financiero

El análisis financiero, forma parte de un proceso que realiza la gerencia, tomando como base

datos cuantitativos y cualitativos, que, al aplicarlos, determinan la situación financiera del

ente, a través de los indicadores financieros, mismos que toman la información de los estados

financieros, y con ello presentan resultados, referentes a la liquidez, solvencia,



endeudamiento, rendimiento, inversión y rentabilidad de la empresa. El análisis de

indicadores es un instrumento de suma importancia en la administración de un ente, pues este

contribuye a que la gerencia obtenga resultados eficientes en cuanto a las finanzas del

negocio (Espinoza, 2020).

La importancia de los indicadores financieros radica en la variación que estos hayan tenido de

un periodo a otro, por lo cual, para interpretar su resultado es necesaria la comparación de dos

o más periodos, determinando así su evolución respecto a la situación financiero-económica

de la compañía, se resalta que además se puede comparar los resultados de los ratios con

negocios de actividades similares o pertenecientes al mismo sector económico.

1.4. Indicadores financieros

Se denomina indicador o ratio a aquel índice de comparación entre dos cifras provenientes de

los principales estados financieros, sea el estado de situación financiera o el estado de

pérdidas y ganancias. Los ratios financieros que existen son varios, pero su realización

dependerá de cada entidad, de acuerdo a lo que se quiera analizar, sea esto su situación de

liquidez, rentabilidad o endeudamiento (Nogueira et al., 2017).

Se resalta la importancia de determinar los ratios financieros pertinentes, que concedan

resultados acordes al análisis situacional de la empresa, permitiendo a la gerencia realizar las

acciones adecuadas para una mejor gestión empresarial.

El ratio financiero, también denominado indicador financiero es considerado un instrumento

de la administración, que tiene como objetivo exponer de forma cuantitativa y resumida, la

información resultante de los estados financieros, la determinación correcta de estos

indicadores se acerca más a la realidad de la situación empresarial, por lo que contribuye a

una acertada toma de decisiones (Párraga et al., 2021).

Los resultados de los indicadores financieros al igual que contribuyen a realizar acciones

correctivas respecto a la situación de la compañía, también realizan comparaciones con

demás empresas que realicen su actividad, permitiéndoles tener un panorama más extenso de

la postura empresarial, frente a su competencia.

1.5. Ratios de Liquidez

Es aquel ratio que permite relacionar la capacidad de los fondos que dispone la empresa

frente a las obligaciones financieras contraídas a corto plazo, el indicador de liquidez es



considerado uno de los principales ratios, ya que este permite determinar si el ente cuenta con

la capacidad adecuada para convertir sus activos corrientes en liquidez y con ello afrontar las

deudas menores a un año (Viera & Román, 2018).

Más específicamente, es un ratio muy utilizado que permite evaluar la aptitud de la compañía

delante de sucesos fortuitos tanto externos como internos, donde se relacionan cuentas del

estado de situación financiera.

Capital Neto de Trabajo

Este indicador mide la capacidad que tiene el ente de pagar sus deudas menores a un año,

presenta la condición financiera dado que figura el beneficio de estabilidad de los

empresarios, es decir, indica la disposición del activo corriente una vez se hayan cancelado

las deudas a corto plazo de la empresa (Sáenz & Sáenz, 2019).

De acuerdo a Barreto (2020, p. 132) la fórmula para el cálculo del capital neto de trabajo se

expresa de la siguiente forma:

𝐶𝑎𝑝𝑖𝑡𝑎𝑙 𝑑𝑒 𝑡𝑟𝑎𝑏𝑎𝑗𝑜 𝑛𝑒𝑡𝑜 = 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒 − 𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒

Concretamente, el capital neto de trabajo, expone la diferencia que le resulta al ente al

culminar sus actividades, y esto es el dinero del que dispone para la realización de sus

operaciones cotidianas.

Razón Corriente

El ratio o razón corriente, es un indicador financiero que nos ayuda a determinar el índice de

liquidez del ente, así mismo representa cuán fácil es que algunos activos corrientes y pasivos

corrientes se conviertan en efectivo, basándose en el cálculo de división entre ambos, donde

la unidad indica liquidez y si su resultado es mayor, quiere decir que la empresa cuenta con

más liquidez, pero este resultado no deberá sobrepasar el valor de dos, puesto que indicaría

un exceso de liquidez que no es aprovechado por la entidad (Plaza et al., 2017).

La fórmula que nos dan a conocer Armijos et al., (2020, p. 474) es la siguiente:

𝑅𝑎𝑡𝑖𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒 = 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒
𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒

Además, respecto a este ratio, para Soto et al., (2017) el rango en el que se considera que la

liquidez de un ente es adecuada, va de 1,50 a 2,50.



Razón Rápida

También denominado prueba ácida, al igual que la razón corriente sirve para determinar la

liquidez, pero la diferencia es que con este indicador se la determina con más precisión; para

el cálculo de la razón rápida no se considera los inventarios, con lo cual en su resultado se

puede establecer si la empresa ha generado o no una gran dependencia entre los inventarios y

la liquidez (Luna et al., 2019).

Según, Sánchez et al., (2019, p. 27)  manifiesta que la fórmula para este ratio es:

𝑃𝑟𝑢𝑒𝑏𝑎 Á𝑐𝑖𝑑𝑎 = 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒−𝐼𝑛𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑟𝑖𝑜𝑠
𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒

Para que la liquidez sea adecuada, el resultado de la razón rápida debe estar en un rango de

1,01 a 2,00 (Soto et al., 2017).

1.6. Ratios de Endeudamiento
Las razones de endeudamiento son aquellas que establecen el porcentaje en el que los activos

son financiados por los pasivos de la empresa (Bonilla et al., 2018).

Es decir, los ratios de endeudamiento, dan a conocer en qué nivel han sido partícipes del ente

los distintos beneficiarios, además determinan el nivel de deuda que ha utilizado la empresa

para poder realizar sus actividades empresariales (Vásquez & Zuleta, 2019).

Razón de Deuda

La razón de deuda o de endeudamiento, muestra la proporción de la totalidad de activos que

han financiado los acreedores, de manera más específica representa el dinero de instituciones

financieras o terceras personas que se ha utilizado para financiar la entidad (Rea et al., 2020).

La fórmula de aplicación para este ratio, de acuerdo a Soto et al., (2018, pág. 110) es la

siguiente:

𝑁𝑖𝑣𝑒𝑙 𝑑𝑒 𝑑𝑒𝑢𝑑𝑎 = 𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜𝑠
𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠

Soto et al., (2017) expresan que “Se recomienda que el límite máximo de endeudamiento en

relación a la inversión en activos, debe ser hasta el 70%”. (p. 67)



Razón de Deuda - Patrimonio

También conocido como deuda patrimonial, nos permite determinar el nivel de dinero que se

ha empleado respecto al financiamiento propio de la empresa o a uno externo a ella, es decir

representa el endeudamiento que tiene la entidad en relación a sus recursos sean estos propios

o del acreedor, señalando si la compañía cuenta o no con un patrimonio o capital idóneo

(Marcillo et al., 2021).

Esta razón de deuda – patrimonio, es realizada mediante la siguiente fórmula que establecen,

Soto et al., (2018, p. 110) :

𝑁𝑖𝑣𝑒𝑙 𝑑𝑒 𝑑𝑒𝑢𝑑𝑎/𝑝𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜 = 𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜
𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜

En relación a su límite de endeudamiento, Soto et al., (2017) manifiestan que “Se recomienda

que el límite máximo de endeudamiento en relación al Patrimonio debe ser hasta el 233%”.

(p. 70)

Razón de nivel de cobertura de intereses

Como su nombre mismo lo indica, es un ratio que se encarga de medir el nivel que tiene la

compañía para satisfacer el pago de intereses respecto al beneficio obtenido de las

operaciones, se destaca que es un tanto complejo el determinar en qué nivel es óptimo, ya que

su resultado variará de acuerdo a la actividad empresarial del negocio o a factores externos

del mismo, de igual forma se considera que el nivel resultante no debe ser menor que 1, ya

que indicaría la carencia en la capacidad de pago de deudas de la empresa, por otro lado, un

nivel de 1.5 o más podría estimarse como adecuado en relación a las condiciones de satisfacer

los pagos de obligaciones financieras (Carchi et al., 2020).

La fórmula que se utiliza para este tipo de razón, es la que establecen Soto et al., (2017, p.

73):

Razón de cobertura de intereses = (Utilidad antes de participación a trabajadores +

intereses + otros gastos financieros + depreciación + amortización) / (intereses + otros

gastos financieros)

Para Soto et al., (2018) el presente indicador expresa su resultado en número de veces, donde

si este es mayor al periodo anterior, demuestra que la entidad cuenta con liquidez, siendo

capaces de hacer frente al pago de intereses de las operaciones financieras.



1.7. Ratios de Rentabilidad

Las razones de rentabilidad se emplean para medir el rendimiento de una empresa respecto a

sus ventas, capital y activos. Por otro lado, también son utilizadas para establecer si una

compañía realiza el uso eficiente de sus activos en la organización (Muñoz J, 2018).

Estos ratios de rentabilidad, nos permiten conocer si la entidad realiza la administración de

forma efectiva controlando tanto sus gastos como costos, transformando las ventas en

ganancias, aportando beneficios a propietarios y de la misma manera a la empresa.

Razón de Margen de Utilidad Bruta (RMUB)

Ratio que permite la determinación del valor que se está obteniendo como beneficio de los

ingresos, su cálculo consiste en la división de la utilidad bruta sobre las ventas, donde su

resultado señala cuán rentable es la empresa en un lapso menor y mayor a un año (Saldarriaga

et al., 2019).

En el cálculo de esta razón se emplea la fórmula que establecen Soto et al., (2018, p. 111):

𝑅𝑎𝑧ó𝑛 𝑀𝑎𝑟𝑔𝑒𝑛 𝑑𝑒 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝐵𝑟𝑢𝑡𝑎 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝐵𝑟𝑢𝑡𝑎 𝑒𝑛 𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
𝐼𝑛𝑔𝑟𝑒𝑠𝑜𝑠 (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠)

Razón de Margen de Utilidad Operativa (RMUO)

La razón de margen de utilidad operativa calcula el valor de los ingresos de la empresa luego

de que hayan sido deducidos los costos y gastos, por ello es un ratio del cual se obtiene un

resultado más amplio sobre el beneficio de las ventas que haya ejecutado la compañía

(Molina et al., 2018).

La fórmula de esta razón según, Soto et al., (2017) “Se calcula dividiendo la utilidad

operacional para el total de ingresos o ventas y luego se multiplica por cien” (p. 81). Es decir,

se expresa de la siguiente forma:

𝑅𝑎𝑧ó𝑛 𝑑𝑒 𝑀𝑎𝑟𝑔𝑒𝑛 𝑑𝑒 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑂𝑝𝑒𝑟𝑎𝑡𝑖𝑣𝑎 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑂𝑝𝑒𝑟𝑎𝑡𝑖𝑣𝑎
𝐼𝑛𝑔𝑟𝑒𝑠𝑜𝑠 (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠)

Razón de Margen de Utilidad Neta (RMUN)

El ratio o razón de margen de utilidad neta, determina el índice resultante por cada dólar de

las ventas luego de haber deducido los costos, gastos, impuestos, intereses e inclusive los

dividendos de participación preferente (Piedra, 2020).

Para Soto et al., (2018, pág. 111) la fórmula para calcular esta razón es:



𝑅𝑎𝑧ó𝑛 𝑑𝑒 𝑀𝑎𝑟𝑔𝑒𝑛 𝑑𝑒 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑁𝑒𝑡𝑎 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑑𝑒𝑙 𝐸𝑗𝑒𝑟𝑐𝑖𝑐𝑖𝑜 
𝐼𝑛𝑔𝑟𝑒𝑠𝑜𝑠 (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠)

Rendimiento sobre la inversión en activos (ROA)

Este ratio particularmente, nos ayuda a conocer la proporción en la que se compensan los

activos, para ello se estima que entre mayor sea el resultado es más beneficioso para la

empresa, en esta razón, se emplea tanto una cuenta del Estado de pérdidas o ganancias, sobre

una cuenta del Estado de situación financiera (Tenesaca et al., 2017).

En la actualidad, el ratio denominado rendimiento sobre inversión en activos, es uno de los

más importantes y principalmente utilizados por las diferentes entidades económicas, puesto

que, pone en manifiesto una relación entre la utilidad del ejercicio y los activos totales de la

compañía (Molina et al., 2018).

En el cálculo de este ratio se emplea la fórmula dada por Soto et al., (2018, p. 112) que es la

siguiente:

𝑅𝑒𝑛𝑑𝑖𝑚𝑖𝑒𝑛𝑡𝑜 𝑠𝑜𝑏𝑟𝑒 𝑖𝑛𝑣𝑒𝑟𝑠𝑖ó𝑛 𝑒𝑛 𝑎𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑑𝑒𝑙 𝑒𝑗𝑒𝑟𝑐𝑖𝑐𝑖𝑜
𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠

Rendimiento sobre la inversión en patrimonio (ROE)

Es también denominado rendimiento sobre el patrimonio, y es aquel ratio que presenta la

relación entre la utilidad del ejercicio y el patrimonio de la organización, donde su resultado

nos da a conocer cuán oportunos son los beneficios que se ha obtenido de las operaciones, se

destaca que este ratio no tiene mucha precisión como el de rendimiento sobre la inversión en

activos, por no considerar las inversiones y activos del ente (Ayón et al., 2020).

La fórmula de cálculo en este ratio, Soto et al., (2018, pág. 112) se expresa de la siguiente

forma:

𝑅𝑒𝑛𝑑𝑖𝑚𝑖𝑒𝑛𝑡𝑜 𝑠𝑜𝑏𝑟𝑒 𝑖𝑛𝑣𝑒𝑟𝑠𝑖ó𝑛 𝑒𝑛 𝑝𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑑𝑒𝑙 𝑒𝑗𝑒𝑟𝑐𝑖𝑐𝑖𝑜
𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜



2. Materiales y métodos

En la presente investigación se empleó el método descriptivo, donde se identifican rasgos y

características acerca del objeto de estudio, sin tener que proporcionar explicaciones o

razones de las situaciones. Además se realizó bajo un enfoque    cualitativo ya que este nos

permite tener descripciones sobre alguna situación, además de emplear como herramienta la

entrevista, que permite tener una información más cercana al objeto de estudio.

La información a recolectar será a través de las cifras dadas por los Estados Financieros

(Estado de Situación Financiera y Estado de Resultados) de la empresa Transpecarba S.A. en

el periodo 2019 y 2020, para realizar el cálculo de los indicadores de liquidez, endeudamiento

y rentabilidad. La interpretación o análisis de cada uno de los ratios resultantes serán en base

a la revisión de la literatura, sean artículos científicos, académicos y otras fuentes

bibliográficas relacionados al objeto de estudio, lo cual ayudará a evidenciar el impacto del

Covid-19 en la empresa de transporte de carga pesada ‘‘Transpecarba S.A’’.

3. Resultados

Se elaboraron tablas con información pertinente a cada grupo de Indicadores o Razones

Financieras, en concordancia con los valores obtenidos de los Estados Financieros de la

empresa objeto de estudio.

Tabla 1. Indicadores de Liquidez

Indicador Fórmula Resultado
Periodo 2020

Resultado
Periodo 2019

Capital Neto

de Trabajo
𝐾𝑁𝑇 =  𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒  𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒 $  255.696,73 $ 471.284,74

Razón

Corriente 𝑅𝐶 =  𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒
𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒

$ 1,66

(166%)

$1,73

(172,81%)

Razón Rápida 𝑅𝑅 = 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒𝑠 − 𝐼𝑛𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑟𝑖𝑜𝑠 
𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒

$ 1,64

(163,71%)

$ 1,73

(172,81%)

Fuente: Adaptado de Estados Financieros de la empresa Transpecarba S.A.
Elaborado por: Autores



● Según los resultados obtenidos, muestran que la empresa Transpecarba S.A. en el

periodo 2020 posee un capital neto de trabajo de $ 255.696,73 que en relación al

resultado del 2019 que fue de $ 471.284,74; se interpreta que, el negocio ha

disminuido su capacidad o disposición de recursos para poder operar en forma

cotidiana, lo cual desfavorece a la empresa, ya que desde este punto de vista aumenta

el riesgo de liquidez.

● En el año 2020 la empresa cubre con sus activos corrientes con $1,66 a $1,00 de

obligaciones a corto plazo, es decir la cobertura de los recursos controlados corrientes

a las obligaciones son de 166%, que comparando con el periodo 2019 que fue de

$1,73 (172,81%) se interpreta que la liquidez ha disminuido, lo cual desfavorece a la

empresa en su capacidad de pago. Cabe recalcar que el resultado del ratio a pesar de

haber disminuido, conserva una liquidez adecuada debido a que se encuentra dentro

de los rangos sugeridos que son de 1,50 a 2,50 ($).

● Desde el punto de vista del nivel de liquidez riguroso la empresa en el periodo 2020,

tiene $1,64 para cubrir con sus activos corrientes a los pasivos de corto plazo, que

comparando con el año 2019 que fue de $1,73. para cubrir $1,00 de obligaciones de

corto plazo, refleja que la empresa ha disminuido su liquidez, sin embargo, en ambos

años se visualiza una liquidez adecuada, debido a que los resultados del ratio se

encuentran dentro del rango sugerido que es de 1 a 2 ($).

Tabla 2. Indicadores de Endeudamiento

Indicador Fórmula Resultado
Periodo 2020

Resultado
Periodo 2019

Razón de
Deuda 𝑅𝐷 = 𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜𝑠

𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠
0,45 ctvs.

(45,48 %)

0,58 ctvs.

(58,40 %)

Razón Deuda
- Patrimonio 𝑅𝐷/𝑃 = 𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜

𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜
$ 0,83

(83,40 %)

$ 1,40

(140,39 %)



Razón de
nivel de
cobertura de
intereses

𝑅𝐶𝐼 =
(Utilidad antes Participación a
trabajadores +Intereses pagados +
amortización.+ depreciación +gastos
.financieros) / (intereses pagados)

0 veces 20,04 veces

Fuente: Adaptado de Estados Financieros de la empresa Transpecarba S.A.
Elaborado por: Autores

● La empresa en el 2020 presenta un endeudamiento de 0,45 ctvs. en relación a cada

$1,00 de inversión en activos, es decir un nivel de deuda del 45,48% que comparando

con el resultado del periodo 2019 que fue de 0,58 ctvs. (58,40%) se evidencia que la

organización ha disminuido su financiamiento con terceros, por lo tanto es favorable,

debido a que refleja mayor solvencia y capacidad para contraer futuras obligaciones.

Así mismo, es importante destacar que estos valores se encuentran dentro del límite

máximo recomendado, que es hasta el 70% para el endeudamiento con respecto a las

inversiones en el activo.

● En el año 2020, la organización muestra un endeudamiento de $ 0,83 en relación a

cada $1,00 de aporte al capital social, es decir un nivel de deuda del 83,40% que

comparando con el resultado del periodo 2019 que fue de $ 1,40 (140,39%) demuestra

que ha disminuido su financiamiento con terceros, siendo esto favorable para la

empresa, además de encontrarse dentro del límite recomendado, que es hasta el 233%.

● El nivel de cobertura de intereses para el periodo 2020 resulta en un valor de 0 veces,

esto debido a la inexistencia de valores en la cuenta de intereses pagados, mientras

que en el periodo anterior que fue de 20,04 veces, se interpreta que el resultado ha

disminuido completamente, por lo tanto, su capacidad de pago es desfavorable.

Tabla 3. Indicadores de Rentabilidad

Indicador Fórmula Resultado
Periodo 2020

Resultado
Periodo 2019

Razón de Margen
de Utilidad Bruta 𝑅𝑀𝑈𝐵 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝐵𝑟𝑢𝑡𝑎 𝑒𝑛 𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝐼𝑛𝑔𝑟𝑒𝑠𝑜𝑠 (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠)
$ 1,00

(100 %)

$ 1,00

(100 %)



Razón de Margen
de Utilidad
Operacional

𝑅𝑀𝑈𝑂 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑂𝑝𝑒𝑟𝑎𝑡𝑖𝑣𝑎
𝐼𝑛𝑔𝑟𝑒𝑠𝑜𝑠 (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠)

0,008 ctvs.

(0,84 %)

0,020 ctvs.

(2,02 %)

Razón de Margen
de Utilidad Neta 𝑅𝑀𝑈𝑁 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑑𝑒𝑙 𝐸𝑗𝑒𝑟𝑐𝑖𝑐𝑖𝑜 

𝐼𝑛𝑔𝑟𝑒𝑠𝑜𝑠 (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠)
0,011 ctvs.

(1,09 %)

0,012 ctvs.

(1,16 %)

Rendimiento
Sobre la

Inversión en
Activos

𝑅𝑂𝐴 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑑𝑒𝑙 𝑒𝑗𝑒𝑟𝑐𝑖𝑐𝑖𝑜
𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠

0,06 ctvs.

(5,67 %)

0,05 ctvs.

(4,84 %)

Rendimiento
sobre la inversión

en Patrimonio
𝑅𝑂𝐸 = 𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑑𝑒𝑙 𝑒𝑗𝑒𝑟𝑐𝑖𝑐𝑖𝑜

𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜
0,10 ctvs.

(10,39 %)

0,12 ctvs.

(11,64 %)

Fuente: Adaptado de Estados Financieros de la empresa Transpecarba S.A.
Elaborado por: Autores

● La empresa Transpecarba S.A. tanto en el periodo 2020 y el 2019 se obtiene de

ganancia bruta $1,00 por cada dólar de venta es decir un margen bruto del 100%, por

lo tanto se aprecia que por cada dólar de ingreso el negocio gana $1,00 de ganancia

bruta.

● En el periodo 2020 la organización alcanza una utilidad operacional de 0,008 ctvs. por

cada dólar de venta, es decir un margen operacional del 0,84% que comparando con el

periodo anterior de 0,020 ctvs. (2,02%), representa una disminución en la ganancia

operacional.

● Para el año 2020 se obtiene 0,011 ctvs. de ganancia neta por cada dólar de ventas, es

decir el margen neto es de 1,09% que en relación al año 2019 de 0,012 ctvs. (1,16%),

se evidencia que existe una ganancia menor al año anterior.

● De acuerdo al rendimiento sobre la inversión en activos, la empresa en el periodo

2020 obtiene ganancias netas de 0,06 ctvs. por cada dólar de inversión en activos; es

decir genera una rentabilidad del 5,67% que en relación al periodo 2019 de 0,05 ctvs.

(4,84%) se interpreta que el rendimiento de la empresa ha mejorado el uso de sus

activos maximizando la rentabilidad neta del negocio.



● Por otra parte, el rendimientos sobre la inversión en patrimonio, exhibe en el periodo

2020 obtiene una ganancia neta de 0,10 ctvs. por cada dólar de inversión en

patrimonio, es decir genera una rentabilidad de 10,39% que en relación con el periodo

2019 de 0,12 ctvs. (11,64%), se evidencia que la rentabilidad neta del ejercicio ha

disminuido.

4. Discusión

De acuerdo a los resultados obtenidos en la investigación, respecto a la liquidez se ha podido

observar que la empresa cuenta con niveles adecuados, pero del periodo 2019 al 2020 estos

han disminuido, lo cual otorga una mínima dificultad a la empresa de no poder cumplir con

sus obligaciones a corto plazo; de esta manera al igual que Montero & Sandoval (2018) se

afirma que los indicadores de liquidez ayudan a determinar si la entidad cuenta o no con

liquidez, considerando además que mientras mayor sea el resultado, la entidad tiene más

probabilidad de cancelación de deudas menores a un año.

En relación a los ratios de endeudamiento, según Armijos et al., (2020) estos facilitan la

información del financiamiento con terceros, que tiene la entidad o su patrimonio; de ello en

la investigación los resultados han demostrado que la empresa, de un periodo a otro, ha

disminuido ambos tipos de financiamiento, por lo que presenta mayor solvencia y disposición

para contraer obligaciones con terceros en un futuro.

Respecto a los indicadores de rentabilidad, la razón de margen de utilidad bruta, margen de

utilidad operacional, margen de utilidad neta y rendimiento sobre la inversión en patrimonio,

mostraron una disminución de sus resultados del periodo 2019 al 2020, como consecuencia

de la baja en los ingresos de su actividad económica; en cambio el resultado de rendimiento

sobre la inversión en activos, ha presentado un incremento que evidencia el mejoramiento del

uso de los activos; es así que, con la utilización de estos indicadores, se afirma lo que

manifiestan López et., (2016) que “Las razones de rentabilidad se utilizan para medir la

capacidad de la empresa para generar utilidades con base en los resultados invertidos”. (pág.

271)

La entrevista realizada al gerente de la empresa, demostró que durante la pandemia, la

empresa si tuvo cambios en cuanto a la crisis económica que se presentó, pero que sin

embargo se mantuvo moderadamente estable económica y financieramente, además se pudo



destacar que no emplean los ratios financieros, y que para conocer la situación de la empresa,

se basan en balances generales mensuales, informe contable mensual y conciliaciones

bancarias.

De manera general, en referencia a los ratios financieros se concuerda con lo que expresan

Ramírez et al., (2021) que “Los indicadores financieros nos permiten evaluar cómo se

encuentra nuestra empresa, ya que son considerados como una radiografía donde se puede

determinar si al final de cada ejercicio fiscal ha sido solvente, rentable o presentó liquidez

durante sus operaciones económicas” (pág. 225).

A su vez, Peña (2013) manifiesta que las empresas mayormente para determinar su situación

económica y financiera, recurren al análisis de los estados financieros mediante los ratios, los

cuales no otorgan una información concisa para poder evaluar la situación del ente, por lo

expresa que se deberían de emplear otro tipo de herramientas o métodos.

Por otro lado, Toala et al., (2020) afirman que actualmente la mayor parte de las entidades ha

presentado consecuencias económicas, por la crisis sanitaria del Covid-19, con lo cual los

ratios o indicadores financieros ayudan a la realización de una autoevaluación además de la

toma de decisiones acertadas para el mejoramiento de su situación económica.

5. Conclusiones

La situación económica y financiera de la empresa ‘‘TRANSPECARBA’’ S.A dedicada al

transporte de carga pesada, según el análisis realizado a través de la aplicación de los

indicadores financieros en tiempos de pandemia, exponen en el caso de la liquidez, que el

negocio en el año 2020 ha disminuido su capacidad con respecto a los valores obtenidos en el

periodo 2019, si bien la diferencia no favorece a la empresa en sus operaciones, se concluye

que mantiene niveles adecuados de liquidez, lo cual permite a la empresa mantenerse en pie y

seguir trabajando en busca de mejores oportunidades económicas.

El área de deuda a diferencia del de liquidez se encuentra en mejores condiciones, pues

mantienen niveles bajos de deuda en el periodo 2020 respecto al periodo anterior, lo que

significa que la empresa conserva menores valores de financiamiento con terceros, dándole

una mayor capacidad de contraer futuras obligaciones para la prosperidad del negocio. Un

dato a resaltar en estos indicadores de endeudamiento, es que la capacidad para cubrir con sus



intereses en el año 2020 fue nulo debido a la inexistencia de valores en la cuenta de intereses

pagados, que a diferencia del año 2019 mantuvo un nivel de 20,04 veces.

Los indicadores de rentabilidad de la empresa, demuestran variaciones favorables,

desfavorables y constantes. En el caso de la Razón de Margen de Utilidad Bruta se mantiene

el mismo nivel de ganancia de $1,00 en ambos periodos; para los ratios de Margen de

Utilidad Operacional, Margen de Utilidad Neta y Rendimiento sobre la Inversión en

Patrimonio, se evidencia una variación desfavorable en el periodo 2020 con relación al

periodo 2019 de $0,012, $0,001, y $0,02 por cada dólar de venta e inversión respectivamente,

lo cual se considera negativo para la empresa pues los valores de rentabilidad en tales áreas

han disminuido; por último se encuentra un valor favorable en el ratio de Rendimiento sobre

la Inversión en Activos que a consideración del año 2019 ($0,05) en el periodo 2020 ha

aumentado a $0,06, demostrando que, en esta área la empresa ha mejorado su rentabilidad y

sus oportunidad de crecimiento.

Si bien la empresa sufrió un impacto económico con valores favorables y desfavorable en los

parámetros de liquidez, endeudamiento y rentabilidad en tiempos de pandemia ocasionada

por el Covid-19, se concluye que la entidad mantiene niveles aceptables para continuar con

su actividad comercial de manera normal, sin embargo deben realizar un diagnóstico

constante de sus rubros para obtener mayores oportunidades de crecimiento económico.
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