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Resumen

En el presente articulo se expone un analisis de la facilidad para crear negocios en Ecuador a partir
del Doing Business en el periodo 2015-2019. La informacidn proporcionada responde a una serie
de 10 indicadores tomados de la base de datos del Banco Mundial, donde se ejemplifica que a partir
del afio 2015 el pais se ha posicionado por debajo del ranking de la tabla pasando del puesto 114 a
la 123 en el 2019. Esta investigacion posee dos partes una descriptiva y otra explicativa cuya
argumentacion se fundamenta en los reportes Global Entrepreneurship Monitor de la ESPAE. Los
resultados que se obtuvieron muestran problemas sustanciales como una tramitologia galopante no
resuelta, donde para establecer un negocio se necesita 48.5 dias superior a la OCDE (Organizacion
para la Cooperacion y Desarrollo Econdmicos) en la cual se requiere 9.3. Ademas, existe un déficit
de oferta y apoyo financiero en cuanto a préstamos a emprendedores en pequefia escala donde se

necesita una baja tasa de interés.
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Abstract

This article presents an analysis of the ease of creating businesses in Ecuador from the Doing
Business in the period 2015-2019. The information provided responds to a series of 10 indicators
taken from the World Bank database, where it is exemplified that since 2015 the country has
positioned itself below the ranking of the table, going from position 114 to 123 in 2019 This
research has two parts, one descriptive and the other explanatory, the argumentation of which is
based on the GEM reports of the ESPAE. The results obtained show substantial problems such as
an unresolved galloping paperwork, where to establish a business it takes 48.5 days higher than the
OECD (high-income countries) in which 9.3 is required. In addition, there is a deficit of supply
and financial support in terms of loans to small-scale entrepreneurs where a low interest rate is

needed.
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Introduccion
Durante los ultimos tiempos Ecuador se ha encaminado al dialogo dentro de las academias e
instituciones publicas y privadas para discutir sobre el fendémeno del emprendimiento y como las
personas se ven conducidas a generarlos. La creacion de negocios esta principalmente enfocada en
actividades comerciales y a servicios ofertados en el mercado domestico (Dini & Stumpo, 2018) .
El entorno econémico juega un papel crucial en todo esto. La situacion actual y la dptica a futuro,
manifestadas en las tasas de crecimiento, inflacion y desempleo, asi como las politicas generadas
por el Estado, afecta la distribucion de incentivos para emprender (Ramirez & Ampudia, 2018).
Actuando de manera consecuente dentro de este espacio, la politica pablica se ha manifestado con
un instrumento determinante que es el Plan Nacional de Desarrollo Toda una Vida (2017-2021), el
cual se fundamenta en presidir la evolucion y el dinamismo del sector productivo; destacando la
importancia de la Ley Organica de Economia Popular y Solidaria, que busca la creacion de un
marco institucional que permita desarrollar capacidades y aperturas de mercados en condiciones
factibles.
Otra contribucion para el estimulo al desarrollo de las pequefias y grandes empresas en el pais
durante los ultimos 11 afios, se ha dado a partir del fomento de créditos productivos a traves del
Sistema Ecuatoriano de Apoyo a la Formacion de Emprendedores (Sanchez & Hernandez, 2019).
El denuedo de estas asistencias ha hecho que aparezcan nuevas MYPIMES focalizadas en el sector
agropecuario (Washco, Garzon, Carvajal, & Barrezueta, 2021).
A pesar de todo el esfuerzo en instituciones publicas y privadas para obtener un ecosistema propicio
para hacer negocios ineludiblemente existe una contraparte negativa en esta historia, segun Global
Entrepeneurship Monitor (2019), Ecuador es el pais que mas emprendimientos genera en la region
con una tasa de actividad emprendedora de 36.2%, pero desafortunadamente un 80% de estos
fracasan en su primera etapa.
Es por eso que la presente investigacion tiene por objetivo analizar si en Ecuador existe facilidad
para crear negocios a partir del indice Doing Business en el periodo de los afios 2015-2019.
El indice Doing Business es un proyecto creado por el Banco Mundial en el afio 2002, se trata de
una serie de informes que son publicados con periodicidad anual y abarca reglamentaciones que
cubren 10 areas en las que involucra el ciclo de vida de una empresa (Reyes, 2018). Las

caracteristicas principales que engloban este indicador es que se afianza en el marco liberal de la



economia donde se difunde la premisa que las bajas tasas impositivas y la regulacion limitada del
Estado contribuyen a generar el ambiente ideal para el desarrollo de la actividad empresarial.
Su importancia en los paises en vias de desarrollo radica en derribar los obstaculos que entorpecen
la creacion y progreso de pequefias y medianas empresas (Pineda & Diaz, 2020). Es decir, a partir
de sus resultados ayuda a engendrar la voluntad politica para impulsar la competencia, donde las
restricciones no sean un obstaculo (Herrera, 2018). Este indice no ofrece soluciones politicas, pero
si un marco puntual y fidedigno que puede tratarse durante un debate y toma de decisiones de un
gobierno.
Segun el Banco Mundial (2019) el indice Doing Business posee datos cuantitativos en 10
indicadores, en los cuales tenemos una medicién objetiva estipulada, estos son:

e Apertura de una empresa

e Manejo de permisos de construccion

e Obtencion de electricidad

e Registro de propiedades

e Obtencion de crédito

e Proteccion de los inversionistas minoritarios

e Pago de impuestos

e Comercio Transfronterizo

e Cumplimiento de contratos

e Resolucion de insolvencia

Apertura de una empresa

Dentro de este tema se toma en cuenta el tiempo, los procedimientos y cuanto cuesta poner en
marcha formalmente una MiPymes de responsabilidad limitada. Para ello se toma un negocio que
tiene un capital inicial de 10 veces al ingreso per capita del pais, cuya propiedad es totalmente

privada y dentro del primer mes de operaciones cuenta con un personal de 10 a 50 empleados.

Manejo de permisos de construccion
Los procedimientos, la calidad y los reglamentos para la construccion son parte fundamental como

mecanismo de seguridad y calidad para construir un almacén. Este dato nos ofrece informacion



necesaria para conocer la viabilidad en cuanto al desarrollo de varios puntos clave como lo son

permisos, certificados y licencias, ademas del tiempo que tardan en otorgarse.

Obtencion de electricidad
Esta informacion cuantitativa ofrece un reporte sobre el tiempo de duracién de un corte de

electricidad y lo que dura en restablecerse; accesibilidad y por ende transparencia en las tarifas.

Registro de propiedades
El registro de propiedad es un factor que indica el nimero de procedimientos que se da en la
transferencia para que una responsabilidad limitada pueda acceder a la compra de un inmueble

(propiedad de otra empresa). Ademas del costo y tiempo necesario.

Obtencion de crédito
En la obtencion de crédito se registra informacion crediticia que sirve para medir ciertas
caracteristicas dentro de la cobertura, accesibilidad, calidad y alcance en los registros, asi como de

los buros de crédito.

Proteccion de inversionistas minoritarios
A través de este indicador se mide cual es el grado de proteccion que ostentan los inversionistas
minoritarios en caso de que se suscite un conflicto de intereses, asi también los derechos que poseen

los accionistas cuando estan integrados a una gobernanza corporativa.

Pago de impuestos

Existe un factor imperante que hace improbable el desarrollo empresarial el cual son los impuestos
crecientes en una economia. Alguna carga impositiva es, por naturaleza, necesaria para la
continuidad en el cumplimiento de las funciones que tiene el Estado. Unos impuestos
comprensibles no generan gran impacto en la produccion. Pero siempre hay que considerar que
mientras mayor sea la carga tributaria sobre la renta, mayor sera la accion ejercida en la actividad
privada. El pago de impuestos mide las obligaciones que tiene una organizacion de tamafio medio
en un afio y la carga asociada que conlleva, asi como los procedimientos posteriores al pago de los

tributos.



Comercio transfronterizo

Dentro de este indicador se registra el costo del transporte que involucra factores externo
determinantes como la geografia y capacidad vial; se publica datos sobre el tiempo de acuerdo a
las distintas directrices.

Cumplimiento de contratos
Se recolecta datos sobre las disputas comerciales donde se realiza la intervencion de un tribunal de
primera instancia y procesos judiciales en medida de la facilidad del cumplimiento de contratos.

Resolucion de insolvencia
Se evallia como las empresas locales se ven afectadas en cuanto al costo, tiempo y los resultados

de los procedimientos que rigen la insolvencia, asi como la efectividad del marco juridico aplicado.

Metodologia

En la presente investigacion se identifica cual es la posicion de Ecuador y su puntaje obtenido
durante el periodo de cinco afios, del 2015 al 2019, para asi poder evidenciar como se encuentra el
pais entorno a restricciones y otras caracteristicas, ademas se compara con los datos de otras
economias. De esta forma, se observa través de graficos demostrativos el lugar que ocupa el pais
en el ranking internacional; y dar un enfoque interpretativo a varios datos puntuales afianzado en
fuentes secundarias. Para finalizar se infiere en generar las posibles soluciones que puedan
contribuir con un ecosistema mas positivo si fuera el caso.

La investigacion no tiene un enforque experimental, es decir el investigador toma los datos en su
forma original (Dos, 2017, pag. 35). Se divide en dos fases que son descriptiva y explicativa;
dentro de la primera se expone la definicidn sobre el uso de las variables de estudio, y la medicion
con respecto a la tendencia y, para continuar en la segunda se realiza el procesamiento y analisis
cuantitativo de la informacion recolectada a fin de generar una inferencia en base al objetivo
planteado en la investigacion.

Los datos son obtenidos de los reportes anuales del indice Doing Business ubicados en la pagina
oficial del Banco Mundial. Asi también se procede al uso de fuentes cuantitativas secundarias como

el reporte Global Entrepreneurship Monitor (GEM).



El proyecto GEM tuvo su origen en el afio 1999 siendo la London Business School y la Babson
College encargadas de entablar su investigacion (Martinez, Biedma, & Ruiz, 2015). En Ecuador
los reportes desde el afio 2004 son realizados por la ESPAE y mide los niveles que existen para
generar emprendimientos, es decir descubre los factores negativos en este campo ademas de un
aspecto sustancial como lo es determinar las implicaciones que conlleva proporcionar una politica
publica clara con el propdsito de mejorar los valores de la sociedad en el ecosistema empresarial.

La correcta estructuracion y tabulacion de los datos es realizada con el programa Excel, donde se
agregan gréaficos y tablas para proceder a interpretarlos con la contribucion de fuentes secundarias

en la literatura.

Resultados y Discusion

Gréfico 1. Posicion de Ecuador en el indice Doing Business (2015-2019)
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*clasificacion del 1-190, siendo 1 la economia mejor posicionada.
Fuente: Indice Doing Business, Banco Mundial, 2015-2019

De acuerdo al grafico 1, Ecuador ha descendido 9 posiciones en el indice Doing Business en lo que
respecta al 2015-2019 encontrandose en el puesto 123 de 190 economias que conforman el ranking.
La linea de tendencia registrada refleja que la situacion para hacer negocios ha tenido un impacto

negativo.



Gréfico 2. Evolucion en el indice Doing Business de Ecuador, Colombia y Pert periodo 2015-
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Entre el 2015 y 2019 se ha mantenido vigente una brecha en cuanto a la clasificacion para hacer

negocios entre Ecuador, Colombia y Per(; como lo podemos observar en el Gréafico 2, siendo

Ecuador el peor posicionado.

Podemos atribuir esta diferencia a que Colombia con su diversificada oferta productiva en la

industria textil, metalUrgica, entre otras; ha venido implementando un total de 37 reformas desde

el afio 2005, por lo cual se la considera un lider en la region simplificando sus requisitos.

De la misma forma Peru, los resultados revelan que existen mejores practicas locales, sus reformas

se basan en los objetivos preferentes del Plan Nacional de Competitividad y Productividad, el cual

propone mejorar las relaciones entre el sector privado y publico (Saldafia, Rodriguez, & Rodriguez,

2020).

Tabla 1. Posicion de Ecuador en cada uno de los 10 indicadores del indice de Facilidad para
Hacer Negocios (Doing Business), 2015-2019

Temas DB DB DB DB DB Variacié
2015 2016 2017 2018 2019 n
Apertura de un negocio 165 166 166 168 168 3
Manejo de permisos de construccion 59 74 76 105 113 54
Obtencidn de Electricidad 120 97 95 85 94 -26




Registro de propiedades 80 69 69 74 75 -5
Obtencion de crédito 89 97 101 105 112 23
Proteccmrrln(ij:olfiial:\C/)irsmmstas 117 115 118 124 125 g
Pago de impuestos 138 139 137 145 143 5
Comercio transfronterizo 114 120 97 102 109 -5
Cumplimiento de contratos 88 99 96 75 79 -9
Resolucién de la insolvencia 151 148 157 157 158 7

Fuente: Indice Doing Business, Banco Mundial, 2015-2019

Los negocios hacen frente a un conjunto de retos en un periodo de corto plazo. Sustentados en una
encuesta hecha a empresas de América Latina, Kantis, Federico, & Girandola (2020) sefialan que
aquellas que tienen una trayectoria mas corta son la mayormente afectadas en cuanto al marco
regulatorio.

Para conocer méas a fondo el problema en Ecuador, el reporte GEM del 2015 muestra las principales
razones que lleva al cierre de empresas. En primer lugar, tenemos los motivos personales y en
segundo lugar los inversionistas creen que el negocio no es lucrativo.

Para el afio 2019 con un 32.7% las dificultades personales se posicionan en primer lugar
nuevamente; en segundo plano tenemos la falta de rentabilidad con un 25.2% y por ultimo el poco
o nulo financiamiento en un 16.6%.

En la tabla 1 podemos visualizar que los indicadores del Doing Business; apertura de un negocio,
pago de impuestos y resolucion de insolvencia, tienen un valor elevado en cuanto a su clasificacion
es decir su puntuacion conlleva a ubicar al pais dentro de los dltimos lugares. Por ejemplo, la
apertura de negocios se encuentra en la posicion 168 habiendo bajado dos puestos con respecto al

2015 lo cual es consecuencia de mecanismos poco congruentes en relacion a la ejecucion del

mismo.
Tabla 2. Factores que inciden en la apertura de un negocio
Economia Indicador 2015 | 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | Variacion
Procedimientos 13 12 11 11 11 -2
Tiempo (dias) 55,5 50,5 48,5 48,5 48,5 -7
Ecuador Costo (% de ingreso per capita) | 24 22 32,4 34 33,33 9,33
Requisito de capital minimo
pagado (% de ingreso per
capita) 3,5 0 0 0 0 -3,5




Procedimientos 8 9,2 9,3 8,4 8,2 0,2
Tiempo (dias) 30 34 37,6 31,7 28,5 -1,5
América Latina | Costo (% de ingreso per céapita) 31 31,4 33,3 37,5 37,8 6,8
y el Caribe Requisito de capital minimo
pagado (% de ingreso per
capita) 04 | 1,71 1 2,1 1,5 1,1
Procedimientos 4,8 4,7 4,8 4,9 4,9 0,1
Tiempo (dias) 9,2 8,3 8,3 8,5 9,3 0,1
OCDE ingreso | Costo (% de ingreso per cépita) | 3,4 3,2 3,1 3,1 3,1 -0,3
alto Requisito de capital minimo
pagado (% de ingreso per
capita) 8,8 9,6 9,3 8,7 8,6 -0,2

Fuente: Indice Doing Business

Los tramites agiles marcan de forma positiva el ambiente de negocios, en el acceso a asistencias
publicas de primer orden y en la percepcidn que tienen los ciudadanos de un Estado, mientras que
la excesiva tramitologia y la legislacion desestimada forman parte de las politicas que reprimen el
emprendimiento (Banco Interamericano de Desarrollo, 2018, pag. 46).

El proceso que conlleva la apertura de un negocio en Ecuador se encuentra bajo la regulacion de
tramites municipales y estatales. En la Tabla 2 podemos observar que para realizar este paso se
necesita incurrir en 11 tipos de procedimientos diferentes para el afio 2019, habiéndose reducido 2
procedimientos desde el inicio del periodo de estudio.

En comparacion con la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE)
cuyos paises integrantes denotan el 62.2% del PIB nominal a nivel mundial, donde solo se necesitan
4.9 procedimientos y 8.2 en América Latina y el Caribe.

Para el afio 2019 abrir un negocio requiere un tiempo estimado de 48.5 dias es decir 7 dias menos
que en el afio 2015, mientras que el promedio de América Latina y el Caribe es de 28.5 es decir 20
menos que en Ecuador y en la OCDE paises de alto ingreso Unicamente se necesita 9.3 dias.

La cantidad de dias que un empresario tiene que esperar para completar esta fase en el pais,
responde a procedimientos como la emision de permisos de funcionamiento, asi tenemos de
ejemplo a la Licencia Metropolitana Unica para el Ejercicio de las Actividades Econdmicas en la
ciudad de Quito (Coba, 2019).

Donde para obtener ese permiso existe un periodo de 15 dias de espera en el cual se recibira una
inspeccion por parte de la Secretaria del Ambiente conjunto al Departamento de Bomberos,

posteriormente se esperara 5 dias mas en busqueda de un informe final entregado por dichas



instituciones concluyendo con una dilatacién del proceso de 10 dias mas hasta que el cabildo local
genere un permiso de operacion. Todo esto nos da una suma de 30 dias para conseguir llevar a cabo

su ejecucion.

Tabla 3. Indicador “Pago de impuestos” del Doing Business en Ecuador, 2015-2019

Economia Indicador 2015 | 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | Variacion
Numeros de impuestos por afios
8 8 8 10 8 0
Tiempo (horas por afio) 654 | 654 | 664 | 666 | 664 10
Ecuador
Tasa de impuestos y contribuciones total (% de
ganancia)
32,8 1328325325323 -0,5
Numeros de impuestos por afios
8 8 8 8 8 0
Perd Tiempo (horas por afio) 293 | 260 | 260 | 260 | 260 -33
eru
Tasa de impuestos y contribuciones total (% de
ganancia)
37,3|37,3|35,6 | 356 36,8 -0,5
Numeros de impuestos por afios
11 | 11 | 12 12 11 0
Colombia Tiempo (horas por afio) 239 | 239 | 239 | 239 | 256 17
Tasa de impuestos y contribuciones total (% de
ganancia) 799|723 (72,2|723|719 -8

Fuente: Indice Doing Business 2015-2019

Las sociedades y personas naturales que se rijan al margen de los requisitos que establece la ley
tiene la obligacion de pagar impuestos (Garzén, Ahmed, & Pefiaherrera, 2018). Los tributos forman
parte del Presupuesto General del Estado y estos representan en gran medida los ingresos publicos,
que sirven para financiar la prestacion de servicios y el gasto estatal.

La necesidad de analizar si estos son viables para que las empresas y organizaciones dedicadas a
la actividad comercial puedan tener libertad y prosperidad, ocurre por dos situaciones; la primera
es que si los impuestos no son razonables con entorno al capital se le impide impulsar la actividad
mercantil, y en segundo lugar este se ve desalentado para diversificarse.

En la Tabla 3 se muestra que el nimero de impuestos a pagar en Ecuador no ha sufrido gran

variacion manteniéndose en 8 muy similar al promedio de Perd e inferior al de Colombia para el



afio 2019, asi mismo se tiene que la tasa de impuestos y contribuciones total por ganancia registrada
es menor a la de los paises vecinos.

Se observa que existe complejidad en cuanto a los tramites que se requiere para el pago de
impuestos, donde un negocio comln ocupa 654 horas para realizar esta actividad en el 2015
incrementandose en 10 para el 2019, mientras que en paises préximos como Perd y Colombia se

ocupa un promedio 200 horas por afio y en los paises de alto ingreso OCDE es de 159 horas.

Tabla 4. Evaluacion del apoyo financiero en torno a las empresas

Ao Apoyo Financiero
Falta de crédito preferente a pequeiios

2015

emprendedores
5016 Inversién informal, amigos, y personas

cercanas
Falta de productos financieros para

2017

emprendedores

2019/20 Insuficiencia de financiamiento privado y

publico
Fuente: Reportes del Global Entrepeneurship Monitor Ecuador, del 2015 al 2019, elaborado por la ESPAE.

Los inversionistas de alto y bajo rango enfatizan en la necesidad de una politica publica acorde a
la solucion de problemas de corto y largo plazo, entre los cuales se encuentra el apoyo financiero
(Briozzo, Vigier, Castillo, Pesce, & Speronie, 2016).

De acuerdo a Rodriguez (2015) las pymes en América Latina tienen serias limitaciones en cuanto
a la obtencion de ayuda gubernamental y recursos, estos a su vez dificultan partes esenciales de la
innovacién en cuanto a su ejecucion y rendimiento.

En relacion con el financiamiento de la actividad empresarial en Ecuador, se visualiza en la Tabla
4 que el GEM ha mantenido un mismo resultado en cuanto a la evaluacion anual desde el afio 2015
hasta el 2019, muestra que en etapas tempranas; es decir al comienzo de sus operaciones, los
emprendedores se ven forzados en gran medida a desistir o simplemente orbitan buscando
alternativas.

En el caso de las PYMES ecuatorianas, las cuales engendran el 60% de empleos y participan con
un 90% en el mercado, a través de sus unidades productivas (Mendoza, 2019) y que para el afio

2016 eran 179830 (Instituto Nacional de Estadistica y Censos, 2016) presentaron problemas de



esta indole. En el campo financiero englobaban grandes impedimentos sus deficiencias vienen
acompafiadas de los requisitos y garantias poco conmensurables de las entidades bancarias, estos
problemas marcaron el ritmo de la mortalidad y detenimiento de su desarrollo (Castillo, 2019).

Una solucidn para esto es que se debe incurrir en la creacion de fondos de capital privado donde
converge el mercado de valores, incentivos para lograr que se invierta en innovacién ademas de

eso, fomentar el uso de plataformas cuya misién es brindar paso al financiamiento colectivo.

Tabla 5. Promedio de los factores asociados al ecosistema de negocios en Ecuador, GEM 2019

Factores Ecuador Peru Colombia Region
Financiamiento para emprendedores 2,88 3,6 3,39 3,39
Politicas gubernamentales: apoyo y relevancia 3,31 3,4 5 3,43
Politicas gubernamenta.les: impuestos y 266 3 311 318
burocracia
Programas gubernamentales 3,44 4,2 4,53 3,89
Educacion en empren.dlmlento: 539 5 529 4,73
postsecundaria
Infraestructura fisica 6,97 5,6 5,76 6,24

* gscala Likert de 0-10, siendo 0 (insuficiente) y 10 (suficiente)
Fuente: Global Entrepeneurship Monitor Ecuador 2019/2020, elaborado por la ESPAE.

Sin embargo, existe una contraparte ya que no todos los factores dan un resultado negativo. El
GEM en su ultimo informe del 2019-2020 destaca a la educacion superior en la formacion
empresarial y la infraestructura fisica del pais (costo factible y acceso a la vialidad, tecnologias de
la informacion y servicios basicos) (GEM, 2019).

Como se observa en la Tabla 5 con 5,39 y 6,97 respectivamente, Ecuador aventaja a Colombia y
Peru en estos factores asimismo su promedio se encuentra por encima de la region.

En primera instancia se puede inducir que la educacion superior en relacién a la formacion
empresarial es un elemento clave para generar un impacto tanto econémico como social en un pais
(Contreras, Wilches, Grasterol, & Bautista, 2017). En la actualidad la economia del conocimiento
conmina a una formacion sélida donde las personas tienen que desarrollar sus competencias
generales para resolver problemas, siendo participes en innovacién y desarrollo (Zambrano,
Espitia, & Hernandez, 2017).

La educacion impartida sobre emprendimiento en las universidades genera un impulso para el

desarrollo de la creatividad, responsabilidad, trabajo en redes, la proactividad, entre otros aspectos



(Mazacén, Paliz, & Espin, 2019). En Ecuador se instauré una reforma desarrollada entorno al
terreno de la educacion emprendedora pues para empezar se afiadio esta asignatura a los curriculos
dentro del bachillerato general unificado, para luego complementarlos con estudios técnicos en
instituciones de nivel superior (Zamora, 2018, pag. 15).

Otro factor que interviene es la infraestructura fisica del pais, esta ha venido siendo impulsada por
el impulso desarrollista en cuanto al desarrollo de la explotacion energética y de los sectores
estratégicos de telecomunicaciones que facilitan las actividades productivas (Calder6n & Acufia,
2017)



Conclusion
Ecuador bajo en el ranking del Doing Business; pasando del puesto 114 de 190 economias en el
2015 al 123 en el 2019, conjeturando que no se ha dado la facilidad para hacer negocios en el
periodo estudiado.
En primera instancia tenemos que uno de los indicadores que tiene un resultado menos favorecedor
es “apertura de un negocio”, dentro del cual para el 2015 estaba en la posicién 165 pasando a la
168 en 2019, pues la excesiva tramitologia no le ha permitido avanzar. Su mejora tiene que tomarse
en consideracion por parte de la politica publica.
Otros puntos importantes a destacar son que existe complejidad para el pago de impuestos, ademas
que la obtencion de financiamiento necesita méas atencion en cuanto a las fuentes de créditos
disponibles en el pais, para esto debe abrirse campos de inversion privados o publicos.
El indice Doing Business junto al informe GEM permiti6 vislumbrar el panorama entorno al cual
giran las caracteristicas esenciales que una economia debe tener para que las empresas se
desarrollen en el ambiente propicio. Ecuador debe implementar reformas mas profundas acorde a

un marco regulatorio donde los inversionistas puedan lograr sus objetivos.
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