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RESUMEN

La crisis sanitaria mundial producto de la pandemia del COVID-19 declarada el 11

de marzo del 2020, ha representado un gran reto para todos los países

desarrollados y en vías de desarrollo entre ellos Ecuador, ya que se puso a prueba

los sistemas de salud, sino que también profundiza en los problemas económicos y

sociales. En el año 2020, el Producto Interno Bruto del Ecuador se redujo debido a

un importante déficit fiscal y estancamiento del crecimiento económico esto producto

del confinamiento y afectación de las actividades de comercio internacional.

A través de la presente investigación se cumplió con el principal objetivo de

determinar los efectos que la crisis sanitaria causada por el COVID-19 en el

desarrollo de las actividades de comercio exterior del Ecuador. Se utilizó una

investigación de tipo cuantitativo en la cual se relacionan dos o más variables en el

análisis de estadísticas, y, correlacional donde se mide las estadísticas con relación

a los efectos del COVID-19 en las actividades de comercio internacional. La

investigación cuantitativa hace referencia al uso de herramientas informáticas,

estadísticas y matemáticas para obtener resultados, es decir a través de esta

investigación se cuantifica el problema. En la investigación correlacional se utiliza

para medir dos variables a través de la exploración de información.

Por lo tanto, es importante hacer énfasis en la influencia que tiene el comercio

exterior en la economía ecuatoriana, el efecto de la suspensión de las actividades

productivas y la incertidumbre internacional de los principales socios comerciales del

Ecuador han sido factores determinantes en la magnitud de afectación en la balanza

comercial y en el Producto Interno Bruto (PIB) del país.

La contracción del volumen del comercio exterior ecuatoriano fue causada desde

marzo del año 2020 cuando China cerró temporalmente sus fronteras lo cual

provocó la suspensión de exportaciones de insumos Y OTROS PRODUCTOS (semi

procesados-procesados) obligando a la paralización de actividades de sus

principales proveedores del continente americano. La pandemia del COVID-19

afectó negativamente a la economía ecuatoriana ya que las exportaciones de bienes

y servicios disminuyeron significativamente, sin embargo, se destaca que, pese al

impacto de la pandemia en el contexto internacional, algunos productos

ecuatorianos tuvieron un desempeño positivo en sus ventas.
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El Ministerio de Producción, Comercio Exterior, Inversiones y Pesca (2020) del

Ecuador determinó que, en las primeras semanas de la emergencia sanitaria, las

ventas de todo el sector económico se redujeron en un 42% que equivale a una

pérdida de 1.505 millones de dólares para las empresas y hogares ecuatorianos.

Las empresas dedicadas a las actividades de producción de agricultura, ganadería,

silvicultura, pesca y explotación de minas tuvieron menores pérdidas debido a que

fueron excluidas de las restricciones de movilidad. El sector de acuicultura y pesca

de camarón registró una tasa de variación positiva con respecto al desempeño en el

segundo semestre del 2019 ya que aumentó significativamente la demanda

internacional de este producto.

Cabe destacar que las empresas ecuatorianas se vieron en la obligación de

dinamizar sus actividades para mantener un nivel competitivo frente a empresas de

otros países entre eso, desarrollar programas electrónicos que les permitan manejar

sus actividades de producción y comercio a través de herramientas de internet

(redes sociales, páginas web entre otras).

En conclusión, se determina, que en las actividades de comercio exterior se vieron

afectadas por la caída significativa de precios de los principales productos

tradicionales y no tradicionales como son petróleo, camarón, banano, cacao, café,

atún y otras frutas tropicales, resultado de las medidas de confinamiento por

presencia del COVID-19. Sin embargo, la situación económica interna de las

empresas ecuatorianas ha ido mejorando progresivamente con indicadores

alentadores de coyuntura que muestran la mejoría de la economía a través de la

reactivación paulatina del aparato productivo, reflejado en el nivel de ventas hacia

los mercados internacionales.

Palabras claves: Comercio exterior, exportaciones, importaciones, producción,

competitividad.
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ABSTRACT

The global health crisis resulting from the COVID-19 pandemic declared on March

11, 2020, has represented a great challenge for all developed and developing

countries, including Ecuador, since health systems were put to the test, it also delves

into economic and social problems. In 2020, the Gross Domestic Product of Ecuador

decreased due to a significant fiscal deficit and stagnation of economic growth, this

product of the confinement and impact of international trade activities.

Through this investigation, the main objective of determining the effects of the health

crisis caused by COVID-19 on the development of Ecuador's foreign trade activities

was met. A quantitative research was used in which two or more variables are

related in the statistical analysis, and correlational where the statistics are measured

in relation to the effects of COVID-19 in international trade activities. Quantitative

research refers to the use of computer, statistical and mathematical tools to obtain

results, that is, through this research the problem is quantified. In correlational

research, it is used to measure two variables through the exploration of information.

Therefore, it is important to emphasize the influence that foreign trade has on the

Ecuadorian economy, the effect of the suspension of productive activities and the

international uncertainty of Ecuador's main trading partners have been determining

factors in the magnitude of the impact. in the trade balance and in the Gross

Domestic Product (GDP) of the country.

The contraction in the volume of Ecuadorian foreign trade was caused since March

2020 when China temporarily closes its borders, which causes the suspension of

exports of inputs forcing the paralysis of activities of its main suppliers in the

American continent. The COVID-19 pandemic negatively affected the Ecuadorian

economy since exports of goods and services decreased significantly, however, it is

highlighted that, despite the impact of the pandemic in the international context,

some Ecuadorian products had a positive performance in their sales.

The Ministry of Production, Foreign Trade, Investment and Fisheries (2020) of

Ecuador determined that, in the first weeks of the health emergency, the sales of the

entire economic sector were reduced by 42%, which is equivalent to a loss of 1,505

million dollars for Ecuadorian businesses and households. Companies engaged in
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agricultural, livestock, forestry, fishing and mining production activities had lower

losses because they were excluded from mobility restrictions. The shrimp

aquaculture and fishing sector registered a positive variation rate with respect to the

performance in the second half of 2019 as the international demand for this product

increased significantly.

It should be noted that Ecuadorian companies were obliged to boost their activities to

maintain a competitive level against companies from other countries, including

developing electronic programs that allow them to manage their production and trade

activities through internet tools (networks social, web pages among others).

In conclusion, it is determined that foreign trade activities were affected by the

significant drop in prices of the main traditional and non-traditional products such as

oil, shrimp, bananas, cocoa, coffee, tuna and other tropical fruits, as a result of

confinement measures due to the presence of COVID-19. However, the internal

economic situation of Ecuadorian companies has been progressively improving with

encouraging economic indicators that show the improvement of the economy

through the gradual reactivation of the productive apparatus, reflected in the level of

sales to international.

Keywords: Foreign trade, exports, imports, production, competitiveness.
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INTRODUCCIÓN

El avance del comercio internacional y el crecimiento de la producción son

determinantes para el desarrollo económico de un país, y esto fue dramáticamente

impactado por la pandemia del covid-19. De allí un primer aspecto a resaltar: que la

principal afectación que tuvieron los países a nivel mundial fue la paralización del

comercio internacional sufriendo contracciones económicas. El comercio

internacional, específicamente los productos tradicionales y no tradicionales en los

países en vías de desarrollo tienen un buen crecimiento relativo lo cual es

beneficioso ya que es una fuente generadora de trabajo y también de riqueza

nacional (Barrientos, 2017).

En América Latina y el Caribe, frente a la pandemia de COVID-19 los sectores que

prevén una reducción económica mayor son: comercio, transporte, servicios

empresariales y servicios sociales, entre otros sectores que son las principales

fuentes de empleo siendo necesario que los países se orienten al apoyo y

seguimiento de las micro, pequeñas y medianas empresas, puesto que son el motor

de la economía y las empresas deben enfocarse en la modernización,

automatización e innovación de sus procesos internos y productivos.

Los principales destinos de exportación de los productos ecuatorianos son países

de Asia y Europa ya que son los que mayor participación tiene en la economía

global en las últimas décadas, en general, la presencia de la pandemia del

COVID-19 causó la caída de las grandes economías originó la activación de varios

mecanismos de las economías emergentes afectando directamente a las

exportaciones. Según Romero (2015) manifiesta un mayor intercambio comercial

externo beneficia a los segmentos económicos y sociales debido a que impacta

directamente en la distribución del ingreso del Producto Interno Bruto (PIB) de cada

país.

El principal objetivo de la presente investigación es determinar los efectos de la

crisis sanitaria causados por el COVID-19 en el desarrollo de las actividades de

comercio exterior del Ecuador. Para la recopilación de la información se recurrió a

fuentes primarias y secundarias en página oficiales de instituciones de recopilación

de información estadística de comercio exterior como son Banco Central del
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Ecuador, Trade Proeccuador, , Ministerio de Comercio Exterior, MAGAP, Fedexpor,

entre otros.

La oferta exportable del Ecuador está conformada por la exportación de productos

tradicionales y no tradicionales, sin duda, la integración regional ha permitido una

mayor diversificación de la producción desempeñando un papel clave dentro de las

estrategias comerciales que aplican las empresas en cuanto a las negociaciones,

infraestructura tecnológica y la logística internacional formando parte de las medidas

de recuperación económica Post-Covid 19.
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CAPÍTULO I: MARCO TEÓRICO CONCEPTUAL

1. Antecedentes del comercio internacional y el comercio exterior

El comercio internacional es considerado uno de los factores que permite el

crecimiento de las economías de los países ya que mediante el intercambio de

bienes y servicios generan divisas, ingreso de tecnologías e ingreso de

conocimientos, lo que se refleja en una mayor cantidad de productos con el uso de

menos recursos y con una mejor calidad. Para Salazar, Morales. et al.(2020) el

comercio internacional comprende la compra y venta de mercancías de un

determinado país con destino a otro, la facilidad del ingreso de las empresas a la

economía global a través de tratados y acuerdos comerciales sin importar su

tamaño o su localización geográfica les permite tener una gran oportunidad a un

país para la diversificación de las exportaciones.

Las exportaciones son consideradas clave para la economía de los países y su

importancia radica en la incidencia que tienen sobre la balanza comercial, es así,

que se entiende como comercio internacional el conjunto de intercambios de bienes

a través de las exportaciones e importaciones. Las exportaciones de un país es una

fuente de ingresos de divisas, creación de fuentes de empleo, reducción de costos,

participación internacional entre otros (Alvarado, Ulluari, et al.  2020).

Dentro de la materia de negociaciones internacionales el comercio exterior en

definición está muy similar con la definición de comercio internacional ya que el

comercio internacional hace referencia al intercambio de bienes y servicios entre

uno o dos países para satisfacer sus necesidades y el comercio exterior hace

referencia al conjunto de operaciones comerciales expresados en términos, leyes y

normativas nacionales.

En definitiva, el comercio internacional es llevado a cabo por personas físicas o

jurídicas mientras que el comercio exterior es ejecutado por el Gobierno de cada

país. Los estados a través de la liberalización comercial permiten el ingreso de los

productos a diferentes países y cumplir con los programas de negociaciones

internacionales mejorando la dinámica de crecimiento de las economías de los

países participantes (Alarco, 2017). El intercambio de productos involucra
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transacciones comerciales entre países en aduanas diferentes. Los productos de

mayor demanda son los productos tradicionales y no tradicionales.

1.1.1. El papel del comercio internacional frente al COVID-19

Priorizando la atención en las repercusiones que, para el comercio internacional,

ocasionó la pandemia del COVID-19, China, centro de la pandemia, se convirtió a

decir de la OMC, desde hace varias décadas en el núcleo central para la

operatividad de otros mercados y el panorama actual ha dejado al descubierto que

para la economía mundial es indispensable. El confinamiento es una práctica

utilizada a menudo por autoridades nacionales e internacionales para asistir y

controlar a aquellos en busca de refugio; ya se trate de quienes escapan a la guerra,

huyen del hambre o sobreviven a catástrofes naturales (Castaño-U., 2018).

De este modo, señala Quevedo, Vásquez et al. (2020), que la disminución de la

demanda se debe a las barreras impuestas en los principales mercados

internacionales existiendo una baja del consumo y la inversión extranjera

repercutiendo en la economía de los países Las medidas de protección tomadas por

los gobiernos a nivel planetario, producto de la crisis de salud ocasionada por la

pandemia del COVID-19, ha impactado el comercio internacional, puesto que ha

provocado una gran repercusión en la oferta de los productos que ha llevado a una

caída de los precios de la mayoría de los rubros en gran parte de las economías a

nivel global, entre ellas las de China y Estados Unidos, ambas naciones socios

comerciales de los comodities exportados por los países de Latinoamérica.

En Ecuador, el COVID-19 ha afectado de forma importante el sector exportador, ya

que las medidas adoptadas por los grandes socios comerciales del país como cierre

de fronteras, disminución de las órdenes de compra, entre otras, tienen

consecuencias medulares en la economía del país, pues los ingresos percibidos por

la nación son altamente dependientes de las exportaciones, por tanto, se afecta la

liquidez y se desacelera la balanza comercial.

En consecuencia, el COVID-19, ha repercutido en el comercio mundial de todas las

naciones, sin embargo, en términos económicos, las medidas adoptadas por el

Coronavirus, impactan fuertemente los ingresos de las naciones más pobres y

aquéllos cuya dependencia económica está muy centrada en las exportaciones. La
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conformación del bloque económico regional fomenta el comercio recíproco, a pesar

de las asimetrías entre los países que los integran, fomentando de forma positiva el

comercio intrarregional y extrarregional con especialización en producción para

mayor competitividad (Márquez,, 2016).

2. Antecedentes de producción de productos tradicionales y no
tradicionales

Los productos agrícolas sostienen la economía de los países en vías de desarrollo,

por décadas las exportaciones de productos tradicionales y no tradicionales han

cumplido un papel importante en su balanza comercial. El comercio internacional ha

tenido un crecimiento avanzado esto debido a las cadenas globales que permiten la

distribución de bienes y servicios de manera ágil, la demanda productos

tradicionales y no tradicionales primarios e industrializados se ha incrementado

alrededor de distintos países.

Los productos tradicionales son aquellos que históricamente han formado parte de

la estructura de comercio internacional del Ecuador a lo largo de décadas, el ingreso

de divisas del país está basado en las exportaciones petroleras y en las

exportaciones de productos tradicionales y no tradicionales. Según Diaz, Zamora y

Mora (2019) los cultivos tradicionales ocupan un lugar muy importante en la cadena

agroalimentaria, entre los principales productos se encuentra el banano, el cacao,

camarón, café y rosas que tienen una alta demanda en los mercados

internacionales.

Los productos no tradicionales se refieren a los bienes que se han incorporado en

los últimos años en las exportaciones del Ecuador, tales productos son las flores,

frutas tropicales, enlatados de pescado, madera, entre otros (Verdugo y Andrade,

2018). Las exportaciones de productos tradicionales y no tradicionales ecuatorianos

han tenido un crecimiento significativo en los últimos años con una mayor

participación en los mercados internacionales y un mejor posicionamiento esto

debido a la diversificación e innovación en los cultivos de los mismos.
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2.1. ¿Cuáles son esos productos tradicionales y no tradicionales?

Los principales productos tradicionales son los siguientes:

El banano:

El banano tiene cuatro secciones, su nombre científico es musa tiene una

composición genética de numerosos híbridos y la fruta tropical más consumida del

mundo y se originó en el sudeste asiático, en la región de India, Malasia. Constituye

una actividad agrícola importante sostén socioeconómico de países de América

Central y América Latina ya que genera fuentes estables y transitorias de trabajo y

es uno de los cultivos más importantes en términos de exportación (Vidaurre,

Rodriguez y Uribe, 2020).

El camarón:

El camarón es un crustáceo marino o de agua dulce que tiene antenas, con una

marcada inclinación en el abdomen utilizados en la gastronomía. Los camarones de

agua dulce o de agua salada en las diferentes especies son criaturas relativamente

abundantes, lo que les convierte en un importante recurso pesquero y alimenticio.

La sostenibilidad del cultivo de camarón en cautiverio depende de las técnicas

reproductivas de especies (Figueredo, Patti, y De la Fuente, 2019)

El cacao:

El cacao es una especie que se origina en un clima trópico húmedo, se concentra

en las regiones Central y del Sur. Es una fuente de minerales, vitaminas y grasa que

sirve de antioxidante y mejora el rendimiento de los procesos de la memoria. El 30%

de la producción de cacao a nivel mundial se concentra en países de América Latina

y América Central (Aguirre F., Piraneque, y Vásquez, 2020)..

El café:

El cacao es uno de los productos representativos en las exportaciones ecuatorianas,

el cacao se cultiva en las regiones de clima templado adecuado para su crecimiento

(Lopez, Escamilla et al. 2016).
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Los productos no tradicionales son los siguientes:

La pitahaya:

La pitahaya es una fruta de tipo cactus de la familia Cactacecae, proveniente de

América y al momento se cultiva en Centro América, Sudamérica y Malasia. La fruta

también conocida como fruta de dragón tiene una alta demanda en el mercado

asiático lo que la convierte en una fruta no tradicional con potencial en producción y

comercialización. La pitahaya roja es considerada una fruta muy apetecible por su

sabor y cada día aumenta su demanda en los mercados internacionales y el

Ecuador aumenta su siembra. (Meza y Cusme, 2020)

La piña:

La piña es una fruta tropical muy apreciada por su exquisito sabor y delicado aroma,

su origen lo tuvo en Brasil y Paraguay y hoy en día su consumo es alto en todo el

mundo por sus altas propiedades nutricionales. Según Rodríguez, et al. (2016) la

piña es una especie de gran demanda comercial por su exquisito sabor por lo cual

acaparado la atracción del consumidor.

El aguacate:

El aguacate es un fruto de tipo drupa proviene de un árbol de la familia Persea

americana de la familia de las lauráceas, tiene una forma de pera, con hojas de

verdes y sus flores muy pequeñas y se cultiva en países cálidos. Para Herrera,

Salazar et al. (2017) el aguacate tiene una gran importancia en la economía de

algunos países dado a que su producción y exportación representa ingreso de

divisas lo que influye en la dinamización económica.

La papaya:

La papaya es una fruta tropical que trae beneficios a la salud por su ingesta en una

dieta equilibrada. Tiene un gran tamaño originaria en México y se cultiva en varias

regiones del mundo.

En los hechos de interés se realiza un análisis minucioso de la información

estadística de las exportaciones del Ecuador, petroleras y no petroleras. Dentro de

16



las exportaciones no petroleras de productos tradicionales y no tradicionales se

analiza el nivel de ventas con sus principales socios comerciales.

2.2. Estadísticas de exportación de los productos tradicionales y no
tradicionales.

Las exportaciones petroleras y no petroleras son elementales en la economía

ecuatoriana, en los últimos meses del año han registrado un crecimiento a pesar de

las restricciones por la presencia de la pandemia COVID-19. La balanza comercial

del sector es ampliamente positiva pasó de $2.884,30 millones a $3.965.9 millones,

entre los principales productos como el banano, camarón, cacao, café, flores, atún y

otros productos.

Exportaciones petroleras y no petroleras

Dentro de las exportaciones totales del Ecuador se encuentran las exportaciones

petroleras con un total de USD 559 millones y una variación anual del -11.4% y no

petroleras con un total de USD 1.216 millones y con una variación anual de -.24%

Gráfico 1. Estadísticas de exportaciones petroleras y no petroleras

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)
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Balanza comercial 2018, 2019 y 2020

De acuerdo a los resultados del gráfico siguiente en el año 2018 el pais tuvo un

déficit con -USD 477.6 millones, en cambio en el año 2019 la balanza comercial total

del Ecuador registró un superávit de USD 820.1 millones, es decir una variación de

271.70% frente al resultado obtenido en el año 2018

Gráfico 2. Resultados de balanza comercial 2018, 2019 y 2020

.
Fuente: (Primicias, 2020)

Cuadro 1. Exportaciones tradicionales y no tradicionales

El Banco Central reportó un crecimiento dinámico en la exportación de productos

tradicionales y no tradicionales. Según los datos estadísticos las exportaciones

totales crecieron en un 3.1% frente al 2020, lo que significa en una facturación de

624 millones.

Período
Total

Tradicionales No
tradicionale

s
Total Banan

o y
plátano

(4)

Café y
elaborado

s

Camarón Cacao y
elaborado

s

Atún y
pescado

(5)

2016 -2.8 2.4 -2.6 1.4 13.2 -7.7 -5.2 -9.0
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2017 7.4 10.2 10.8 -19.6 17.9 -10.3 3.4 3.6

2018 5.4 6.6 6.2 -30.2 4.8 17.2 22.0 3.6

2019 6.4 9.9 2.5 -3.8 22.0 -3.0 0.3 1.3

2020 9.7 5.7 11.3 -13.0 -1.7 22.4 1.9 16.1

2019 Enero-Ener
o

0.5 -0.4 -2.7 -62.5 1.7 31.4 -17.0 2.0

Enero 0.5 -0.4 -2.7 -62.5 1.7 31.4 -17.0 2.0

Febrero 7.8 9.6 2.4 20.4 10.9 51.3 11.9 5.4

Marzo 1.0 4.4 -1.2 -30.9 16.0 -12.8 -2.8 -4.1

Abril -2.3 -1.0 -5.9 -16.4 6.7 -13.6 -0.3 -4.5

Mayo 0.7 7.2 2.3 -19.2 14.9 -8.4 6.9 -7.9

Junio 10.2 24.5 16.3 3.4 45.6 -20.6 -11.6 -7.3

Julio 6.5 14.2 -5.4 37.9 33.0 11.4 0.7 -4.3

Agosto 16.8 22.5 10.6 7.2 34.4 23.6 9.0 8.7

Septiembre 8.3 9.2 3.8 22.5 23.3 -16.2 4.9 6.9

Octubre -5.9 -0.6 -2.7 -8.4 18.6 -41.3 -1.6 -13.1

Noviembre 22.5 22.9 5.6 17.5 47.7 1.7 14.7 21.7

Diciembre 14.0 11.2 10.6 30.8 11.1 15.2 -5.1 18.2
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2020 (6) Enero-Ener
o

22.4 25.0 31.0 9.7 26.1 4.0 -5.8 18.3

Enero 22.4 25.0 31.0 9.7 26.1 4.0 -5.8 18.3

Febrero 24.5 26.0 13.7 -29.7 39.0 40.9 11.5 22.5

Marzo 6.8 5.6 15.7 -35.0 -7.5 39.5 -0.7 8.8

Abril -8.6 2.5 8.7 17.0 -0.9 -3.7 -17.1 -27.3

Mayo 6.1 13.3 11.8 5.2 13.8 33.1 -7.8 -5.1

Junio 6.1 4.8 23.4 -33.5 -13.8 45.7 19.5 8.4

Julio 2.2 -6.6 33.4 -30.2 -31.0 -10.3 -0.9 16.7

Agosto 8.0 -6.5 13.1 -22.6 -26.1 31.1 -14.5 31.6

Septiembre 13.4 3.0 -1.9 -24.8 -5.1 55.2 12.9 29.2

Octubre 26.5 14.8 3.8 61.1 17.4 34.0 26.0 45.1

Noviembre 16.8 6.5 4.1 -16.5 5.4 19.7 8.6 33.8

Diciembre -3.6 -13.1 -15.4 -33.3 -16.8 2.3 4.5 10.2

2021 Enero-Ener
o

-2.4 -12.9 -15.7 34.6 -17.3 23.4 -9.2 15.0

Enero -2.4 -12.9 -15.7 34.6 -17.3 23.4 -9.2 15.0

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)
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EXPORTACIONES DEL ECUADOR

Como se puede observar en la gráfica, la evolución de las exportaciones de

productos tradicionales y no tradicionales presentan un comportamiento

heterogéneo, es decir han sufrido reducciones e incrementos, en el último año

determinados productos tuvieron un crecimiento alto frente a la difícil época de la

pandemia.

Cuadro 2 Tasa de variación porcentual de exportaciones e importaciones del Ecuador

Tasa de
variación,
porcentaje

Variación
interanual

ene-19 ene-20 ene-21 2021-2020 Absoluta

Miles de
TM

Millon
es de
USD

Miles de
TM

Millon
es de
USD

Miles de
TM

Millon
es de
USD

Miles de
TM

Millone
s de
USD

TM Millones
de USD

EXPORTACIONES TOTALES 2.580 1.602 2.922 1.922 2.808 1.815 -3,90% -5,60
%

-115 -107

Petroleras 1674 584 1930 676 676 599 -10,00% -11,04
%

-192 -77

No petroleras 906 1.018 992 1.246 1246 1216 7,09% -2,04
%

78 -30

IMPORTACIONES TOTALES 7.507 1.560 1.792 1.792 1.600 -4,00% -10,07
%

-63 -192

Bienes de consumo (2) 94 1.899 89 376 78 321 -12,04% -14,06
%

-11 -55

Materias primas 791 395 828 601 765 594 -75% -1,01
%

-62 -7

Bienes de capital 51 671 47 455 48 353 1,07% -22,04
%

1 -102

Combustibles y lubricantes 570 510 595 352 605 322 1,07% -8,07
%

10 -31

Diversos 1 9 1 8 1 10 -34,02% 28,01
%

0 2

Ajustes (3) 1 0 0,00%
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BALANZA COMERCIAL
-TOTAL

-297,
02

130,1 214,0
8

65,10
%

BAL.
COMERCIAL-PETROLERA

272 324 276 -14,08
%

-48

Exportaciones petroleras 584 676 599 -11,04
%

-77

Importaciones petroleras 313 352 323 -8,03
%

-29

BAL, COMERCIAL-NO
PETROLERA

-569 -194 -61 68,05
%

133

Exportaciones no petrolera 1018 1246 1216 -2,04
%

-30

Importaciones no petrolera 1586 1439 1277 -11,03
%

-162

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)

EVOLUCIÓN DE LA BALANZA COMERCIAL DEL ECUADOR

La evolución de la Balanza Comercial del Ecuador desde el año 2019 a 2021, en el

año 2020 tuvo un decrecimiento debido a la presencia de la pandemia del

COVID-19.

Gráfico 3. Evolución de la Balanza Comercial del Ecuador

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2021)
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2.3. Principales países de destino (mercados) de los productos tradicionales
y No tradicionales.

Los productos agrícolas sostienen a la economía ecuatoriana y por décadas se han

considerado el pilar de las exportaciones no petroleras del Ecuador. Entre los

principales países de destino de estos productos se encuentran China, Estados

Unidos, Vietnam, España, Rusia, Francia, Corea del Sur. Para mantener o mejorar

las relaciones comerciales con estos países el Ecuador ha aplicado estrategias

comerciales eficientes que le han permitido aumentar su competitividad en los

mercados internacionales y consolidarse en mercados no tradicionales.

Cuadro 3  Destino de los productos tradicionales y no tradicionales

Entre los principales destinos de los productos ecuatorianos se encuentran los

países del continente Asiatico, Europeo y Continente Americano.Fuente: Banco

Central del Ecuador

Camarón TM FOB Cacao y
elaborados

TM FOB

533,475.90 3,207,775.70 Part. 220,716.50 558,775.80 Part

China 278,175.90 1,641,622.20 51.20% EE.UU. 41,332.90 107,722.50 19.30%

EE.UU 68,854.60 439,970.80 13.70% Indonesia 45,047.20 102,911.60 18.46%

Vietnam 53,647.80 318,906.40 9.90% Holanda 34,437.70 86,620.50 15.50%

España 32,080.00 191,426.30 6% Malasia 20,734.00 49,160.50 8.80%

Francia 24,670.70 153,078.80 4.80% México 18,098.60 42,754.00 7.70%

Italia 20,732.10 149,628.70 4.70% Alemania 11,228.40 31,950.40 5.70%

Corea del sur 8,932.50 50,101.90 1.60% Bélgica 6,148.70 31950.00% 2.70%

Rusia 8,932.50 43,127.00 1.30% China 5,679.90 13,268.30 2.40%

Colombia 5,478.00 29,644.60 0.90% Japón 4,691.40 12,302.00 2.20%

Reino unido 3,320.40 26,016.70 0.80% Estonia 4,638.10 11,173.50 2.00%

Otras 23,524.40 164,252.30 5.10% Otros 28,679.70 85,971.50 15.40%
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Banano y
plátano

TM FOB Café y
elaborados

TM FOB

5,685,724.90 2,695,388.30 Part 9,941.40 61,646.10 Part

Rusia 1,182,080.80 522,614.10 19.40% Rusia 3,147.50 19,845.00 32.2

Ee.uu 707,725.60 367,098.20 14.00% Alemania 3,155.10 18,315.70 29.7

China 399,973.00 191,319.30 7.10% Peru 256.2 3,977.80 6.50%

Turquia 417,194.40 190,090.80 7.10% Japon 340 3,021.50 4.90%

Alemania 287,663.40 137,432,2 5.10% Colombia 777 2,512.40 4.10%

Italia 241,874.80 114,531.50 4.20% Polonia 440.3 2,226.30 3.60%

Holanda 209,530.40 111,685.50 4.10% Holanda 310 2,053.10 3.30%

Arabia saudita 164,342.10 84,986.30 3.20% Reno unido 211.9 1,261.90 2.00%

Argentina 184,691.50 82,329.80 3.10% Emiratos
arabes

204.3 1,244.00 2.00%

Belgica 143,696.90 78,286.80 2.90% Francia 193.7 1,044.00 1.70%

Otros 1,746,952.00 806,014.00 29.90% Otros 905.4 6,134.40 10.00%

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)

Gráfico 4. Comercio con socios comerciales del Ecuador año 2019

Los principales socios comerciales del Ecuador son países como Estados Unidos,

Colombia, China.

24



Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)

3. Acuerdos comerciales

La entrada en vigor de los tratados comerciales muestran flujos de comercio exterior

alentadores entre los países miembros. (Cermeño y Rivera, 2016). Ecuador ha

firmado con diferentes países acuerdos comerciales como son el Acuerdo

Multipartes con la Unión Europea, Acuerdo de Complementación Económica CAN –

MERCOSUR, entre otros que están basados en una política comercial que da

apertura a la inserción en diferentes mercados internacionales, Los acuerdos

comerciales permiten abrirse al mundo generando programas económicos de

estabilización fiscal y seguridad jurídica, económica y política, garantizando un

ambiente favorable para el intercambio comercial y atracción de inversiones

nacionales y extranjeras.

3.1. Importancia de los Acuerdos comerciales. ¿Cómo impacta la suscripción
de acuerdos comerciales entre países?

Los acuerdos comerciales regionales (ACR) se consideran un factor clave en las

relaciones comerciales internacionales, convirtiéndose cada vez más numerosos,

amplios y complejos para garantizar transparencia y mejorar la comprensión que

tiene en el conjunto del sistema multilateral del comercio.

La Organización Mundial de Comercio Internacional define a los acuerdos

comerciales como un trato en común en dos o más países, que no tienen por qué

permanecer en una misma región. El vínculo entre el régimen multilateral y los

acuerdos preferenciales de comercio ha sido objeto de debate por alrededor de tres

décadas. Este interés fue el resultado de dos fenómenos simultáneos. Por un lado,

la explosión en el número de acuerdos preferenciales. Por el otro, la creciente

ineficacia de la Organización Mundial de Comercio (OMC) en su papel como foro de

negociación.

Los estudios sobre integración comercial, generalmente, se han enfocado en

evaluar la efectividad de los acuerdos comerciales vigentes considerándolos

individualmente y no el paquete de acuerdos firmados. Entre ellos se encuentran los

estudios sobre efectos de la CAN y el MERCOSUR. Los países andinos eliminaron
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entre sí los aranceles y formaron una zona de libre comercio en 1993, donde las

mercaderías circulaban libremente. Esto permitió que el comercio intracomunitario

creciera vertiginosamente y que también se generarán miles de empleos. Se

liberalizó también los servicios, especialmente de transporte en sus diferentes

modalidades.

3.2 Países que han suscrito acuerdos comerciales con Ecuador.

Un acuerdo comercial tiene como finalidad proporcionar el desarrollo económico y

social para que los países en vías de desarrollo puedan alcanzar de forma gradual y

progresiva un establecimiento en un mercado común. De acuerdo a lo que indica

Corbella & Sarmento, (2017) los países de América Latina en la última década han

protagonizado un papel fundamental en el desarrollo del regionalismo para

consolidar el comercio firmando varios acuerdos de integración regional, cada

acuerdo tiene diferentes características, dimensiones y grado de concreción.

Los principales socios comerciales del Ecuador son la Unión Europea, la Asociación

Europea de Libre Comercio (EFTA), Estados Unidos, Chile, México, Guatemala

entre otros países.

Principales acuerdos comerciales del Ecuador

Cuadro 4. Principales acuerdos comerciales del Ecuador

Acuerdos multilaterales

Acuerdos Parte(s)signataria(s) Fecha de suscripción

Miembros de la OMC 21 enero 1996

Uniones aduaneras

Acuerdo parte(s)signataria(s) Fecha de suscripción

Comunidad andina 26  mayo 1969

Acuerdos de libre comercio

Acuerdo parte(s)signataria(s) Fecha de suscripción Vigencia
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Asociación Europea de Libre Comercio
(Aelc)

25 junio 2018 01-nov-20

Unión Europea 12 diciembre
2014

Aplicación provincial
01 enero 2017

Acuerdos comerciales preferenciales

Acuerdo parte(s)signataria(s) Fecha de suscripción Vigencia

Guatemala (AAP.A25TMN*42) 15 abril 2011 19 febrero 2013

Chile (AAP.CE N* 65) 10 marzo
2008

05 enero 2010

Colombia - Ecuador - Venezuela - Mercosur
(AAP.CE n* 59)

18 octubre 2004

México (AAP 29) 30 abril 1983 06-ago-87

ACUERDO COMERCIALES SUSCRITOS
aun no vigentes

Acuerdos de libre comercio

Acuerdo Parte(s) signataria(s) Fecha de
suscripción

Reino unido 15-may-19

Fuente: (Ministerio de producción, 2020)

3.3 Principales Sectores productivos de exportación

Los sectores productivos se utilizan en la clasificación realizada por el Banco

Central del Ecuador (BCE) se contempla 33 sectores productivos entre los cuales se

encuentra el banano, café y cacao, cuyas características tecnológicas de

productividad y competitividad son diferentes.

El comportamiento de la economía del Ecuador durante el periodo 2020-2021 ha

mejorado debido a los cambios de carácter estructural tanto de origen interno como

externo. En términos del crecimiento económico del país han sido moderados, en

materia de comercio internacional y flujos de inversión ha tenido un repunte por la
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diversificación de los productos de los principales sectores productivos (Landa y

Arriaga , 2017).

Gráfico 5. Exportaciones e importaciones no petroleras por áreas económicas 2020

Fuente: (PROECUADOR, 2020)

La balanza comercial con los países miembros, Ecuador posee un déficit con la

Asociación Latinoamérica de Integración (ALADI) en su conjunto, y con cada uno de

los países miembros, con la excepción de Cuba y Perú. La concentración de sus

exportaciones en pocos bienes primarios, la poca participación de los países

miembros, salvo Colombia y Perú, como destino de sus exportaciones, y el

resultado deficitario con la mayoría de estos, son algunos indicadores de la

inserción regional ecuatoriana.

3.4. Competitividad de las exportaciones ecuatorianas

La competitividad de un país está basada en las tendencias de producción,

comercialización y consumo de su oferta exportable, es decir, sus productos cada

vez ganan un mayor espacio dentro de los mercados internacionales. La

adaptabilidad de los cultivos es elemental al momento de iniciar con la producción

de productos no tradicionales y el país cuenta con el suelo y el clima apropiado para

producir una diversidad de productos (Caicedo, Puyo et al., 2020)
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En el caso del Ecuador, los productos tradicionales y no tradicionales se producen

bajo un conjunto de procedimientos que le permite al país mejorar su nivel

competitivo frente a otros países que ofrecen similares productos. Además, el país

cuenta con una oferta exportable diversificada esto debido a su posición geográfica

en la que se encuentra ubicado y a la existencia de climas variados que permiten

producir productos de excelente calidad, sabor y tamaño.

El sector agrícola es fundamental en la economía ecuatoriana ya que es parte de las

exportaciones totales del país. En los últimos años la competitividad de las

exportaciones ecuatorianas ha mejorado en medida de la inserción internacional

que han tenido los productos tradicionales y no tradicionales en estado natural y con

valor agregado, tomando en consideración la relación que existe entre

posicionamiento y eficiencia de los productos se ha incrementado la participación de

las estadísticas de las exportaciones.

La conceptualización de la competitividad indica que se refiere a la capacidad que

se tiene para ganar y retener una posición en un mercado, aumentar la participación

y la rentabilidad y así lograr un éxito comercial (Solano, Terán, y Flores, 2017). Cabe

recalcar que la competitividad está estrechamente ligada a la corriente comercial

que tienen los productos ecuatorianos en el mercado internacional y para ello se

necesita implementar programas que permitan el desarrollo de estructuras que

garanticen una seguridad alimentaria, que ejecuten un crecimiento sostenible

basado en un sistema productivo eficiente.

Según Cerda (2015) es necesario implementar una cultura exportadora en los

pequeños productores para que inicien una producción eficiente basada en una

política agroexportadora que se enfoca aumentar la productividad y la inserción

comercial de los productos tradicionales y no tradicionales con un adecuado manejo

de variables tecnológicas que garantizan un producto de calidad. La diferenciación

de los productos ecuatorianos se caracteriza por poseer cualidades intrínsecas que

les permite destacarse en diversos mercados internacionales a nivel mundial.
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3.5. Factores competitivos de los productos tradicionales y no tradicionales

A lo largo de los últimos años es notorio el aumento de las exportaciones tanto de

productos tradicionales y no tradicionales que ha influido en el notorio crecimiento

del producto interno bruto del Ecuador.

El banano ecuatoriano es reconocido a nivel mundial como una fruta de excelente

calidad, convirtiéndose en el país con mayor exportación de este producto. El sector

cacaotero también ha tenido un considerable crecimiento en las exportaciones de

cacao tanto en estado natural como en sus derivados, al igual que el atún, y los

demás productos no tradicionales.

Entre los principales factores competitivos que se debe considerar para mejorar la

inserción de los productos tradicionales y no tradicionales en los diferentes

mercados internacionales es una mayor capacitación y asesoría a los productores,

es decir los factores competitivos están relacionados con el eslabón de la cadena

productiva y la búsqueda de nuevos mercados internacionales. Según Castro y

Feliberthy (2018) es necesario que se cambien cuatro factores para mejorar la

competitividad como son los factores de producción, las condiciones de la demanda

nacional, la oferta de las industrias y la estructura de las empresas en el ámbito

nacional e internacional.

Estrategia de diferenciación: Para mejorar el nivel competitivo de los productos

ecuatorianos es necesario que las empresas apliquen estrategias que les permitan

tener un mejor posicionamiento de los productos ecuatorianos, entre los principales

aspectos tenemos:

• Sustentabilidad

• Compromiso social

• Calidad-Trazabilidad

Es necesario que las empresas apliquen una combinación de estrategias que se

enfoquen a la obtención de las certificaciones de programas gestión de la calidad,

buenas prácticas de manufactura, sustentabilidad y responsabilidad social para

cumplir con las normativas y estándares de calidad que exigen en los mercados

internacionales generando confianza en los consumidores. Según lo indica
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Moncada., Ramirez, y Gonzalez, (2020) los líderes de las empresas deben

implementar acciones que les permitan conseguir características diferenciadoras

que se enfocan en el análisis de las fortalezas, debilidades, riesgos y oportunidades

del entorno.

CAPÍTULO II: MARCO TEÓRICO CONTEXTUAL

4. Balanza comercial del Ecuador con algunos países.

El Ecuador en los últimos años ha tenido un representativo crecimiento en el nivel

de ventas a través de sus productos petroleros y no petroleros con países

desarrollados que demandan los productos ecuatorianos, entre los principales

socios económicos del Ecuador se encuentra Rusia, Estados Unidos, Países Bajos,

Reino Unido, Italia entre otros.

Balanza comercial del Ecuador con algunos países

Cuadro 5. Balanza comercial del Ecuador con algunos países
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Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)

Las exportaciones e importaciones por continente nos indican que el Ecuador con

países de América ha tenido un mayor auge de exportaciones con un total de

1.0564 millones de dólares frente a las importaciones que equivalen a 966.0

millones de dólares existiendo un resultado positivo en la Balanza Comercial de 90.4

millones de dólares.

En cuanto a los resultados generales de las exportaciones a Europa nos indica que

se ha tenido una buena inserción comercial en los países de este continente ya que

se tiene un total de 418.8 millones de dólares frente a un total de 196.0 millones de

dólares en importaciones, lo que quiere decir que se tiene un resultado favorable en

la Balanza comercial de 222.8 millones de dólares. Al igual que se tienen resultados

positivos en la balanza comercial con países de los continentes de África y Oceanía,

todo lo contrario, a los resultados de la balanza comercial de Asia donde las

importaciones son mayores que las exportaciones.

4.1 Relaciones comerciales del Ecuador con socios comerciales

Se puede evidenciar en el cuadro 6 que el Ecuador tiene buenas relaciones

mercantiles con sus principales socios comerciales tanto en las exportaciones

petroleras y no petroleras y viceversa, existiendo indicadores alentadores en el

32



resultado de las exportaciones frente a las importaciones hacia los países de las

áreas económicas que han firmado un tratado o convenio con el Ecuador.

Cuadro 6. Exportaciones petroleras y no petroleras del Ecuador con socios
comerciales.

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)

Gráfico 6. Variación interanual

Fuente: (Primicias, 2021)
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5. Impacto económico del COVID-19 en las exportaciones de productos
tradicionales y no tradicionales

5.1 Efectos del COVID-19 en los principales sectores (productos de
exportación)

Entre los principales efectos del COVID-19 se encuentran los relacionados

directamente con el desarrollo de las actividades económicas de las empresas, en

este caso de las producción y exportación de productos no petroleros se encuentra

el choque de la oferta que se trata de la paralización de las operaciones, las

disrupciones de la cadena productiva y de suministros provocó problemas de

liquidez esto debido a la abrupta reducción de la demanda de los productos en los

mercados internacionales.

Entre los principales impactos económicos que tuvo el Ecuador son los siguientes:

● La disminución de la actividad económica de sus principales socios

comerciales.

● La caída de los precios de los productos en los mercados internacionales.

● La interrupción de las cadenas globales de valor.

● Empeoramiento de las condiciones financieras de las empresas de la cadena

productiva y de servicios.

En resumen, los efectos del COVID-19 en el comercio internacional del Ecuador se

vio afectado debido a la contracción del comercio internacional en términos de valor

y de volumen de sus principales socios comerciales..

5.2 Efectos del COVID-19 en los empleos directos e indirectos de los
sectores (productos de exportación)

Durante la pandemia del COVID-19 la tasa de desempleo fue de un 11.3% lo que

indica que afectó representativamente a los empleos directos e indirectos de los

principales sectores económicos del país. Cabe destacar que en gran parte los

empleos directos no se vieron gravemente afectados ya que se implementaron

medidas que permitieron de forma eficiente adaptarse a un nuevo estilo de vida en

el ámbito digital. La tecnología ha cumplido un papel fundamental dentro del nivel
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del impacto del COVID-19 permitiendo desempeñar las actividades laborables

desde casa a lo que se denomina “teletrabajo” como parte de las medidas sanitarias

de confinamiento.

6. Indicadores macroeconómicos del Ecuador antes, durante y después de
la crisis sanitaria (COVID-19)

En el Ecuador la pandemia afectó gravemente las ventas y las exportaciones en las

principales ciudades del país, en los meses de enero y julio del año 2020 las ventas

en Quito bajaron un 27.31% que equivale a USD 11.422 millones menos frente al

periodo 2019.

De igual manera la ciudad de Guayaquil bajó sus ventas en un 15.63% que equivale

a USD 4.407, la ciudad de Cuenca descendió en sus ventas en un total de USD

1.271 seguido de la ciudad de Ambato y Machala que registraron una mayor baja en

sus ventas.

Ciudades con mayor caída en ventas y exportaciones

Cuadro 7. Ciudades con mayor caída en ventas y exportaciones

Fuente: (Primicias, 2021)

Se puede constatar que la pandemia del COVID-19 ha cobrado un alto precio en

términos económicos debido al desequilibrio interno ya que desde el 2015 en

adelante ha existido una recesión económica, empleo informal alto y una drástica

reducción del nivel general de los precios internos y un alto endeudamiento público,

lo cual ha causado una paralización y destrucción productiva durante el año 2020 ya
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que se puede apreciar una disminución en el nivel de exportaciones ecuatorianas

causando una inestabilidad macroeconómica que impactó precios de los principales

productos de exportación, la inflación y el déficit fiscal que afectan directamente a la

producción y al empleo.

Sin embargo, de acuerdo a un informe del Banco Central del Ecuador se estima una

recuperación parcial de la economía ecuatoriana durante el año 2021 mediante el

aumento de las exportaciones que se vera reflejado en el Producto Interno Bruto

(PIB) y en la dinamización económica del país a mediano plazo. Es decir, el

comercio en general se estima tendrá un crecimiento aproximado de 3.6% como

consecuencia de la reactivación económica del país y del mundo post- COVI-19.

Gráfico 7. Producto Interno Bruto del Ecuador

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2020)

Para lograr un crecimiento progresivo es necesario iniciar con una planificación para

priorizar productos y servicios que permitan sostener la producción interna

mitigando los efectos contractivos de la emergencia sanitaria con una articulación

productiva entre pequeñas y medianas empresas que son las mayores generadoras

de empleos en el país.
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CAPÍTULO III: PROCESO METODOLÓGICO

7.1. Diseño de la investigación seleccionada

La presente investigación tiene un enfoque cuantitativo y a la vez un enfoque

correlacional dado a que se realiza un estudio sobre el nivel de exportaciones del

Ecuador con sus principales socios comerciales en tiempos de pandemia del

COVID-19.

Se inicia el desarrollo de la investigación con análisis teórico de la problemática de

las exportaciones y el nivel de competitividad que tiene el país frente a sus socios

comerciales, información recopilada en revistas científicas indexadas y en páginas

de internet que manejan información oficial del nivel de exportaciones que tiene el

país, como es el caso, de la página del Banco Central del Ecuador, Proecuador,

AEBE, Fedexport entre otras paginas que proporcionaron la información necesaria

para sustentar el desarrollo del presente trabajo.

Para Cadena, Rendón, Aguilar Salinas, & Sangerman (2017) la investigación

científica se considera esencial en cualquier trabajo académico, puesto que es

sistemática, controlada, empírica y crítica de proposiciones hipotéticas sobre las

relaciones entre fenómenos naturales, sociales o económicos mediante un estudio

compuesto de varias etapas que se derivan unas de otras. Se determina que los

métodos cuantitativos son mejores ya que muestran representativamente la

información en estadísticas lo que permite medir una realidad para descartar una

hipótesis, es decir, permite cuantificar la relevancia de un fenómeno midiendo la

reducción relativa del riesgo.

7.2 Sistema de categorización en el análisis de datos

Dentro de esta investigación se analizaron cuatro capítulos que describen la

realidad sobre efectos de la crisis sanitaria causada por covid-19 y su impacto en el

comercio exterior del Ecuador durante el año 2020. El primer capítulo hace

referencia sobre las generalidades del objeto de estudio que se realiza la

fundamentación teórica de la investigación que habla sobre los antecedentes del

comercio internacional y el comercio exterior, el papel del comercio internacional
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frente al COVID-19, los antecedentes de producción de productos tradicionales y no

tradicionales.

El segundo capítulo se analiza la fundamentación teórica -epistemológica del

estudio donde se determina que son los acuerdos comerciales, la importancia de los

Acuerdos Comerciales, países que han suscrito acuerdos comerciales con el

Ecuador, los principales sectores productivos de exportación, la competitividad de

las exportaciones ecuatorianas y los factores competitivos de los productos

tradicionales y no tradicionales.

En el tercer capítulo se analiza el proceso metodológico donde se explica sobre

diseño de la investigación seleccionada y el proceso de recolección de datos en la

investigación obteniendo los resultados de la balanza comercial del Ecuador en las

exportaciones e importaciones totales y segmentado las exportaciones tradicionales

y no tradicionales y sobre los efectos del COVID-19 en los empleos directos e

indirectos de los sectores productivos del país.

En el cuarto capítulo se analizan los resultados de la investigación en donde se

realiza la descripción y argumentación teórica de los resultados, conclusiones y

recomendaciones en base a los anteriores capítulos.
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CAPÍTULO IV: CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

CONCLUSIONES

Los resultados de la investigación indican que el COVID-19 llegó justo cuando la

economía mundial se estaba desacelerando. En el caso del Ecuador, el nivel de

endeudamiento era alto, los salarios y la productividad se habían estancado y tenían

un crecimiento controlado lo cual ha demostrado que la ruptura de las cadenas

productivas, la desaceleración del crecimiento mundial y el desempeño de los

mercados internacionales en la demanda de los productos afectó gravemente en el

desempeño económico de las principales empresas exportadoras del país.

El desempleo afecta directamente a la demanda de productos, dado a que la

población disminuye su capacidad de pago lo cual causa contracción en el consumo

en los hogares.

Gráfico 8. Empleos y desempleos a nivel nacional

Fuente: (Primicias, 2021)

En los seis primeros meses del año 2020 fue el semestre de mayor afectación de la

pandemia COVID-19 en donde se evidenció una caída en las ventas y

exportaciones afectando directamente a la economía del Ecuador debido a la

disminución del valor y el volumen de los productos tradicionales y no tradicionales.

Para que el Ecuador tenga una reactivación económica POST COVID-19 es

necesario que los productos ecuatorianos aumenten su nivel de competitividad para

que tenga un mayor posicionamiento en los mercados internacionales y la balanza

comercial con sus principales socios comerciales sea positiva.
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A través de la investigación, se determina que la pandemia del COVID-19 causó una

crisis sanitaria ha tenido un impacto en el comercio exterior del Ecuador durante el

primer semestre del año 2020 y a partir del segundo semestre ha empezado con

una reactivación económica progresiva a través de las exportaciones tradicionales y

no tradicionales que son el eje principal de la economía ecuatoriana.

Entre las principales conclusiones se tiene las siguientes:

● Desde los inicios el comercio internacional ha sido importante para la

economía de los países en desarrollo, dado a que el ingreso de divisas les

permite a los países mejorar la calidad de vida de sus habitantes.

● En Ecuador, las exportaciones no petroleras tienen un nivel de participación

alto en las exportaciones totales del país, entre los principales rubros de

ingresos se encuentran los productos tradicionales como el banano, cacao,

café y atún y en los productos no tradicionales se encuentran la piña, la

pitahaya, el aguacate entre otros productos que se han posicionado en los

diferentes mercados a nivel mundial.

● Las medidas de confinamiento afectaron el precio y el volumen de los

productos debido a que los principales socios comerciales del Ecuador

paralizaron sus actividades, por tal motivo bajo el consumo de los productos

ecuatorianos en el mercado internacional.

● La Balanza Comercial del Ecuador se ha mantenido positiva con los

principales socios comerciales del Ecuador, lo cual ha permitido que los

sectores productivos del país se mantengan desarrollando sus actividades

económicas y a la vez generando un movimiento económico favorable.

● La pandemia del COVID-19 la tasa de desempleo fue de un 11.3% lo que

indica que afectó representativamente a los empleos directos e indirectos de

los principales sectores económicos del país.
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RECOMENDACIONES

Se recomienda a los productores ecuatorianos de productos tradicionales y no

tradicionales mejoren su nivel competitivo a través de la implementación de nuevas

técnicas de producción y se ajusten a las exigencias internacionales en cuanto

buenas prácticas de producción.

Entre las principales recomendaciones se tiene:

● Diversificar la producción de productos no tradicionales e implementar

nuevas técnicas de producción y a la vez producir derivados de los productos

para aumentar la presencia de los productos ecuatorianos en el mercado

internacional.

● Participar en ferias internacionales para dar a conocer los productos

tradicionales y no tradicionales en los mercados potenciales de los

principales socios comerciales del Ecuador.

● Capacitar a los empresarios para que se acojan a programas del gobierno

para que se capaciten en nuevas técnicas de producción que les permita

ahorrar y mantenerse en la actividad económica y así brinde empleos

directos e indirectos mejorando la calidad de vida de la población.

● Aprovechar la demanda de los productos ecuatorianos en los mercados

internacionales para acceder a los beneficios que tienen los acuerdos

comerciales suscritos por el Ecuador.
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