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RESUMEN

En la creciente tendencia hacia la globalizacion, la necesidad de generar un ambiente de
seguridad juridica para los actores comerciales, hacen de los contratos de compraventa
internacional de mercancias, auténticos pilares fundamentales en las relaciones de
intercambio en el comercio internacional. Dentro del desarrollo del trabajo se analizaron
los articulos establecidos en la Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos
de Compraventa Internacional de Mercaderia y los principios de la UNIDROIT; con el
objetivo de determinar las normas aplicables al incumplimiento de contratos de
compraventa internacional por indeterminacion del lugar de entrega y pago de la
mercancia. Esto hace mencion a los derechos y obligaciones tanto del comprador como
del vendedor dentro de un contrato de compraventa internacional, deduciendo que es
importante que al momento de celebrarse este tipo de contratos deben especificarse todos
los elementos esenciales que regiran el acuerdo. La solucion al caso del reactivo se basoé
en las disposiciones de la Convencion de Vienay los Principios de la UNIDROIT. Entre
las conclusiones tenemos que, el establecimiento del vendedor o exportador es
determinante para el cumplimiento de las obligaciones no acordadas previamente por las
partes contratantes en lo relacionado con la indeterminacion del lugar de entrega y el lugar

de pago de la mercancia.

Palabras claves: contrato compraventa, incumplimiento, obligaciones, normas,

principios



ABSRACT

In the growing trend towards globalization, the need to generate an environment of legal
security for commercial actors, make contracts for the international sale of goods, real
pillars fundamental in the relations of exchange in international trade. As part of the
development of the work, the articles established in the United Nations Convention on
Contracts for the International Sale of Goods and the UNIDROIT principles were
analyzed, in order to determine the rules applicable to the breach of international sales
contracts due to the indeterminacy of the Place of delivery and payment of the
merchandise. This refers to the rights and obligations of both the buyer and the seller
within an international sales contract, deducting that it is important that at the time of this
type of contract, all the essential elements that will govern the agreement must be
specified. The solution to the reagent case was based on the provisions of the Vienna
Convention and the UNIDROIT Principles. Among the conclusions we have, the
establishment of the seller or exporter is determinant for the fulfillment of the obligations
not previously agreed by the contracting parties in relation to the indetermination of the

place of delivery and the place of payment of the merchandise.

Keywords: contract sale, noncompliance, obligations, rules, principle
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INTRODUCCION

El presente trabajo se lo realizo en el marco del proceso de graduacion para obtener el
titulo de Ingeniero en Comercio internacional en la Universidad Téecnica de Machala. El
objetivo de esta investigacion es determinar las normas aplicables al incumplimiento de
contratos de compraventa internacional por indeterminacion del lugar de entrega y pago
de la mercancia. Para el desarrollo de este trabajo se aplicdé una metodologia de

investigacion cualitativa con un andlisis documental y juridico.

Para resolver el reactivo, se utiliz6 una metodologia de caracter cualitativa mediante un
analisis documental de articulos cientificos de revistas indexadas como Redalyc, Scielo,
Dialnet y el Sielver y demas fuentes legales que proporcionaron la informacion necesaria
para encontrar solucion al mismo. Aparte fue de suma importancia revisar el Codigo Civil
Ecuatoriano, las normas establecidas en la Convencion de Naciones Unidas y los
principios de UNIDROT, profundizando en las obligaciones reciprocas del comprador y

del vendedor.

El siguiente informe se estructurara de la siguiente manera: en primer lugar, se procedera
a delimitar el problema de analisis, el segundo punto consistira en la fundamentacion
tedrica, en el tercer punto se revisara el marco juridico aplicable al caso y por Gltimo

punto la solucion del problema y conclusiones.

La regulacion del contrato efectuado entre comprador y vendedor engloba una fusion de
normas y principios de derecho continental con una estructura del esquema clasico de la
concurrencia entre oferta y aceptacion, encaminando a producir obligaciones reciprocas.
En el comercio internacional los contratos de compraventa se distinguen por celebrarse
entre ausentes, y se llevan a cabo mediante una sucesion de actos en distintos paises,
situacion que evidencia la necesidad de aplicar correctamente las reglas sobre formacion
del contrato que se encuentran establecidas en la Convencion de las Naciones Unidas

sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercancias.
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DESARROLLO

1. FUNDAMENTACION TEORICA Y JURIDICA

1.1 La importancia del contrato de compraventa de mercancias en el comercio
internacional

El avance de la globalizacion y la apertura comercial permite a las empresas acceder a
distintos mercados de diferentes a paises a nivel global para un intercambio de bienes y
servicios que les permite tener un crecimiento econdmico a mediano y largo plazo. En el
mundo de las negociaciones internacionales, un contrato es una herramienta
indispensable para reducir el riesgo entre comprador y vendedor, es decir, es un medio

que garantiza el éxito de la negociacion.

El contrato internacional regulariza las condiciones y pormenores del negocio en forma
escrita, se basa en el acuerdo entre comprador y vendedor, cefiido estrictamente a
estructuras o lineamientos prestablecidos que se adaptan o estan acorde a las situaciones

particulares del acto comercial (Fontalvo, 2017).

En el &mbito del comercio internacional se parte de planteamientos basados en teorias
mercantilistas que demuestran de manera general el beneficio que genera en la economia
el intercambio de bienes y servicios entre paises. En el desarrollo de estas actividades
comerciales, se considera indispensable elaborar y revisar detalladamente los contratos
compraventa para verificar las condiciones en las cuales se celebrara el mismo, es
necesario que las empresas involucradas determinen si las condiciones son convenientes
tanto para el comprador como para el vendedor y a la vez les garantice una transaccion

comercial exitosa determinando los derechos y obligaciones de las partes involucradas.

El contrato es una herramienta de intercambio de bienes y servicios que genera confianza
en las transacciones y facilita de esta manera la interaccion social y econémica. Se debe
considerar al contrato como un instrumento eficiente de intercambio de mercancias y no
solo una formalidad, que, dada su complejidad actual, son indispensables para acudir si

se presenta un conflicto entre contratantes.

Para Arroyo (2017) “las relaciones entre el derecho y el comercio son multiples” (p.1),
ya que toda accion realizada en materia de negociaciones internacionales tiene una

regulacién juridica basada en normas y principios, la vinculacién del derecho y el mundo
13



de los negocios siempre va ser amplia. En el Derecho Internacional Privado se aborda la
ley aplicable en los contratos internacionales ya que existen diversas formas de dar
solucion a los conflictos que ocurren por el incumplimiento contractual mediante la
aplicacion normas, principio, reglas y practicas legales que bridan una solucion que
proteja los intereses de las partes involucradas en el contrato de compraventa. (Oviedo,
2012).

Realizar una comparacion de derecho normativo con el derecho en accién es necesario
efectuar una revision de la dogmaética juridica y de la forma de hacer negocios,
enfocandose en la formacion del contrato de manera correcta previendo dificultades
futuras que en la funcién deben cumplir los contratantes para facilitar la negociacion y
permitir que las partes concreten sus intereses y finalidades. Desde un ambito juridico o
desde una vision juridico-econémica, el contrato es un instrumento de dinamismo en los
negocios puesto que se preocupa por las relaciones de los contratantes en el tiempo,
previene a la vez posibles intervenciones del Estado en situaciones imprevisibles que

pongan en riesgo el equilibrio de los negocios.

1.2 Definicion del contrato de compraventa internacional

El contrato compraventa es documento que se celebre de forma bilateral, en que una de
las partes que esta obligado a entregar una mercancia se llama vendedor y el que la recibe,
se denomina comprador, quien esta en la obligacion de pagar a un determina precio en
dinero. Los contratos cumplen la funcion de regular la compra-venta de mercaderia en el

mercado internacional en aspectos como la formacién, efectos, extincion, entre otros.

La compraventa internacional de mercaderias es un conjunto de derechos y obligaciones
reciprocas, es la operacion bilateral en las cuales intervienen actores de diferentes paises
con el proposito de llevar a cabo una transaccion comercial éxitos, en la cual el vendedor
se obliga a entregar al comprador mercancias a cambio de un precio (dinero), hecho que
se ve complementado por las leyes que sirven para definir relaciones especificas de ambas
partes (Morales, 2017).

De acuerdo al Codigo Civil ecuatoriano la “Compraventa es un contrato en que una de
las partes se obliga a dar una cosa, y la otra pagarla en dinero” (Cédigo Civil,2016, art.
1732).
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Por lo antes expuesto el contrato de compraventa es un acuerdo o0 convenio que se celebra
entre dos o0 mas personas (importador y exportador) que fijan las bases legales para llevar

a cabo una transaccion comercial internacional.

En lo referente a lo anterior, en los Principios de la UNIDROIT (2010) en el art. 1.3 se
sefiala que todo contrato que se celebre bajo lo establecido en las normativas y

reglamentos legales se convierte en obligatorio para las partes actoras.

Lo que indica que todos contratos celebrados en dos paises distintos deben cumplir con
lo establecido en cuanto a riesgos, costes, especificaciones técnicas y demas aspectos que

se definen en las clausulas del contrato.

Es decir, es un contrato celebrado entre partes que sus establecimientos se encuentran en
paises diferentes. Por consiguiente, estamos ante un instrumento juridico y econémico
que regula formalmente por escrito los derechos y obligaciones entre las partes con el fin

de facilitar los intercambios comerciales internacionales de manera mas segura y eficaz.

1. 3 Elementos de forma del contrato

Como se ha definido anteriormente, el contrato es una manifestacion moderna de los
negocios internacionales, donde dos partes se obligan de forma mutua a dar o hacer alguna
cosa 0 servicio segun lo indicado dentro de las clausulas del contrato.

Para entender que realmente existe un contrato se deben analizar ciertos elementos que
forman parte del mismo y que lo configuran como un acuerdo valido entre las partes. Este

se manifiesta a través de clausulas, que comprenden el contenido del acuerdo.

De acuerdo con Pereira y Almanza (2014) el contrato se ha convertido en uno de los

apices del trafico comercial moderno, dentro de estos contratos existe una clasificacion:

i. Los contratos donde la especificidad de la condicion del sujeto justifica un
tratamiento diferenciado, subdividenos en contratos de subordinacién y contratos

empresariales, vy,

Ili. Los contratos cuyas externalidades son referencias para determinar sus
modalidades, existiendo dos tipos: contratos cuyas externalidades son
ponderables y contratos con externalidades insignificantes por ser inexistentes.

15



El objetivo principal de un contrato de compraventa, es formalizar los actos comerciales
a través de clausulas en donde se plasman las voluntades de las partes, por tal motivo es
importante tomar en cuenta todo contrato celebrado debe contener ciertos elementos que

lo hagan valido en el pais que se celebra de acuerdo a la condicion del sujeto.

1.4 Elementos sustanciales del contrato compraventa

Los contratos compraventa internacional fijar bajo determinadas condiciones, derechos y
obligaciones tanto para el vendedor como para el comprador siendo necesario que este
contemple todos los elementos necesarios que permita aplicarlo legalmente en caso de
incumplimiento. Dentro de los elementos sustanciales que forman parte del contrato
compraventa se encuentran: la cosa pactada (hacer o entregar), el precio y las personas o

partes, y aspectos formales y validez.

En los contratos de compraventa internacional, la internacionalidad es un requisito basico
para que la convencion opere al darse un movimiento transfronterizo de mercancias,
aplicando la letra (a) del art. 1 o bajo la letra (b) del articulo antes mencionado (Grob,
2016).

Segun la Convencion de Viena (2011), en su art.1 estable que es indispensable que los
contratos de compraventa deben celebrarse en paises diferentes para aplicar los articulos

de la Convencidn en regulacion de los actos de comercio internacional.

Es preciso anotar que uno de los elementos sustanciales del contrato compraventa
internacional es el hecho de que se celebre en paises diferentes, se puede deducir que la
estructura de la Convencion de Viena, establece normas uniformes para este tipo de
contrato, aplicables de acuerdo a lo establecido en los articulos 1 a 6. Mediante la
Convencidn de Viena, se trata de unificar el Derecho privado a nivel internacional en base

a una legislacion uniforme sobre compraventa internacional.

1.5 Principales caracteristicas del contrato compraventa

Los contratos de compraventa internacional se rigen a lo establecido en los articulos de
la Convencidn de Viena, Codigo Civil ecuatoriano en lo que respecta a los principios,
estructura y fundamentos juridicos basicos de las partes contratantes, entre los cuales se

encuentran:
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I.  Aspecto Consensual: Es un contrato que se encuentra fundado en un acuerdo de
voluntades en donde las partes implicadas por consentimiento mutuo configuran
un contrato sin ninguna formalidad externa o solemnidad especifica fijan una

obligacion considerando elementos especiales como el precio y cosa.

ii.  Aspecto Bilateral: Este tipo de contratos en el cual las partes tienen prestaciones
reciprocas, es decir los derechos y obligaciones son mutuas entregando un bien o

servicio a cambio de un pago u otro beneficio.

El contrato de compraventa internacional especifica en todas sus partes, sobre la
obligacion que tienen ambas intervinientes de indemnizar sino se cumple lo fijado en el
contrato. Segun el Cddigo Civil ecuatoriano afirma que el “Contrato es bilateral cuando
las partes contratantes se obligan reciprocamente” (Codigo Civil,2016, art.155).
Definiendo asi el contrato bilateral como una formalidad en la que deben someterse tanto

el vendedor como el comprador.

En lo que respecta al contrato oneroso, en el art. 1457 del Cadigo Civil ecuatoriano sefiala
que en los contratos onerosos las dos partes tienen obligaciones que se miran como
equivalentes para ambas partes, es decir tienen obligaciones y ventajas econémicas
reciprocas. Todo contrato es una promesa que va en funcion juridica y de las leyes que

regula las diversas actividades de comercio.

No obstante, se considera que independientemente de la estructura del contrato de
compraventa internacional, los implicados en las actividades de compra y venta tienen
responsabilidades que cumplir al celebrar en el contrato dentro del ambito juridico y

comercial.

1.6 Responsabilidad contractual

Se considera responsabilidad contractual al conjunto de consecuencias juridicas que la
ley interna e internacional le asigna a las obligaciones derivadas de un contrato, esto
procede del incumplimiento del contrato, dicha responsabilidad se materializa en la

indemnizacién de dafios y perjuicios, la cual podréa ser compensatoria 0 moratoria.

La nocion de responsabilidad se bosqueja en el marco del Derecho Civil con arreglo a

una perspectiva binaria: es el conjunto de consecuencias juridicas que la ley le asigna a
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las obligaciones derivadas de un contrato, en la medida en que las partes involucradas
constituyen vinculos. Es por ello que La responsabilidad contractual requiere para su
configuracion el incumplimiento de la obligacion contractual o legal (Hernandez y Pardo,
2015).

Al mismo tiempo, responsabilidad contractual va ligado a la obligacion que tiene el
vendedor y comprador dentro de un contrato de compraventa internacional de regirse con
lo estipulado en el Codigo Civil ecuatoriano, principios de la UNIDROIT y la Convencion
de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias,
en caso de no hacerlo, deberan cumplir con lo ofrecido indemnizando plenamente a la

otra parte por el incumplimiento de lo acordado mutuamente.

Dentro de las actividades de comercio internacional existe la necesidad de asegurar la
observancia de la buena fe, de acuerdo a lo establecido en el art. 7 de la Convencién de
Viena (2011) indica que en las actividades de comercio internacional existe la necesidad
de promover uniformidad en la aplicacion del principio de la buena fe como un principio
juridico y constitucional. Segun Oviedo (2014) la buena fe solo tiene un caracter
interpretativo de la Convencion, adquiriendo un papel de imposicion de derechos, es
decir, reconocera derechos individuales no contenidos en el contrato. Sin embargo, se
puede imponer a los comerciantes un deber de buena fe que incluye la observacion de

estandares razonables de trato justo o fair dealing en el comercio.

En las operaciones transaccionales el derecho internacional privado establece las leyes
aplicables a los contratos internacionales en cuanto a los términos y condiciones en que
se celebra el negocio definiendo la responsabilidad contractual que tiene el vendedor y el

comprador, se prevé un régimen legal y juridico en caso de incumplimiento.

1.7 Incumplimiento permitido en los contratos de compraventa

El incumplimiento contractual es el conjunto de consecuencias juridicas que la ley le
asigna a las partes actoras dentro de un contrato de compraventa, son las obligaciones que

se fundamentan en la interaccién de fendmenos juridicos.

Los riesgos de incumplimiento del contrato, se ven materializados al darse un
cumplimiento tardio del contrato, un cumplimiento defectuoso o el incumplimiento total

de todas las obligaciones derivadas en un contrato (Sarmiento, 2016). Otro de los riesgos
18



inmersos en los contratos de compraventa internacional son los riesgos de deterioro o
perdida de mercaderias, dafio a las mercaderias 0, simplemente, riesgo en el
incumplimiento, el mismo que se concreta en el periodo que van entre la celebracion del

contrato y su entrega al comprador (Vidal y Oviedo, 2016).

En las relaciones contractuales es necesario que ambas partes involucradas colaboren para
que las prestaciones puedan ser cumplidas, al haber esta necesidad existen legislaciones
extranjeras que regularizan la cooperacion y colaboracion de las partes contractuales. En
aquellos contratos en que cual el deudor esta obligado a restituir la cosa u objeto de la

convencion y el acreedor no coopera reviéndola, o no lo realiza de forma oportuna.

Segun lo establecido en los Principios de la UNIDROIT “cada una de las partes debe
cooperar con la otra cuando dicha operacion pueda ser zanorablemente esperada para el

cumplimiento de las obligaciones de esta ultima” (Principios Unidroit, 2010, art. 5.1.3)

Los contratos de compraventa se adaptan y se encuentran regulados en los Principios de
Unidroit que resultan aplicable en ordenamientos juridicos en caso de incumplimientos
(Lopéz, 2018). La adaptacion del contrato a estos principios se considera un medio de
tutela precontractual que tiene como objeto la atencion del contrato y proceso en aquellos
casos de incumplimiento, el contratante perjudicado pueda satisfacer directamente su

interés, ampliando el &mbito de procedencia del principio del favor contratus.

De acuerdo a la Convencion de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa

Internacional de Mercaderias afirma que:

El incumplimiento del contrato por una de las partes sera esencial cuando
cause a la otra parte un perjuicio tal que la prive sustancialmente de lo que
tenia derecho a esperar en virtud del contrato, salvo que la parte que haya
incumplido no hubiera previsto tal resultado y que una persona razonable
de la misma condicién no lo hubiera previsto en igual situacion.
(CNUDMI,2011, art.25)

En este articulo hace mencion sobre el incumplimiento del contrato por alguna de las dos
partes, resaltando el perjuicio que dicho incumplimiento causaré alguna de las partes, esto

en virtud a lo que tenia derecho a esperar de acuerdo a lo estipulado en el contrato, sin
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embargo, en este articulo se especifica claramente que si alguna de las partes que
incumplio no hubiera previsto el incumplimiento y no hubiera especificado claramente

los términos relativamente no se daria incumplimiento.

En los principios de la UNIDROIT en el art. 1.7 , se establece que tanto el comprador
como el vendedor deben actuar de buena fe al momento de celebrar un contrato de una
transaccion comercial internacional ya que ninguna de las partes actoras quedan excluidas
de sus deberes mutuos. La buena fe en los contratos de compraventa debe imperar,
apuntando a una conducta humana que varia segun la vision que tengan en lo referente a

la relacidn contractual.

De igual manera, el art. 6.1.1 se hace mencion sobre el momento del cumplimiento, en
donde se especifica gque si, se ha fijado o determinado en el contrato, el cumplimiento
debe darse en ese momento, sin embargo, en el ultimo literal de este articulo, se especifica
que, en un caso dado, las partes pueden cumplir con sus obligaciones en un plazo

razonable después de la fecha en que se acordo en el contrato.

El riesgo de incumplimiento se da al momento en que no se fija de forma especifica todas
las clausulas que proteja los intereses tanto del vendedor como del comprador, este
incumplimiento puede ser parcial o total de todas las obligaciones. Existen varios
parametros que pueden influir para el cumplimiento de un contrato entre los cuales se
encuentra el deterioro o pérdida de las mercancias o por cambiar las caracteristicas de los
productos ofrecidos. En los principios de la UNIDROIT se establece el principio de buena
fe, es decir, que en caso de que se omitid especificar algun elemento esencial en el

contrato, ambas partes estan en la obligacion contractual.

En el incumplimiento del vendedor se descarta la falta de entrega de la mercancia dentro
del plazo adecuado o su inadecuacién a las caracteristicas previstas en el contrato ya que,
a dichas eventualidades, el art. 45 de la Convencién de Viena permite al comprador
ejercer acciones tendentes a la reparacion o resolucion contractual y en caso de darse
incumplimiento por parte del comprador, el vendedor puede aplicar los articulos 64 y
concordantes. El incumplimiento tanto del vendedor como del comprador puede
experimentar diversos matices, por lo tanto, existen regimenes especificos en donde las
partes implicadas deben exponer con fundamentos las razones que han llevado al

incumplimiento contractual.
20


https://www.unidroit.org/spanish/principles/contracts/principles2010/blackletter2010-spanish.pdf

1.8 Principales obligaciones del vendedor y comprador en relacion con el lugar de
entrega

Las obligaciones del vendedor es hacer llegar la mercancia al lugar pacto mientras que
las obligaciones del comprador son recibir las mercancias y pagar por ellas, siempre y

cuando estas mercancias no tengan vicios o defectos de calidad o de cantidad.

La nocion de obligacion parte de una amplia estructura y desde una concepcion
condicionada por el Derecho Civil, considerando la obligacion como efecto caracteristico
del contrato, es una de las expresiones mas elevadas del saber juridico, nace tras un
acuerdo de voluntades que forman parte del contrato donde un parte, esta en derecho del
acreedor y por otra, estd el derecho de deudor, es un vinculo juridico existente entre

personas determinadas (Urrejola, 2011).
Por medio de la revision del Codigo Civil ecuatoriano se afirma que:

Los contratos deben ejecutarse de buena fe, y, por lo tanto, obligan, no sélo
a lo que en ellos se expresa, sino a todas las cosas que se emanen
precisamente de la naturaleza de la obligacion, o que, por la ley o la
costumbre, pertenecen a ella. (Codigo Civil,2016, art.1562)

En este sentido, el Cddigo Civil Ecuatoriano determina que en los contratos de
compraventa se debe conjugar los principios que abarcan aspectos dentro de la
contratacion internacional y en las leyes que regulan el comercio internacional de

mercancias.

En base a la Convencidn de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias, se ha podido determinar la entrega de las mercaderias y de
los documentos; cuando el vendedor no se encontrase obligado a entregar las mercaderias
en un lugar diferente al pactado, su obligacién radicara en colocar las mercaderias a
disposicion del comprador en el sitio donde el vendedor posea su establecimiento en el

instante mismo de la celebracion contractual. (CNUDMI,2011)

Segun la Convencién de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa

Internacional de Mercaderias, en la entrega de la mercancia se especifica que:
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El vendedor debera entregar las mercaderias: a) cuando en el contrato, se
haya fijado o pueda determinarse una fecha, en esa fecha; o b) cuando, con
arreglo al contrato, se haya fijado o pueda determinarse un plazo, en
cualquier momento dentro de ese plazo, a menos que de las circunstancias
resulte que corresponde al comprador elegir la fecha; 0. (CNUDMI,2011,
art.33)

Esto significa que el comprador estd en el deber de cumplir con sus obligaciones
contractuales aun sin haberse especifica una fecha de entrega siempre y cuando la
mercancia llegue a un tiempo “razonable” y en las condiciones ofrecidas, el comprador

debera pagar por las mismas.

De igual manera, en los Principios de la UNIDROIT se puede evidenciar que: “Si el lugar
del cumplimiento no esta fijado en el contrato ni es determinable con base en aquél, una
de parte debe cumplir: (a) en el establecimiento del acreedor cuando se trate de una
obligacion dineraria” (UNIDROIT, 2010, art. 6.1.6)

De acuerdo al art. 6.2.1 de estos principios, determina como regla general que en el
contrato mantendré su obligatoriedad en el cumplimiento aun cuando resulte mas oneroso
para una de las partes, salvo a los casos de “excesiva onerosidad” que causen desequilibrio
en el contrato generando un incremento o disminucion en la prestacion que la otra parte

recibe.

En definitiva, es importante que se entreguen las mercaderias en el establecimiento al
momento de la celebracion del contrato o caso contrario establecer dentro de las clausulas
del contrato de compraventa internacional las especificaciones en cuanto al lugar de
entrega para que en caso de incumplimiento se aplique la legislacion vigente tanto interna
como internacional y asi garantizar estabilidad en el desarrollo de las transacciones

comerciales.

1.9 Principales obligaciones del comprador en relacion con el lugar de pago

Se determina que las obligaciones del comprador van en correlacién con las obligaciones
del vendedor de entregar la mercancia y las obligaciones de pagar por las mercancias
recibidas. Las principales obligaciones que tiene el comprador estan relacionadas con

cumplir con el pago del precio y monto establecido previamente.
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En cuanto a las obligaciones del comprador, art. 53 de la Convencidn de Viena, establece
que el comprador esta en la obligacion de recibir las mercancias y de pagarlas de acuerdo
a las condiciones establecidas en el contrato. Al analizar lo expuesto anteriormente se
determina que el comprador debe recibir las mercancias de forma obligatoria, al ser el
contrato un acto juridico que se establece en base a las leyes internas y extranjeras que

regulan las actividades de comercio internacional.

En el art. 54 de la Convencion de Viena (2011), se establece el pago del precio constituye
otra de las obligaciones del comprador, y es un punto importante para efectos de
establecer su responsabilidad, cabe resaltar que cuando el precio no se haya acordado con
anterioridad se lo podré establecer cuando las mercancias y documentos lleguen a manos
del comprador. Esto significa que, en caso, del comprador recibir las mercancias en un
tiempo razonable e inmediatamente debe cumplir con la obligacion de pagar lo fijado en
el contrato.

De igual manera, en lo que respecta a las obligaciones del comprador la Convencion de
las Naciones sobre Contrato de Compraventa Internacional de Mercaderias, en su literal
1 afirma que: “a) en el establecimiento del vendedor; o b) si el pago debe hacerse contra
entrega de las mercaderias o de documentos, en el lugar en que se efectué la entrega”
(CNUDMI,2011, art.57)

Analizando estos articulos, se entiende, que el vendedor debe cumplir con sus
obligaciones de entregar materialmente el bien vendido, ya que al efectuarse un contrato
el vendedor estara en la obligacion de cumplir mediante una serie de actos que permita al
comprador poseer lo ofrecido en el lugar o en el tiempo pactado. Por lo tanto, el vendedor
al cumplir con la entrega de la mercancia queda liberado de responsabilidades frente al
comprado, momento en el cual el comprador tiene la obligacion de pagar y recibir la

mercancia.

Es decir, la obligacion del comprador deriva en cumplir con las clausulas establecidas en
el contrato de compraventa internacional de mercancias, en el cual se prescribe el precio,
forma de pago, fecha y lugar en donde debera recibir la mercancia, generando asi un

beneficio mutuo para ambos contratantes.
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1.10 Indeterminacion del precio

El precio es el monto de dinero que una persona u empresa paga por un bien o un servicio
en el mercado, es decir, es el valor monetario asignado que el comprador debe pagar para
concretar una negociacion. Para asignar un precio a una mercancia es necesario
determinar las caracteristicas que influyen en su asignacion y los aspectos (mercado,
competitividad, leyes regulatorias, entre otras) que deben tenerse en cuenta para

establecer el precio y el monto de dinero a recibir.

Segun Guerrero, Hernandez y Diaz (2012) indica que el precio es el valor monetario por
el cual, una persona u entidad que ofrece un producto o servicio esta dispuesto a participar
en un proceso de intercambio; por otra parte, el que recibe los beneficios esperados,

derivados de la adquisicion del bien o servicio ofrecido debera cancelar por el mismo.

La Convencion de Viena se encarga de regular la formacion del contrato y determinar los
derechos y obligaciones a los que se exponen las partes actoras, es decir, regula todos los
cambios que se pueden suscitar en la entrega de la propiedad de la mercaderia, sin
embargo, al momento de un litigio dicho contrato también quedara regulado por las

disposiciones estipuladas en la ley interna del lugar donde se encuentren las mercancias.

Por tal motivo, es necesario analizar detalladamente los pormenores de los hechos en que
incurrieron tanto el comprador como el vendedor al momento de determinar la
responsabilidad, liberacion o exoneracion del contrato de compraventa internacional de

mercancias.

2. SOLUCION DEL CASO

Ud. Como parte del equipo asesor de contratacion internacional se le presenta una
consulta sobre problemas de incumplimiento de un contrato de compraventa internacional
de mercancias, en el cual no se ha fijado o sefialado previamente el lugar del

cumplimiento tanto de la entrega y del pago de la mercancia.

En base a la revision de la base juridica fundamental del derecho internacional
econdmico: la convencidn de las naciones unidas sobre los contratos de compraventa

internacional de mercaderias y los principios de la UNIDROIT, diga usted:

24



¢ Cuales seria las normas aplicables en la solucion de este caso?

Una vez estudiadas las bases legales y juridicas internacionales se empez06 el analisis de
del contenido de la Convencién de las Naciones Unidas sobre el Contrato de

Compraventa Internacional de Mercaderias la cual expresa que:

El comprador, si no estuviere obligado a pagar el precio en otro lugar
determinado, debera pagarlo al vendedor: a) en el establecimiento del
vendedor; o b) si el pago debe hacerse contra entrega de las mercaderias o
de documentos, en el lugar en que se efectue la entrega. (CNUDMI,2011,
art.57)

De acuerdo al caso mencionado, en el contrato no se determiné el lugar entrega y pago
de la mercancia, por ende, la parte responsable del pago deberad realizarlo en el
establecimiento del vendedor como lo menciona el literal a del art. 57. De igual manera
lo establece los Principios de la UNIDROIT se puede afirmar que: “Si el lugar del
cumplimiento no esta fijado en el contrato ni es determinable con base en aquél, una de
parte debe cumplir: (a) en el establecimiento del acreedor cuando se trate de una
obligacion dineraria” (UNIDROIT, 2010, art. 6.1.6)

Para la solucion del lugar de entrega de las mercancias se utiliz6 el art. 31 de la
Convencidn de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa Internacional de

Mercaderias, el cual establece que:

Si el vendedor no estuviere obligado a entregar las mercaderias en otro
lugar determinado, su obligacién de entrega consistira: ¢) en los demas
casos, en poner las mercaderias a disposicion del comprador en el lugar
donde el vendedor tenga su establecimiento en el momento de la
celebracion del contrato. (CNUDMI,2011, art.31)

Por lo tanto, se determina como obligacion del vendedor entregar las mercancias en su
establecimiento, cuando en el contrato no se encuentre estipulado, dando, asi como
resultado que el comprador tendra que correr con todos los riesgos al momento de recibir

la mercancia. Esta es la solucion que brinda el art. 31 de la Convencion de Viena.
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Lo dispuesto se torna obligatorio de cumplimiento hacia las 2 partes contratantes, al no
existir una clausura expresa que determine lo antes referido, o en caso de no haber un

acuerdo que disponga algo diferente.

En caso de no cumplir lo dispuesto en la convencion nos veriamos abocados a un
incumplimiento de las normas internacionales, por cualquiera de las partes que no haya

logrado ver realizado su derecho.

En caso de que ambas partes apliquen lo dispuesto por la convencién en ausencia de
clausuras expresas se entendera ejecutado completamente el contrato y la satisfaccién de

los derechos de comprador y vendedor.

Sin embargo, sino se aplica lo que dispone la convencion la parte afectada podréa recurrir
al art.74 de la Convencion de las Naciones Unidas sobre Contrato de Compraventa

Internacional de Mercaderias que menciona:

La indemnizacion de dafios y perjuicios por el incumplimiento del contrato
en que haya incurrido una de las partes comprendera el valor de la pérdida
sufrida y el de la ganancia dejada de obtener por la otra parte como
consecuencia del incumplimiento. Esa indemnizacion no podré exceder de
la pérdida que la parte que haya incurrido en incumplimiento hubiera
previsto o debiera haber previsto en el momento de la celebracion del
contrato, tomando en consideracion los hechos de que tuvo o debi6 haber
tenido conocimiento en ese momento, como consecuencia posible del
incumplimiento del contrato. (CNUDMI,2011, art.74)

Es importante que las partes encuentren una solucion previa ante un posible
incumplimiento para no recurrir a medidas extremas que afecte su relacion comercial y
los acuerdos sean claramente pactados en clausulas para evitar este tipo de vacios

contractuales que ponen en riesgo la buena fe y lealtad negocial de ambas partes.
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3. CONCLUSIONES

Después de haber finalizado el presente trabajo, concluiremos de la siguiente forma:

a. El objetivo general de la presente investigacion se ha cumplido, ya que se
identificd las normas aplicables establecidas en la Convencion de las Naciones
Unidas Sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderia y
los principios de la UNIDROIT indicando dentro de sus articulos la correcta
formacion del contrato ademas de contener las obligaciones y derechos del

vendedor y comprador, para dar respuesta a la pregunta del reactivo.

b. Los contratos de compraventa de mercancias en el comercio internacional
cumplen un papel fundamental para regularizar las condiciones en que dicho

contrato basa su acuerdo mutuo entre comprador y vendedor

c. Dentro de los contratos de compraventa se determinan un conjunto de
derechos y obligaciones reciprocas entre vendedor y comprador de acuerdo a
lo establecido en el art. 1732 del Cédigo Civil ecuatoriano y al art.1.3 de los
principios de la UNIDROIT y la Convencién de Viena. Todas estas fuentes
legales, se aplican al momento en el contrato se celebre en paises diferentes,
otorgandole al contrato una categoria comercial internacional entre

particulares.

d. Es importante que en los contratos de compraventa internacional se
especifiquen de forma clara los términos del acuerdo mediante clausulas
escritas, para evitar futuras situaciones incomodas para las partes que generen
inseguridad juridica en sus transacciones de importacién o exportacion de

mercancias

e. La solucidn al caso planteado nos deja como conclusion que ante un vacio
contractual siempre existira una regla convencional de caracter internacional
que nos permitira determinar una solucidn para las partes. Esto con el objetivo
de proteger la buena fé y la lealtad negocial de las partes contratantes en el

intercambio comercial en tiempos de globalizacion.
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