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RESUMEN 

El punto de equilibrio financiero es el nivel de producción donde se determina que los               

ingresos son iguales a los costos, es decir no existen ganancias ni pérdidas. Muchas empresas               

no lo aplican y en algunos casos es por esto que no obtienen los resultados deseados, es de                  

gran importancia calcular el punto de equilibrio antes de tomar cualquier decisión en la              

empresa para de esta manera obtener rentabilidad. 

Esta es la razón por la que en el negocio Grand Bazar se aplica el punto de equilibrio, ya que                    

es posible tener mayor claridad al tomar una decisión. Al aplicarlo, el negocio trabaja con               

mayor seguridad y además el análisis del PE presenta resultados en relación a ciertos              

productos que ofrece el Grand Bazar, para así tomar la mejor decisión con el fin de buscar                 

productividad para el negocio. Este trabajo se lo realizó en función al tipo de investigación               

documental, ya que se realizó un análisis de la información encontrada, además mediante el              

método deductivo y con la técnica de análisis documental. 

Como resultado de esta investigación al aplicar los métodos para calcular el PE se obtuvo que                

existían productos que no generaban ganancias al negocio, por esto los inversionistas tomaron             

la decisión de sacar su propia línea de bisutería elaborada principalmente con estos             

productos. Por supuesto, después de un tiempo de estar su línea en el mercado se aplicó el                 

análisis y se obtuvo que las ventas de esta nueva bisutería estaban por encima del punto de                 

equilibrio. 

Palabras Claves: Punto de equilibrio, rentabilidad, ganancias, productividad, costos. 

  

  

  

  

  

 

 

 



ABSTRACT 

The point of financial equilibrium is the level of production where it is determined that               

revenues are equal to costs, that is, there are no gains or losses. Many companies do not apply                  

it and in some cases this is why they do not obtain the desired results, it is of great importance                    

to calculate the equilibrium point before making any decision in the company in order to               

obtain profitability. 

This is the reason why in the Grand Bazar business the balance point is applied, since it is                  

possible to have greater clarity when making a decision. When applied the business works              

with greater security and also the analysis of the PE presents results in relation to certain                

products offered by the Grand Bazaar, in order to make the best decision in order to seek                 

productivity for the business. This work was carried out based on the type of documentary               

research, since an analysis of the information found was carried out, in addition to the               

deductive method and the documentary analysis technique. 

As a result of this research, when applying the methods to calculate the PE, it was obtained                 

that there were products that did not generate profits to the business, for this reason the                

investors made the decision to take out their own line of costume jewelery elaborated mainly               

with these products. Of course, after a while of being online in the market the analysis was                 

applied and it was obtained that the sales of this new jewelery were above the break-even                

point. 

Key Words: Balance point, profitability, profits, productivity, cost. 
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INTRODUCCIÓN 

Las sociedades para lograr un avance económico dependen de la forma adecuada en que              

utilizan los recursos, ya sean estos naturales, económicos o financieros para así lograr sus              

metas y objetivos a corto, mediano y largo plazo. Con el objetivo de asegurar a la sociedad un                  

crecimiento económico eficaz, se trata de direccionar en el ámbito laboral para que cada vez               

su calidad y volumen de producción aumente y de esta manera esto genera mayores              

cantidades de bienes y servicios, puesto que el crecimiento de las empresas se mide en sus                

ganancias es decir en el volumen de sus ventas. Por supuesto esto aporta positivamente en la                

productividad de las sociedades y además aportando para que existan más fuentes de trabajo              

(Mazón, y otros 2017). 

Al realizar un trabajo eficiente, utilizando los recursos necesarios y enfocándose en el             

objetivo principal que es generar rentabilidad o riqueza para la sociedad en general, las              

empresas o negocios, ya sean estos pequeños, medianos o grandes podrán obtener mayores             

utilidades y crear valor que es lo que sin lugar a duda se busca para su crecimiento y                  

desarrollo en el mundo competitivo; lógicamente esto beneficia para que las diferentes            

empresas o negocios perduren en el mercado a largo plazo con resultados realmente             

favorables y rentables que les permitan concretar cada uno de sus objetivos. 

Con el pasar del tiempo se observa que el mercado tanto nacional como internacional es cada                

vez más competitivo para cualquier empresa o negocio, de aquí parte la importancia de contar               

con herramientas que ayuden a tener una mayor precisión en cuanto a la rentabilidad y               

además permitan elaborar estrategias que conjuntamente dirijan a la empresa hacia un camino             

productivo, buscando el beneficio tanto para la misma como también para la sociedad.             

Muchos negocios que no han surgido en algunos casos se debe a la falta de conocimiento por                 

parte de los administradores en cuanto a las diferentes formas contables que existen para              

controlar los resultados a futuro y así tener mayor claridad al momento de tomar cualquier               

decisión, las cuales deben ser adecuadas y acertadas para conseguir el desarrollo económico             

deseado. 

En todas las empresas la base fundamental de su éxito o fracaso depende de las decisiones que                 

se tomen ya sean estas de gran importancia o irrelevantes siempre van a tener cierto impacto,                

puesto que el crecimiento económico, rentabilidad o productividad de dichas empresas           

siempre será el objetivo principal y cualquier cambio que se realice afectará positiva o              



negativamente. Para que los encargados de tomar las decisiones en la empresa lo hagan              

correctamente existen muchos métodos, herramientas y formas que sirven para guiarlos, sin            

embargo una herramienta muy importante y efectiva que se puede aplicar es el análisis del               

punto de equilibrio, un método que muchas veces es ignorado por ciertos administradores, sin              

conocer que es muy necesario porque mediante este cálculo es mucho más fácil conocer              

cuáles son los resultados que se deben obtener para mantener una igualdad entre los costos y                

los ingresos; o a su vez aprovechar y trabajar para que mediante este análisis se produzca por                 

encima del punto de equilibrio, lo cual llevará a tener mayores ganancias que pérdidas              

(Mazón, y otros 2017). 

En este trabajo se investigará sobre la importancia de aplicar el análisis de punto de equilibrio                

en un negocio llamado Grand Bazar ubicado en Riobamba y como al realizar este análisis               

influye en la toma de decisiones del mismo, lo cual permite que el negocio pueda cumplir sus                 

objetivos. Con las investigaciones realizadas, mediante esta herramienta de alguna manera se            

facilita para que en este caso el negocio Grand Bazar pueda obtener una mejor rentabilidad y                

además que sus decisiones siempre sean basadas en resultados reales y transparentes para así              

enfocarse únicamente en su crecimiento económico. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

 

 

 



DESARROLLO 

Punto De Equilibrio Financiero 

El PE es el nivel de producción, punto de actividad o volumen de ventas donde los ingresos                 

totales y los gastos totales son iguales, esto quiere decir que no existe ganancia ni pérdida en                 

la empresa o negocio, el punto de equilibrio aplicado en una empresa refleja cual es el punto                 

exacto en el que va a existir esta igualdad, con la finalidad de tener mayor control a corto                  

plazo en todo lo que abarca al correcto desarrollo económico de la empresa y por consiguiente                

lograr obtener rentabilidad con el pasar del tiempo (Retes, y otros 2015). 

En otras palabras se entiende que el análisis del punto de equilibrio financiero permite tener               

un cálculo aproximado sobre el total de ventas necesarias o justas para que tanto los ingresos                

como los gastos sean iguales, lo cual origina lo nombrado anteriormente que es que no se                

producen pérdidas pero así mismo tampoco beneficios para la empresa, es así que mediante              

este análisis se logra tomar las decisiones correctas para que la empresa o negocio tome el                

rumbo adecuado para su crecimiento (Rojas, Molina y Chacón 2016). 

El punto de equilibrio financiero es una herramienta de gran utilidad en el área financiera de                

una empresa, este cálculo sirve para evaluar la rentabilidad que producen los productos o              

servicios que aquí se ofrecen, lógicamente a su vez evalúa los costos incurridos en todo el                

proceso; lo cual permite que se analise con mayor profundidad cuán rentable o beneficioso es               

seguir con la producción y las acciones que se deben tomar dependiendo de los resultados que                

se obtengan después de realizar el análisis de punto de equilibrio (Barrios, y otros 2014). 

Es recomendable que todas las empresas empiecen sus actividades después de realizar un             

análisis de punto de equilibrio, ya que de lo contrario pueden existir inconvenientes en el               

mismo al no ser controlado por los administradores, tomando en cuenta que esto afecta              

directamente en la toma de decisiones; por estas razones en muchas empresas el punto de               

equilibrio es estable y en otros casos inestable. Es decir, al tener un punto de equilibrio estable                 

obviamente se contará con un adecuado análisis financiero, pero al poseer un punto de              

equilibrio financiero inestable por distintas circunstancias, ocasiona que no se tomen las            

decisiones correctas y que no se pueda tener un control preciso en cuanto al manejo correcto                

de los costos, ingresos y demás, y esto afecta en el desarrollo económico de la empresa                

llevándola al fracaso (Ibarra y Redondo 2015). 



La importancia de calcular el punto de equilibrio es que a través de esta herramienta podemos                

conocer la solvencia en las empresas o negocios, si los ingresos se mantienen constantes por               

obvias razones se lograra el punto de equilibrio estimado y de lo contrario, si la actividad                

económica se desestabiliza pues el punto de equilibrio tendrá cambios y existirán problemas             

de liquidez, algo de gran relevancia para evitar estos inconvenientes es sobre la organización              

contable y planificación financiera que deben poseer, puesto que al llevar estos procesos con              

responsabilidad también repercute en que se pueda controlar de mejor manera la actividad             

económica y así lograr el punto de equilibrio que la empresa necesita (Terrazas 2009). 

Determinar el punto de equilibrio es uno de los elementos centrales en cualquier tipo de               

negocio, ya que al conocer el nivel de ventas que se debe obtener mensualmente por cada                

producto es realmente necesario para salir adelante y lograr los objetivos que tienen cada uno               

de los inversionistas, siempre y cuando se aproveche de la mejor manera esta información y               

se tomen las decisiones correctas. Es importante llevar una buena organización contable pero             

no es suficiente, ya que estos sistemas contables por lo general tienen sus limitaciones y no                

proporcionan información importante como la de este indicador de evaluación que se ha             

venido analizando en este trabajo, como es el punto de equilibrio (Vergiú 2013). 

Con la aplicación del cálculo de punto de equilibrio las empresas logran ser más eficientes,               

eficaces y competitivas, debido a que mediante este análisis dichas empresas empiezan a             

utilizar de mejor manera sus recursos financieros y sobre todo a contrarrestar a tiempo              

problemas con los productos o servicios que se ofrecen. Una empresa que sepa cómo y               

cuándo calcular el punto de equilibrio obtendrá excelentes resultados en cuanto a su             

crecimiento económico, ya que tomará las decisiones más acertadas y convenientes para la             

empresa, empleados, clientes e inversionistas (Angulo 2016). 

El punto de equilibrio aporta con beneficios realmente importantes para las diferentes            

empresas que lo aplican, ya que permite que se pueda calcular la capacidad a la que trabajaría                 

la empresa sin obtener pérdidas ni ganancias. Una empresa que conoce cómo utilizar los              

recursos para mantener el punto de equilibrio podrá a mediano plazo obtener resultados de              

rentabilidad muy buenos. Así mismo, otro beneficio relevante es que la empresa puede             

analizar las consecuencias o efectos en las utilidades al existir cambios en la producción o               

precios (Franco, Bobadilla y Rebollar 2014). 

 



METODOLOGÍA 

El presente trabajo se lo realizó en función al tipo de investigación documental, que desde el                

enfoque de (Bernal 2016) “consiste en el análisis de la información escrita sobre un              

determinado tema, con el propósito de establecer relaciones, diferencias, etapas, posturas o            

estado actual del conocimiento respecto al tema u objeto de estudio” (p. 146). 

El método de investigación aplicado es deductivo, este consiste en el análisis general de              

teorías con la finalidad de poder aplicarlas en hechos particulares. De esta manera se realizó               

este trabajo, el mismo que parte del análisis del tema general que es el punto de equilibrio y                  

luego se lo aplica en el caso Grand Bazar (Bernal 2016). 

La técnica que se utilizó en este trabajo es el análisis documental, dicha técnica nos permitió                

realizar una indagación en las diferentes fuentes de información para luego seleccionar lo más              

importante en relación al tema, basándonos en esta selección procedemos a revisar            

detalladamente y a registrar la información que nos sirve para la investigación y poder              

empezar con el análisis (Bernal 2016). 

El cálculo de punto de equilibrio es posible realizarlo con la aplicación de ciertos métodos y                

así comprobar cómo se igualan los ingresos, costos y gastos, por lo tanto sus utilidades serán                

igual a cero y no existirán beneficios negativos ni positivos. Mediante el análisis de punto de                

equilibrio las empresas se proyectan con mayor eficiencia, toman mejores decisiones y            

trabajan con la finalidad de cubrir los costos fijos y costos variables (Martínez, y otros 2015). 

En cuanto al cálculo de punto de equilibrio financiero es importante considerar que se lo               

puede calcular tanto para unidades como también para unidades monetarias dependiendo de            

cómo se quieran reflejar los resultados, en cuanto a los métodos existen tres, los cuales               

aportan para que al ponerlos en práctica se obtenga mayor entendimiento en sus resultados y               

análisis (González, Milián y Londres 2017). 

Los métodos son los siguientes: 

·         Margen de Contribución 

·         Método Algebraico 

·         Método Gráfico 

  

 



Margen de Contribución 

Mediante la aplicación de este método podemos determinar en cuánto contribuyen           

determinados productos en el crecimiento económico de un negocio o empresa y si es o no                

conveniente seguir con la producción de los mismos; el margen de contribución por unidad es               

la diferencia entre el precio de venta unitario y el costo variable unitario (Gándara 2004). 

A través de la investigación y la respectiva revisión de literatura realizada muchos autores y               

conocedores del tema manifiestan dos fórmulas, mediante las cuales es posible calcular la             

cantidad para alcanzar el punto de equilibrio, donde no se experimentan pérdidas ni ganancias              

para la empresa y las cuales se aplican en este método (Vargas y Cruz 2015). 

· Punto de Equilibrio (en unidades) = Costo Fijo / Precio de Venta Unitario - Costo                

Variable Unitario 

· Punto de equilibrio (en unidades monetarias) =Costo Fijo/ 1 – (Costo Variable             

Unitario / Precio De Venta Unitario) 

Método Algebraico 

Al aplicar este método para calcular el punto de equilibrio se reconoce que el ingreso total es                 

igual al costo total, como lo explica la teoría esto quiere decir que no existe ni pérdidas ni                  

ganancias. El costo total es igual al costo fijo más el costo variable, al resolver esta ecuación                 

algebraica podemos encontrar el punto de equilibrio en la empresa o donde se aplique este               

análisis (Abril 2003). 

Ingreso Total = Costo Total = (Costo Fijo + Costo Variable) = CF + (CV * UV) 

Método Gráfico 

Al realizar los respectivos cálculos, procedemos a graficar, el método gráfico contempla que             

la producción es igual a las ventas y muestra las líneas de relación de los costos totales con el                   

volumen de ventas. Es importante mencionar que se determina un punto en que la utilidad es                

cero cuando los ingresos totales cortan la línea de los CT, es decir ese es el vértice que                  

muestra el punto de equilibrio, el área que queda bajo el punto de equilibrio son las pérdidas y                  

el área que queda arriba son las ganancias (Abril 2003). 

  

  



Figura 1. Punto de equilibrio financiero 

   

 
Fuente: Revista Finanzas y Política Económica, 2015, p. 75. 
  

En la figura 1 observamos lo explicado en el método gráfico, el área roja que se observa bajo                  

el punto de equilibrio representa las pérdidas que se han obtenido en un determinado período               

y el área azul representa las ganancias que se han obtenido, dichas ganancias por supuesto               

están sobre el punto de equilibrio. En el vértice donde se unen las líneas de ingresos y costos                  

totales es exactamente el punto de equilibrio al que debe llegar la producción de toda empresa                

para que así exista un balance donde los ingresos sean iguales a los costos, es decir al llegar a                   

este punto la empresa tiene la oportunidad de trabajar para mantenerse o si es posible tratar de                 

aumentar los resultados  y así poder obtener ganancias para cumplir con sus objetivos. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  



DISCUSIÓN 

Grand Bazar es un negocio ubicado en Riobamba, provincia de Chimborazo; este negocio se              

dedica a la venta de artículos que son utilizados principalmente para la elaboración de              

manualidades como bisuterías y accesorios para la vestimenta típica de la zona. Este negocio              

fue creado en el año 2009, el cual se originó de un plan de negocios familiar con el objetivo                   

de satisfacer a personas de clase media y media baja. En Grand Bazar cuentan con un sistema                 

contable llamado ESYST, que les permite tener un análisis detallado de las operaciones que se               

realizan (Mazón, y otros 2017). 

Al contar el Grand Bazar con este sistema contable se pudo detectar inconvenientes, en el mes                

de octubre del 2016 al realizar un inventario, se detectó que ciertos productos no estaban               

rotando y a partir de esto los inversionistas optaron por realizar un análisis de punto de                

equilibrio con la finalidad de obtener información más precisa. En la tabla 1 están              

especificados los productos con sus respectivos datos para realizar el cálculo. Según los datos              

proporcionados, los costos fijos mensuales del negocio son de $ 1,315.00, compuestos por             

sueldos, renta del local, cuota mensual al banco debido a préstamo, servicios básicos y gastos               

varios. (Mazón, y otros 2017) 

El análisis de punto de equilibrio realizado en el negocio Grand Bazar se lo hizo considerando                

un solo producto; para profundizar en dicho análisis se procedió a realizar la inclusión de               

otros productos destacados en la comercialización de dicho negocio y que se consideró que              

también han disminuido en sus ventas.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 



Tabla 1. Cálculo del punto de equilibrio 

  Piedras 
Volcánicas 

Perlas 
Brillantes 

Piedras 
de 

Cristal 

 
Costo Fijo 

 
MCP 

PE= 
CF/MCP 

PVU  $   6,00  $   5,00  $  6,50  $ 1.315,00  1551 

CVU  $    3,68  $    3,25  $  3,87    

Margen de 
Contribución 

2,32 1,75 2,63    

 Porcentaje 
de 

Participación 
Utilitario 

12% 10% 15%    

Margen de 
Contribución 

Ponderado 

0,28 0,18 0,39  0,85  

Fuente: Elaboración Propia 

  

El método que se escogió para este cálculo es el de Margen de Contribución, ya que es un                  

método muy usado cuando se trata de varios productos. En la tabla 1 observamos que la                

cantidad de equilibrio es de 1551 unidades mensuales por los tres productos y un margen de                

contribución ponderado de 0,85. 

En la siguiente tabla se realiza el cálculo del punto de equilibrio por cada uno de los productos                  

para poder determinar el precio de venta unitario por todos los productos, así como también el                

costo variable unitario y  el margen de contribución. Los datos están detallados en la tabla 2. 

 

 

 

 

 

 

 



Tabla 2. Cálculo del precio de venta unitario, costo variable unitario y margen de 

contribución totales 

Productos PE 
(Unidades) 

Porcentaje de 
Participación 

Utilitario 

Unidades 
por 

Producto 

PVU CVU Margen de 
Contribución 

Piedras 
Volcánica

s 

1551 12% 186 6,00 1.116,64  3,68 684,87 2,32 431,77 

Perlas 
Brillantes 

1551 10% 155 5,00  775,45  3,25 504,04 1,75 271,41 

Piedras de 
Cristal 

1551 15% 233 6,50 1.512,12  3,87 900,29 2,63 611,83 

Totales     3.404,20  2.089,20    1315,00 

Fuente: Elaboración Propia 

  

El análisis de punto de equilibrio por cada producto en la tabla 2 muestra que para que la                  

empresa no pierda ni gane debe vender al mes al menos 186 paquetes de piedras volcánicas,                

paquetes de perlas brillantes 155 y paquetes de piedras de cristal 233. Sin embargo, las ventas                

estaban muy bajas en relación a la cantidad de equilibrio. 

Se realizó los estudios pertinentes en el negocio, planteando la opción de elaborar bisuteria              

con los productos que no se están vendiendo. También se estudió el mercado en esta zona con                 

la finalidad de no solo buscar ganancias propias sino también tratar en lo posible de no                

perjudicar al consumidor; es importante enfatizar que después de la teoría revisada el análisis              

de punto de equilibrio es totalmente confiable y aplicado por muchas empresas, las cuales han               

podido salir adelante con la ayuda de esta herramienta. 

Por lo tanto, la decisión que se tomó fue basándose en estos resultados y se definió que la                  

mejor opción es agregarle valor a estos productos. En enero del 2017, el Grand Bazar decidió                

lanzar su línea de bisutería, elaborando pulseras, collares y aretes con la marca Kallisti y               

hechos principalmente con los productos que no se vendían. En los primeros meses del 2017,               

nuevamente la empresa decidió realizar un análisis de punto de equilibrio. (Mazón, y otros              

2017) 



Así mismo, para agregar mayor peso a la investigación se aplicó el análisis de punto de                

equilibrio en un producto diferente de la nueva línea de bisutería pero tomando en cuenta que                

dicho producto estaba elaborado por los tres productos anteriores. 

Tabla 3. Costos fijos mensuales 

Costos Fijos Mensuales 

Sueldos  $   700,00 

Renta del Local  $   300,00 

Cuota mensual al banco  $   185,00 

Servicios básicos  $     75,00 

Gastos varios  $     55,00 

Costo Fijo Mensual  $ 1.315,00 

Fuente: Elaboración Propia 

  

En la tabla 3 observamos un aproximado de los costos fijos mensuales, ya que el negocio solo                 

nos brinda un dato total, por lo que en base a la información que se proporciona por parte del                   

negocio se procedió a realizar un cálculo cercano al real. 

Observamos en la tabla 4 los costos variables por unidad, estos datos son un aproximado de                

los reales, ya que en el negocio Grand Bazar se aplicó el cálculo a las pulseras y ahora se lo                    

realiza en los collares por lo cual no se cuenta con información exacta. 

  

Tabla 4. Costo variable por unidad 

Costo Variable por Unidad 

Materia Prima $ 4,00 

Mano de Obra $ 1,50 

Costo Variable Unitario $ 5,50 

Fuente: Elaboración Propia 

  



Seguidamente se procede a realizar los cálculos necesarios para encontrar el punto de             

equilibrio de este producto como lo vemos en la Tabla 5, así mismo con un precio de venta                  

unitario aproximado. 

Tabla 5. Resultados del punto de equilibrio 

Resultados 

Precio de Venta por 
Unidad 

PVU $ 15,00 

Cantidad de Equilibrio Costo Fijo / PVU - 
CVU 

138 

Ingreso de Equilibrio Qe * PVU      2076 

Fuente: Elaboración Propia 

  

En la tabla 5 se observan los cálculos realizados, en base al costo fijo de $1315, costo variable                  

de $5,50 y precio de venta de $15 especificados en la tabla 3 y 4 respectivamente, podemos                 

determinar que para alcanzar el punto de equilibrio el negocio Grand Bazar debe vender              

mensualmente 138 collares de la línea de bisutería Kallisti, esto es en cuanto a unidades y en                 

cuanto a unidades monetarias el ingreso de equilibrio es de 2076 dólares. Los inversionistas al               

poseer esta información pueden planificar y aplicar las mejores estrategias de venta para             

superar el punto de equilibrio y generar mayor rentabilidad para el negocio. 

  

Gráfico 1. Punto de equilibrio de los collares de piedras volcánicas, perlas brillantes y 

perlas de cristal 

 

 



Fuente: Elaboración Propia 

  

En el gráfico 1 observamos el punto de equilibrio en el vértice donde se juntan los costos                 

totales y los ingresos totales, como se explicó a través de la tabla 5 para alcanzar el punto de                   

equilibrio el negocio debe vender 138 unidades mensuales, de esta manera se puede igualar              

los ingresos y los costos para la elaboración de estos collares. Si las ventas están bajo el área                  

del punto de equilibrio se estarían generando pérdidas, pero como no es este el caso de                

acuerdo a la investigación las ventas están en el área sobre el punto de equilibrio, es decir                 

Grand Bazar está ganando más de lo esperado y su línea de bisutería Kallisti fue todo un                 

éxito. 

Con los resultados obtenidos en el negocio a través del análisis de punto de equilibrio se                

puede comprobar la teoría con la práctica y realmente asegurar que es una herramienta              

necesaria para la toma de decisiones, además el punto de equilibrio nos permite establecer              

estrategias de precios a corto plazo, una opción que también tiene sus beneficios si se la aplica                 

en el momento adecuado. Conocer el punto de equilibrio básicamente sirve para que las              

empresas o negocios realicen sus actividades con mayor control y planificación a futuro, para              

que de esta manera sea posible que al aplicar las estrategias correctas se obtenga la               

rentabilidad que se busca. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

 

 



 

CONCLUSIONES 

· Como resultado de la investigación realizada y basándonos en la teoría, es posible              

deducir que el punto de equilibrio financiero es muy útil para las empresas, puesto              

que su análisis permite obtener información muy valiosa para que los inversionistas,            

emprendedores y demás, puedan tomar decisiones correctas y cumplir sus objetivos a            

corto, mediano o largo plazo. El análisis de punto de equilibrio evita el riesgo a sufrir                

pérdidas, debido a que con los resultados es más fácil llevar un control sobre el               

volumen de producción mínimo que debe tener la empresa. 

  

· Por otro lado, realizar este análisis de punto de equilibrio es muy beneficioso para las                

empresas que lo aplican, al contrario de las que no lo hacen que en mucho de los                 

casos fracasan por no analizar lo que la empresa realmente necesita para crecer y              

toman decisiones equivocadas. Esto es posible evitar con la aplicación del análisis de             

punto de equilibrio, puesto que las empresas trabajan con más seguridad y al             

momento de tomar una decisión estudian los puntos más relevantes enfocándose           

siempre en el crecimiento económico.  

  

· En el caso de Grand Bazar, que es el negocio donde se analizó esta investigación, al                 

aplicar el análisis de punto de equilibrio en algunos de los productos fue posible              

deducir que la venta de dichos productos estaba por debajo del punto de equilibrio, lo               

cual estaba ocasionando pérdidas para el negocio. Por esta razón, al obtener los             

resultados calculados es de gran importancia que los inversionistas tomen la mejor            

decisión, ya que de esto dependía que la Grand Bazar mejore su rentabilidad. 

  

· A través del cálculo de punto de equilibrio Grand Bazar pudo tomar una decisión que                

a corto plazo fue realmente beneficiosa tanto para el negocio como también para los              

consumidores, ya que lógicamente si se desea obtener ganancias es de gran relevancia             

pensar en los gustos, preferencias y situación económica de las personas a quienes             

está dirigido el producto. La decisión que tomaron los inversionistas fue sacar su             



propia línea de bisutería, la misma que tuvo mucho éxito en el mercado, dejando              

ganancias que estaban por encima del punto de equilibrio que se calculó. 
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