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RESUMEN

El café ecuatoriano es reconocido a nivel mundial ya que posee un clima privilegiado para
producir diferentes variedades de café como el ardbigo y robusta ambos de excelente calidad
lo cual ha permitido que nuestro café tenga una gran demanda en el mercado internacional a

pesar de tener como competidores a uno de los mayores productores de café como Colombia.

El pais por medio de algunas instituciones gubernamentales fomenta la produccién de café ya
que sigue siendo uno de los principales productos de exportacion del Ecuador, es de gran
importancia econdmica para el pais ya que miles de familias estan involucradas directa o

indirectamente con la produccion y exportacion del mismo.

Las exportaciones suponen tener una gran capacidad empresarial dado que hay que considerar
un mayor niumero de aspectos importantes como gestion documental, la logistica, formas de

pago, términos de entrega de la mercancia.

El manejo adecuado de estos procesos convierte a las exportaciones en una estrategia de
desarrollo donde las empresas puedan aprovechar las demandas que existen en los mercados
internacionales como el mercado europeo que se ha consolidado como el bloque comercial
mas importante del mundo. en este caso en el mercado francés que es uno de los principales

consumidores de café en Europa.

Palabras claves: exportacion, calidad, gestion, estrategia



ABSTRACT

Ecuadorian coffee is recognized worldwide since it has a privileged climate to produce
different varieties of coffee such as arabica and robusta both of excellent quality which has
allowed our coffee to have a great demand in the international market despite having as

competitors to one of the largest coffee producers like Colombia.

The country through some governmental institutions promotes the production of coffee since
it is still one of the main export products of Ecuador, it is of great economic importance for
the country since thousands of families are directly or indirectly involved with the production

and export of the same.

The exports supposed to have a great enterprise capacity since it is necessary to consider a
greater number of important aspects like documentary management, the logistics, forms of

payment, terms of delivery of the merchandise.

The proper management of these processes makes exports a development strategy where
companies can take advantage of the demands that exist in international markets such as the
European market that has established itself as the most important commercial block in the
world. in this case in the French market which is one of the main consumers of coffee in

Europe.

Keywords: export, quality, management, strategy
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INTRODUCCION

El comercio internacional entre los diferentes paises genera crecimiento econdémico ya que
intervienen diferentes sectores productivos de la economia que abarca desde los pequefios
productores hasta las empresas grandes que comercializan sus bienes y servicios a nivel

nacional.

Los paises desarrollados han concretado negociaciones con paises en vias de desarrollo,
segun estadisticas oficiales de fuentes gubernamentales muestran saldos positivos gracias a

los acuerdos comerciales que han firmado en afios mas recientes.

Las exportaciones no petroleras del pais presentan un crecimiento del 6.31% en lo que va del
periodo enero-abril 2018 lo que constituye un incremento del 3.65% en comparacion a

ene-abril del afio 2017. (Pro Ecuador, 2018).

La participacion en el mercado internacional se ha convertido en la estrategia para el
crecimiento econdmico de una empresa, el exportar requiere de una gran capacidad
empresarial. Las empresas plantean una estrategia de desarrollo en un mercado globalizado

donde cada vez es mas facil llegar a los consumidores de todas partes del mundo.

A partir de este andlisis el presente trabajo tiene como objetivo describir el proceso de
exportacion de café en grano utilizando los incoterms e identificando los procesos

administrativos y aduaneros.



1. ANTECEDENTES

El café es la segunda mercancia méas comercializada en el mundo solo por detras del petrdleo
por lo tanto para (Gotteland, 2007), los intereses econdmicos y sociales que representa el
café son muy importantes ya que en los paises productores involucra una numerosa mano de

obra.

Ecuador es un pais que goza de una ubicacion geografica privilegiada con gran variedad de
climas y condiciones naturales en sus cuatro regiones lo que le ha permitido que el café

ecuatoriano posea atributos de calidad superiores. (Jiménez y Massa, 2015) ; ( Ponce, 2016)

Segun (Venegas, 2018), el café en el Ecuador resulta ser de gran importancia ya que cuenta
con aproximadamente 199.215 hectareas cultivadas entre café arabigo y robusta, el cultivo de
café esta distribuido en 23 de las 24 provincias del pais por lo tanto la produccién de café esta
relacionado con gran parte de la economia, para el ailo 2015 Ecuador estaba dentro del listado

de los principales productores de café en el mundo.

En nuestro pais el cultivo de café empieza en el ano 1860 principalmente en la parte de
Manabi en el cantdn Jipijapa, pero fue en 1980 que el cultivo empez6 a expandirse por todo el
pais lo cual coincidié con la apertura de Ecuador al mercado mundial, el café paséd a ser un

producto de exportacion importante para la economia del pais.

Actualmente la produccién de café es menor en comparacidbn con anos anteriores la
produccion de café a tenido una baja significativa, Ashley Delgado presidente (ANECAFE)
comentd “estimamos que la cosecha del 2016 puede haber sido la de menor produccion en la

historia del café ecuatoriano”.

Actualmente productores, exportadores, empresas privadas trabajan junto a instituciones
gubernamentales como el ministerio de agricultura y pesca (MAGAP) y el instituto de

propiedad intelectual (IEPI) las cuales evaluan posibilidades para impulsar la reactivacion de



la produccion de café¢ el objetivo es lograr los mismos indices de produccion de afios
anteriores con la finalidad de obtener mayor participacién en el mercado internacional. Es
necesario proyectar la empresa al exterior con el objetivo de generar estrategias para afrontar

el futuro con garantias de éxito (Morales, 2011).

El consumo de café muestra indices favorables segiin (Lopez, 2017) se estima un crecimiento
en el consumo de café esto se debe a que los mercados no tradicionales estan impulsando el

sector. Lo que lo convierte en uno de los productos vegetales mas importantes del comercio.

2. DESCRIPCION DE LA PROBLEMATICA

Una de las principales razones que determinan que un productor no exporte es el
desconocimiento sobre como llevar a cabo el proceso de gestion documental y los requisitos

necesarios para tener acceso a los mercados internacionales.

3. OBJETIVO GENERAL

Determinar las actividades operativas, administrativas y aduaneras que conlleva la

exportacion de café en grano de territorio ecuatoriano hacia el mercado francés.

3.1 OBJETIVO ESPECIFICO

Describir los procesos administrativos y documentales para la exportacion de café a Francia

4. DESARROLLO

4.1. EXPORTACION HACIA EL MERCADO DE FRANCIA

El mercado europeo es un importante destino para los exportadores de café ya que demandan
un importante volumen de este producto de hecho el café es mucho mas consumido en los
paises desarrollados que en algunos paises productores. (Quintero y Rosales, 2014) Sefialan
que el café es un de las grandes mercancias del mercado mundial ya que mas del 80% de su

produccion estd destinada al mercado internacional.



El saber reconocer una oportunidad determina en gran medida determina el éxito de una
empresa dada la competitividad que existe (Pedraza, 2013) , y (Garcia, 2015) sefiala que
actualmente existen empresas que son denominadas de “nueva creacion” estas empresas
desde el inicio de sus actividades comerciales logran entrar en los mercados internacionales

ya que desde su creacion estan direccionadas a la exportacion.

Francia cuya economia es considerada una potencia producto de los buenos niveles de su PIB
(trimestral de 8.712 euros) se extiende sobre una superficie total de 643801 km?, en el 2015

contaba con una poblacion de 66.3 millones de habitantes.

De acuerdo con (Pro Ecuador, 2018) en Francia el café se ha convertido en la tercera bebida
mas consumida fuera de los hogares por los franceses, solo por detrds del agua y la cerveza
segun estadisticas de esta misma fuente la media del consumo es de 2.5 tazas de café/dia por
persona. Un dato relevante es que el consumidor europeo esta dispuesto a pagar mas por una

mejor calidad del producto.

4.1.2 ACUERDOS COMERCIALES SUSCRITOS ENTRE ECUADOR Y LA UE

La Union Europea a extendido sus acuerdos comerciales, esto forman parte de una politica
mas amplia de promocion del multilateralismo. Con la entrada en vigencia del acuerdo
multipartes entre Ecuador y la UE que entrd en vigor el (1 de enero del 2017) la UE comenz6
a liberar casi el 95% de su linea arancelaria y Ecuador alrededor del 60%, segiin (Pedraza,
2013) los bloques comerciales cada vez buscan facilitar el comercio internacional ya que

estos atraen la inversion de grandes capitales.



El acuerdo firmado entre Ecuador y la Unidon Europea permitird a Ecuador beneficiarse de un

mejor acceso para sus principales productos entre ellos el café, se espera que los beneficios
para la UE con este acuerdo obtenido sea un nuevo acceso al mercado automotriz. Lo que
encaja con la definicion de de (Torres, 2015) cuando sefiala que un acuerdo comercial busca

beneficiar a todas las partes involucradas.

El acuerdo refuerza la integracion regional ya que Ecuador pasé a ser el tercer pais miembro

de la Comunidad Andina junto con Colombia y Peru en ser parte del acuerdo.

4.1.3 BALANZA COMERCIAL ECUADOR-FRANCIA

Los ultimos cinco afios Ecuador registra una balanza comercial favorable en el 2016 registro

un superavit de USD 154 millones

350,000 -
300,000
o 250000 |
o
[
S 200000
=
(7.}
k]
= 150,000
100,000 +
50000 |
0
2012 2013 2014 2015 2016
B EXPORTACIONES 237,128 315,067 312,518 268,571 280,842
= IMPORTACIONES 156,384 * 20,908 132,982 115,604 126,508
® BALANZA COMERCIAL| 80,754 - 94,160 180,536 152,967 154,235

Grafico 1 Balanza Comercial Ecuador- Francia.
Fuente Banco Central del Ecuador
Elaborado por (PROECUADOR)
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4.1.4 PRINCIPALES DESTINOS DE LAS EXPORTACIONES DE CAFE Y
ELABORADOS

PARTICIPACION EN LOS MERCADORES ENERO- MAYD 2018

AR AR R R R R AN

Alemania Rusia Colbmbia peru Japon Holanda Begica Rano Francia Espana  Otros
Unido

Grifico 2 Participacion en los mercados Enero- Mayo 2018
Fuente Banco Central ( Elaborado por el autor)

PARTICIPACION EN DS MERCADORES FOB MILES UDS ENERO- MAYO 2018
18,544 3

$4,382.3 530460 525046
= 525108510620 58978 58683 55706 $5348 55288 ;
m et e = = .

Alemania Rusia Colombia  peru Japon Holanda Begica Rano  Frencia Espana  Otros
Unido

Grafico 3 Participacion en los mercados FOB miles USD Enero- Mayo 2018
Fuente Banco Central ( Elaborado por el autor)

4.1.5 ORGANISMOS QUE CONTROLAN Y MANEJAN EL COMERCIO EN
ECUADOR

Existen varias entidades las cuales son las encargadas de controlar y regular el comercio

internacional en Ecuador entre las principales estan:
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4.1.5.1 Ministerio de Comercio Exterior e Inversiones (COMEX)

El Ministerio de Comercio Exterior e Inversiones es el ente regulador de la politica de
Comercio Exterior busca la inclusion econdémica y comercial del pais entre sus funciones

estan:

e Poder efectuar y coordinar las negociaciones de acuerdos comerciales.

e Promover las exportaciones ecuatorianas de productos y servicios en los mercados
internacionales.

e Apoyar al proceso de incentivos y regulacion para la generacion de valor agregado en

las exportaciones.

4.1.5.2 Servicio Nacional de Aduanas del Ecuador (SENAE)

El Servicio Nacional de Aduanas del Ecuador tiene como objetivo impulsar el desarrollo de
la sociedad ecuatoriana a través del control eficiente del comercio internacional promoviendo

la competencia justa entre los sectores entre sus principales facultades estan:

e Facilitar el comercio controlando la entrada y salida de las mercancias.
e Recaudar los tributos aduaneros.

e Formar las estadisticas de comercio exterior.

e Prevenir y reprimir el trafico de drogas.

4.1.5.3 Instituto de Promocion de Exportaciones e Inversiones (PROECUADOR)

Forma partes del Ministerio de Comercio Exterior e Inversion entre las funciones principales
estan:
e Ejecutar politicas de promocion e inversion del pais, de esta forma busca promover la

oferta de productos en los mercados.

12



e Investigacion, negociacion y apertura de mercados que beneficien al Ecuador.

4.1.6 ENTIDADES QUE EMITEN DOCUMENTOS PARA PODER EXPORTAR

e Agencia de Regulacion y Control Fito y Zoosanitario (AGROCALIDAD)
e Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO)

e Ministerio de Comercio Exterior (MCE)

e (Camaras de Comercio

e Banco Central del Ecuador (BCE)

e Servicio Ecuatoriano de Normalizacion (INEN)

e Direccion Nacional de Antinarcéticos (DNA)

Hay que tener en cuenta que entre las actividades que el exportador debe realizar para poder
enviar su mercancia al mercado internacional esta la gestion documental que debe realizar

para poder obtener los documento que adjuntara a la mercancia.

4.2 PROCESO DE EXPORTACION

Entre los primeros requisitos que el exportador debe contar es con el Registro Unico del
Contribuyente (RUC) el cual es otorgado por el Servicio de Rentas Internas (SRI) indicando
la actividad economia que va desarrollar.

El siguiente paso que tiene que realizar es obtener el certificado de firma digital o TOKEN,
otorgado por el Banco Central o la empresa Security Data, una vez obtenido la firma digital
ya se podra registrar como exportador en el sistema ECUAPASS.

El proceso de exportacion inicia con la transmision electronica de una declaracion aduanera
de exportacion (DAE) en el sistema ECUAPASS, los principales datos que consignan en la
DAE son:

13



e Del exportador o declarante

e Descripcion de la mercancia por item de factura

e Datos del consignatario

e Destino de la carga

e (Cantidades, peso

los documentos digitales que acompainan a la DAE son:

4.2.1 Factura comercial original:

contiene la informacion basica de la transaccion en general se incluyen los siguientes datos:

fecha expedicion
numero de factura
cantidad mercancias
valor unitario

valor total

medio transporte

identificacion del exportador y el importador

4.2.2 Lista de empaque:

Documento comercial que se adjunta a la factura comercial generalmente incluye los

siguientes datos

Datos del importador, exportador y la empresa de transporte
Tipo de embalaje (sacos, carton, bidon, bolsa etc.)

Marca y numeracion

Peso neto, peso bruto y dimensiones del bulto.

Numero de bultos

Fecha de expedicion

Numero de la factura de transporte

14



4.2.3 Certificado de Origen

Su importancia radica a que se puede acceder a beneficios, producto de los acuerdos
comerciales firmados entre los paises este certificado se puede obtener a través del sistema
ECUAPASS se debe llenar el documento en linea para luego retiralo en las oficinas del

MIPRO.

4.2.4 Certificado Fitosanitario

este certificado es necesario para poder exportar nuestro producto ya que garantiza la
inocuidad del mismo actualmente lo podemos generar a través del sistema de ECUAPASS y
retiralo fisicamente en las oficinas de Agrocalidad. Este certificado debe ser solicitado con al

menos 48 horas de anticipacion antes del despacho de las mercancias.

4.2.5 Certificado de Origen de la OIC

Obtener el certificado de origen de la OIC (Organizacion Internacional de Café) es de caracter
obligatorio presentar este documento en las declaraciones aduaneras, el mismo es emitido por
el Consejo Cafetalero Nacional (COFENAC) , la ley establece una contribucion agricola
cafetalera del 2% sobre el valor FOB de las exportaciones de café en grano, tostado en grano
y tostado molido.

para confirmar la veracidad del documento, el COFENAC remitirda mediante correo
electronico a las autoridades aduaneras segin corresponda el detalle el Certificado de Origen

OIC emitido al exportador.
Una vez aceptada la DAE, la mercancia ingresa a zona primaria, producto de lo cual el

deposito temporal la registra y la almacena previo a su exportacion. Las exportaciones

deberan ser acompanadas de los siguientes documentos:

15



e Ruc del exportador

e Declaracion aduanera de exportacion (DAE)

e Factura comercial original

e Lista de empaque

e Certificado fitosanitario

e Certificado de origen

e documento de transporte “Bill of Lading” (B/L)
e C(ertificado de Origen OIC

finalmente, después del post embarque de las mercancias se debe obtener el definitivo DAE, a
través de un registro electronico ante la SENAE que permite dar por terminado el proceso de
exportacion. Para poder realizar este proceso cuenta con un plazo de 30 dias luego de

realizado el embarque. Este tramite requiere de los siguientes documentos:

e Copia de factura comercial
e C(Copia de lista de empaque
e Copia del certificado de origen

e (Copia no negociable del documento de transporte B/L

4.3 FORMAS DE NEGOCIACION

En el comercio exterior la negociacion es muy importante puesto que a partir de una buena
negociacion se puede formar relaciones a largo plazo algo fundamental en las ventas
internacionales.

En el comercio internacional deben existir reglas claras por lo que es importante precisar en el
contrato de compra-venta el incoterms con el que se va realizar la negociacion, para que las

partes tengan claro las responsabilidades tanto del comprador como vendedor.

4.3.1 INCOTERMS

16



Los incoterms estan relacionados con el transporte y logistica es una herramienta muy
importante en la negociacion. Su utilidad radica en que son disposiciones usadas y aceptadas

de forma generalizada en todas partes del mundo (Fernandez, 2013).

segin (Guzman, 2014) Los incoterm son de suma importancia puesto que determinan la
responsabilidad de exportador e importador estos definen los las obligaciones, los gastos y los
costes de transporte internacional y de esta forma evitar cualquier malentendido que se pueda
generar entre las partes.El sistema de transporte han sido parte fundamental para el desarrollo
de las economias haciendo posible su integracion en el mercado global, han estado

directamente relacionadas a la evolucion histérica del comercio (Fuentes, 2014).

Uno de los incoterms mas utilizados en el mundo el cual es de uso es exclusivo para
transporte maritimo es el incoterms FOB (Free on Board- libre a bordo puerto de carga
convenido) el cual se va utilizar para la exportacion de café en grano hacia Francia

Significa que en exportador entrega la mercancia en la borda del buque designado por el
comprador en el puerto de embarque en consecuencia el importador asume todos los riesgos y
costes a partir de ese momento. La responsabilidad del comprador en este término seria el de

contratar el transporte y el seguro para la mercancia hasta su destino.

Incoterms < Jom | § I gin) - @ w
£= ﬁ ﬂ"u -5 _g. gl | T3 * *al ﬂ|_ _— =
%-@m =

-'\ o Geatng wOGRRCKn TR

_rsboairas @ @ @ @ @ @@
Pobvacen - e o o o o e
i @ @6 @ @ o e
s - @ o @ @ e
- . & ¢ e
potcamcts - o e
s e & @ e
. - o o w
obvairss - o
e -

Grifico 4 Incoterms 2010
Fuente( PROECUADOR) Incoterms 2010
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4.3.2 MEDIOS DE PAGO

Una de las formas de pago mas segura en el comercio es la utilizacion de cartas de crédito que
es emitida por una institucidon financiera, de esta forma el banco actiia como garante del pago
siempre y cuando se cumplan todos los requisitos acordados entre las partes. En
consecuencia, es una garantia que sirve como medio de prevencion del riesgo de

incumplimiento de un contrato. (Masia, 2014)

4.3.2.1 CARTA DE CREDITO

Es la forma mas segura y recomendable especialmente para el nuevo exportador ya que no
conoce al comprador, la carta de crédito es un instrumento que actuando a solicitud del
importador se compromete a pagar al exportador una vez se presenten los documentos
exigidos dentro de un tiempo especifico. Para el exportador representa un respaldo de un
banco local. Este método de pago se ha convertido en el mas demandado en las negociaciones
internacionales.

El exportador tendra la seguridad de recibir su pago en la fecha y segiun los términos
establecidos en la carta de crédito existen varias modalidades de carta de crédito como

revocable, irrevocable, notificada, confirmada, a la vista, a plazo y transferible.

4.4 DOCUMENTOS PARA EL DESPACHO DE ADUANA FRANCIA

todas las mercancias importadas a la UE deben declararse a las autoridades aduaneras
mediante el documento Unico administrativo (DUA) el mismo puede presentarse a través de
un sistema informatico DELTA Dédouanement en Ligne par Traitement Automatisé
(Declaracion Aduanera Online) o en las oficinas de aduana. El DUA consta de 8 ejemplares

para las importaciones el DUA rellenar son los siguientes:
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e Numero 6: para la aduana de importacion/ introduccion.
e Numero 8: para el interesado

e Numero 7: tiene funcion de estadistica para las importaciones

Los principales datos que deben declararse son:

e Identificacion de los participantes (importador, exportador, representante etc.)
e Destino aduanero (despacho a consumo, importacion temporal, transito etc.)
e Datos de identificacion de la mercancia (co6digo, peso, unidades etc.)

e Datos de los medios de transporte

e Pais de origen, pais de exportacion y pais de destino

e Informacién comercial y financiera (incoterms, valor facturado, moneda de
facturacion tipo de cambio, seguro etc.)
e Declaracion y modo de pago de los impuestos a la importacion.

Una vez entregado el DUA ,la aduana designara el tipo de control que debe pasar la

mercancia para poder entrar al pais.

Con el DUA deben presentarse algunos documentos asociados a la mercancia de importacion
COmo son:

e C(ertificado de origen

e C(ertificado fitosanitario

e Declaracion del valor de aduana

e Factura comercial

e Documento de transporte

e Licencia de importacion

e Documento que justifique una solicitud de exencion de IVA
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4.4.1 Factura comercial

que contiene la informacion bésica sobre la transaccion y siempre es necesaria para el
despacho de aduana, debe presentarse el original y una copia no existe un formato especifico,

puede presentarse en cualquier idioma, pero se recomienda una traduccion en inglés.

4.4.2 Conocimiento de embarque (B/L) Bill of Lading

Menciona los datos de la mercancia, el buque y el puerto de destino. Acredita el contrato del
medio de transporte y la titularidad de las mercancias lo que significa que el portador del

documento es duefio de las mismas.

4.4.3 Seguro de transporte mercancia

El seguro de transporte es de suma importancia porque las mercancias estan expuestas a
riesgos y dafios en su manipulacion. Al efectuar el despacho de aduana el justificante de
seguro solo se exige cuando en la factura comercial no aparece los datos de la prima pagada

para asegurar la mercancia.

4.4.4 Declaracion del valor de aduana

Es un documento que debe presentarse a las autoridades cuando el valor de las mercancias
supera los 20.000 euros el valor de aduana corresponde al valor de las mercancias incluido

(por ejemplo, factura, transporte y seguro)

4.4.5 Lista de empaque
Es necesaria para el despacho de aduana y tiene valor de inventario de la mercancia entrante

ya que facilita la informacion sobre la mercancia importada como (tipo de embalaje nimero

de bultos, peso, contenido bultos etc.)
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4.5 CONTROL SANITARIO DE LOS PRODUCTOS ALIMENTICIOS

Para garantizar que todos los alimentos comercializados en la UE son seguros y no contiene
contaminantes que pueden representar una amenaza para la salud humana las exportaciones
deben cumplir con las normas de seguridad alimentaria de la UE.

No se podra exportar café a la Union Europea que contenga una cantidad de residuos de
plaguicidas que sobrepasen los limites permitidos por ejemplo 1 kg. De granos de café no
puede contener mas de un mg. De carbofurano para poder entrar al mercado de la UE.

La autoridad responsable de las inspecciones fitosanitarias es la Direccion General de
Nutricion. Las importaciones de plantas o productos vegetales requieren fundamentalmente

que vayan acompafados de:

e Certificado sanitario expedido por las autoridades competentes del pais exportador.
e Se sometan a inspecciones en el correspondiente puesto de inspeccion.
® Que el importador esté inscrito en el registro oficial de un estado miembro.

e Sec notifica a la aduana antes de su llegada al punto de entrada.

4.6 TIPO DE EMPAQUE PARA EXPORTAR CAFE

Sobre el empaque del producto las normas la Union Europea garantizan que las mercancias
que ingresan dispongan de la informacion fundamental la cual debe contener cierta
informacion, por ejemplo:

e El nombre o la razon social del fabricante

e El lugar de origen

e La denominacion de venta del producto

e [.a cantidad neta
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El café¢ en Ecuador es exportado en forma de grano en sacos de yute de 60 kg una vez que son
elaborados con medidas de estandar internacionales son perfectos para el almacenamiento ya
que son hechos con fibras 100% naturales lo que permite una perfecta transpiracion del

producto.

Un aspecto relevante es que la marcacion de los sacos, se tiene que realizar con tintas

naturales que no afecten la calidad del producto caso contrario no se podra exportar.
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5. CONCLUSIONES

Como se demuestra en el desarrollo del tema determinar las actividades operativas,
administrativas y aduaneras que conlleva el proceso exportacion de un producto que se desea
enviar al mercado internacional resulta de gran importancia ya que nos permite mitigar
cualquier tipo de eventualidades que se puedan dar en el transcurso del proceso, resultado de

una mala gestion en las actividades de exportacion.

Conocer los requisitos técnicos y medidas de seguridad alimentaria del pais al que se envia el
producto es otro factor importante, ya que implica todas las condiciones técnicas y sanitarias

que el producto tiene que contar para su ingreso en el pais de destino.

Es necesario el apoyo de las instituciones gubernamentales para que trabajen junto con las
empresas privadas en estrategias que permitan fomentar el sector cafetalero, ya que en los
ultimos afios la produccion de café a disminuido considerablemente. Mientras que en los

mercados internacionales el indice de consumo de café indica que a aumentado.
El aumento de consumo de café¢ representa una gran oportunidad para los productores,

exportadores y todos los sectores involucrados en el mismo.ya que el nuestro café goza de

gran aceptacion en el mercado internacional por las cualidades de que posee.
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7. ANEXOS

ejemplo de una declaracion aduanera

Nimerg de IME‘I V2N 201 OO T 2T

Informacién de general
Cédigo dol distrito | CHAYAGUIL - MARTT MG Cédigo do régimen | EXFORTACION CEFIITIVA [
Tipo 08 Q0SpACcNG | DESPACHG NORWAL Codigo oel declarante | 01900692 1
IniormaddndﬂExporlador.
M“w Eesices ekl Trade ©ariee
NOmero de documento de | suc 1zsasram Ciudad dol exportador | CUATAGLIL
CIIU | care en crovio Nimero de documenio de i
Nombre del declarante | ... .0
[+ L [T T e —————— f
Todigo de forma o8 pago Codigo 06 monean |D¢'.AR_W (573 |
Informacidn de carga
Pusrs da cama Puerto prvado desde |
Puerio de llegada o do Fecha de [a carta 0@ | 15 enero 2013
Nombre del consignatanio | 5 omssa
Direccidn del | g wammor caie 3
E'wﬁm P——— 'l_boduw EARGA COMNTENER|ZADA,
l_lrlﬂndihwd- rreon Gy Medic de transporte | marmuws
Pals de destino final | sscuwiive
DOLAS ES TADDL SN eSS
Totales
Cédigo do monada 'DOLAR ESTADOUMNDENSE Tipo e cambio | 1 |
Total moneda | 2.5 Cantidad de item |1 - |
transaccion (FOB)
Posa neto tolal | =70 Peso tolal | #328 :
Canlidad lotal ¢o bultos | ™ Cantidad do conlenedorns | 1 .
Cantidad loral de uridades | = Cantidad tolal de unidades | & |
fisicas comerciales
Cédigo de la mercancia de Cadigo de solicitud de afora | NO
despacho urgents
Fecha do prmer ingroso Focha do paimer embarque
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ejemplo de una factura comercial

LOGO DE LA EMPRESA EXPORTADORA

EMPRESA EXPORTADORA

JDraOEdn | .. Calle Sur @ Inlerascchin
Tl 00 T B s iis v sin ot vt o S B 3SR T RO

| LS, SRR 1 =5 P LT T A E SIS TS

COMPRADOR

|Oreacidn:... Wil 7 SAN MARTIN

WARCAS SN MARCAS

| [T 3 PALFTAS

Wia MARIT D

II ACTLNA COME RC]IAL Ga1-802-0000 XXX X

-1 DL T S — ) L] =R
| [ T — afartsn @ i Sin
DETALLE DEL EMBALAJE
KLOS

W* DE BULTO DESCRIPCION DF LA MERCADERIA CANTIDAD NETO BRUTE
anh MFACADEALL CLASE & 100 UMIDADES &0 T
202 MEACADERLL CLASE B 200 UMIDADES 190 120
203 MEACADEALA CLASE © 200 UMIDADES 150 170

TOTAL® 3 BULTOS 600 UMIDADES 306 360
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ejemplo de una lista de empaque

LOGO DE LA EMPRESA EXPORTADORA

EMPRESA EXPORTADORA

DWF@Esitin,, .. .Calla Sur & |riarsessan

Tal&lenodFax!, ... 2 AER-4-250ThAD

Entmiils a0 e o0 000 ST 07 R O i3olsld 0 P Y
COMPRADOR
Deresodn:...... VI 54N MARTIN

TelétonoiFans .o v e [11 1 2386578

Esmail:............smortn @ glorigsa com

DETALLE DEL EMBALAJE

KILOS
N® BE BLULTD DESCRIPCIOM DF LA MERCADERIA CANT|DAD HETO BRUTD
oo MERCADERLA CLASE A 100 UNJDADES 50 Ta
oo MERTADERA CLASE B 200 UNIDADES 100 120
ana MERUADEH CLASE © oo UNIDADES 150 7o
TOTAL: 3 BULTAOS G600 URIDADES i 3H0
MARCAS SIN MARCAS
EMBALAJE JPALETAS
wla MARITIMD
FAGTURA COMERTIAL D01 -002-00000 X KK
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ejemplo del documento de transporte B/L

v Tt Corg. . DANRIMAL BILL OF LADING
-__“_-F - I — -- ™ p—— -y .'h'
B FFER,
COMPANY THAT S0LD THE COTTOE CONTRACT REFERENCE NO. 1234
THVOICE MO. 1234
L/C WO, JUMZOAST
o - o ————
TO TEE DEDER OF i =
RUYERS BANE ™ 120
[ - — R pos
s a  TE-B.E.A
BUYER
1
Tarm e —— P — ™ Jiﬂﬂ-“
M‘hmﬂ w01 'Eluu BEACH, €A
- - e N
b o — 'ﬂ_' - — "-j___“___\_ = :
coTTOoN 1%454 ONF (1) 40° CONTATNER D ™ : ]
T !I_CI;'I'-IIM A%} BALEE OF
AMERICAN RAM COMPRES SED 1O
CONTATMER MO, 0.0, ~"ORM,C*, [ 44,331 LA&
THeE | 20,138 %G8
FEETONT FALD ©¥ TO C¥ !
BEIPFER'E LGAD, STOW & COUNT
OR BIARL EL: RATHEOW NLIDOF "f'lélﬂ
g A I
.In:l# RICUTRED uﬂﬁn 18 C.A.S.~BF
3 - I - : - -
 WITH THE m ADHINT REGULATIONS,
DIVEASION ODONTEAEY [TC U.3. [LAM FRONTH -

I
|
I -
! L S e S
: T — -, -
| mmo :ui
HTh 3,060
{ . o 3,800
THREE (3} i - =
—— . ™ mm—“—




ejemplo de certificado de origen para la UE

CERTIFICADO DE CIRCULACION DE MERCANCIAS

1. Emwiw. Bpelidos, dirsdcion compleli
¥

EUR. 1 No A 000.000

Viarse las notas del reverso antes de lenar el Impreso.

" pleta y pain)

2. Certificads utiizado en o8 intercamiios preflerencinies ente

¥

fircipuense ios paises, grupos de palses o levritorics 4 Que ge refiars)

(epenaly
4 Pais, gpo de palses o lemitoro de | 5 Pals. grupo de palses o teriono de des-
donds se considenan criginarios los pro- ting
huciod
&, Informacidn relativa ol transpons (opoional) 7. Observaciones

designacidn de as mescancias

8. Mimeio de coden; mircas, Pomeracia; Admedt y nalraleza de los bulss (1); | G

Masa bruta (kg) v ot
mechda measune (oS,
e, ate)

10. Factura |opcional)

11, VISADD DE LA AUTCRIDAD COMPETENTE O LA 12, DECLARACION DEL EXPORTADOR
ALTORIDAD ADUANERA [2)
El quo suscribe deciara que a8 mercancias arriba de-
Declarackin perificada conlomme sipnadas cumplen iag condoiones exgidas para i e
mﬂﬂmﬂm.
Documanto o8 siportackdn ()
Modele B
O i il : &
Autordod Competents o Autonidad Adusnera ... . alc ¥
Pria o terrions o8 axpadichin % >
(Firrma)
1'#&“#““ iid o abbb i, Pkl 8l AUNER Ga SPESUSE O eSFIDERS B JPASE-, BN Bed 8 CEaG,

ﬁummumhﬂlmmmm--mm-mhcﬁll.

™A

i pals o ioriD O8 aNpOrESe o g
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